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ОТ  АВТОРОВ

  Учебный курс «Финансы предприятий» один из важнейших профильных дисциплин экономических специальностей и имеет тесную связь с другими дисциплинами, преподаваемыми на экономическом факультете, а именно с «Экономической теорией», «Экономикой предприятия», «»Финансами и кредитом», «Финансовым менеджментом», «Анализом финансово-хозяйственной деятельности предприятия», «Статистикой» «Бухгалтерским учетом», «Налогами и налогообложением»,  «Рынком ценных бумаг» и др. Поэтому авторы при изложении данного пособия рассчитывали на уже приобретенные знания студентами многих финансово-экономических категорий, необходимых для рассмотрения и понимания финансов предприятий.  
  В учебном пособии по данному курсу изложены ключевые темы, которые формируют первоначальную картину о финансах предприятий. Более углубленно она может быть представлена после изучения выше названных специальных финансовых дисциплин. 

  Наряду с общепринятыми трактовками в учебной и научной литературе вопросов, относящихся к финансам предприятий, по некоторым авторами излагается собственная точка зрения. Это касается также  архитектоники этого учебного курса  и дидактических приемов в освещении материала.

  Учебное пособие адресовано студентам экономического факультета и всем, кто интересуется проблемами финансов.
   Будем признательны читателям за высказанные замечания.
  Глава 1. Сущность, функции и принципы организации финансов                                                  
                  Структура денежных фондов предприятий
   Финансы предприятия представляют собой экономические отношения по поводу формирования и использования денежных фондов. Образование и использование таких фондов строиться на денежных потоках. Тем самым финансы предприятий в концентрированном виде и есть их денежные фонды и денежные потоки. 

  Значимость финансов предприятий заключается в том, что они первичны, составляют основу финансовой системы общества, поскольку как стоимостная категория отражают процесс создания материальных благ, осуществляемый на предприятиях. Таким образом состояние денежных фондов всех других экономических субъектов в финансовой системе общества – государства, банков, страховых компаний, населения и проч. - непосредственно зависит от состояния финансов предприятий. 

  Особенность финансов предприятий заключается в том, что они главным образом обслуживают производственную деятельность данных хозяйствующих субъектов. Тем самым в отличие от финансов государства или финансов населения, выполняющих в большей мере социальную функцию, финансы предприятия обеспечивают движение собственного предпринимательского капитала. 

  Материальной основой финансов предприятий служит кругооборот производственных фондов, который в условиях товарно-денежных отношений обслуживается денежным оборотом.
  Финансовые отношения каждого предприятия как экономического субъекта  достаточно разветвлены и разнообразны по своему конкретному функциональному содержанию. Эти отношения выражают денежные потоки, которые образуются между предприятием и другими экономическими субъектами, с которыми оно взаимодействует. Финансовые отношения  условно изображены на схеме № 1.


[image: image1]
                                                                                       Схема № 1
  Дадим их краткую характеристику.

1. Предприятие вступает в финансовые отношения с государством, уплачивая налоги в бюджеты различных уровней власти и федеральные внебюджетные фонды, и получая из централизованных денежный фондов государства инвестиции. Отметим, что на бюджетные инвестиции имеют право предприятия любых форм собственности (а не только унитарные) как исправные налогоплательщики, вносящие свою лепту в формирование централизованных фондов денежных средств.

2.  Стабильны денежные потоки между: 

-  предприятием и его работниками в виде оплаты труда, командировочных     расходов, оказания материальной помощи, страховых платежей и др.;

· предприятием и держателями его ценных бумаг, в том числе акционерами. Они проявляются как  через куплю-продажу эмитируемых ценных бумаг предприятием, так и через выплаты дивидендов и процентов данным инвесторам;

· предприятием и его учредителями и собственниками по поводу формирования уставного капитала, его возможного увеличения последующими дополнительными взносами и соответственно перечисления полученных предприятием доходов собственникам и учредителям.     

3. Стабильны финансовые отношения предприятия с другими предприятиями по технологической цепочке, как поставляющими ему сырье, материалы, комплектующие изделия, электроэнергию и т.п., так и получающими от него конечную продукцию. Они предстают в расчетах за поставки в соответствии с заключенными договорами.

4. Обязательны финансовые отношения предприятий с банками. Каждое предприятие должно иметь расчетный счет в банке, а при необходимости может воспользоваться кредитом банка и другими банковскими услугами.

5. Развиты финансовые отношения предприятий со страховыми компаниями, страхующими выпускаемую и реализуемую продукцию, имущество, персонал, различные сделки.

6. Предприятие взаимодействует с факторинговыми компаниями по переуступке прав долговых требований; лизинговыми компаниями по получению в лизинг оборудования; с франчайзинговыми компаниями, наделяя их правом действовать от своего имени и передавая им продукты и услуги, маркетинговые технологии, экспертизы, репутации и проч., и получая за это регулярные платежи от пользователя; с форфетинговыми компаниями, передавая им на платных условиях определенные права, как-то покупки по заранее установленным условиям ценных бумаг и проч.
7. Предприятие как самостоятельное юридическое лицо может быть членом предпринимательской ассоциации в виде концерна, финансово-промышленной группы, пула и т.д. В таком случае предприятие участвует в формировании  и использовании объединенных фондов денежных и материальных средств и имеет доходы от этих операций.
8. Предприятие вправе участвовать в различных объединениях некоммерческого характера, выражающих его интересы, всевозможных союзов промышленников и предпринимателей, союзов товаропроизводителей, торгово-промышленных палатах и др., внося членские взносы.

  Как видим финансовые отношения предприятий разноплановые и многообразные по своей смысловой нагрузке, а потому  достаточно сложные. Это обуславливает необходимость управления ими как со стороны самого предприятия, так регулирования со стороны государства.

  Функции финансов предприятий.

  Финансы предприятий выполняют следующие функции:
   Аккумулирующая (накопительная) функция – заключается в обеспечении предприятия необходимыми денежными средствами. Наличие денежных средств является важнейшим условием образования предприятия и ведения им предпринимательской деятельности. Размеры денежных средств, которыми располагает предприятие, определяют возможные направления и масштабность такой деятельности. То есть, аккумулирующая функция это наполнение различных денежных фондов предприятия денежными средствами.
   Распределительная (перераспределительная) функция – благодаря ее распределяются и перераспределяются денежные и материальные средства (активы) по видам деятельности предприятия, его организационно-структурным подразделениям (филиалам, цехам, участкам, выплачивается заработная плата работникам, дивиденды и проценты), формируется фонд развития и т.д.

  Стимулирующая функция – проявляется в обеспечении  эффективности и рациональности использования материальных и денежных ресурсов в силу их ограниченности. Предприятие в целом и каждый его работник  в отдельности оказываются коренным образом заинтересованы в увеличении доходов предприятия, чем достигается оптимальное сочетание их интересов.

   Контрольная функция – состоит в том, что применение финансовых измерителей позволяет оценивать состояние предприятия, принимать меры по обеспечению его высокой дееспособности. Если предприятие и его структурные подразделения нарушают намечаемые стоимостные параметры, то это вызывает расстройство хозяйственной деятельности и может привести к банкротству и ликвидации предприятия. Финансовое состояние предприятия таким образом предельно четко отражает степень успешности его работы. Особенность финансовых показателей работы предприятия заключается в том, что они являются результирующими, т.е. отражают конечную работу предприятия, а потому обобщают в себе другие промежуточные технико-экономические показатели, в том числе производительность труда, текучесть кадров, фондо- и материалоемкость продукции и услуг, сменность работы машин и оборудования и т.д.

   Планирующая функция – предстает в намечаемых на перспективу финансовых показателей работы предприятия, которые служат основными и, как уже отмечалось, превращаются в итоговые при оценке  успешности деятельности предприятия за определенный период. Показатели работы предприятия в натуральных измерителях (штуках, тоннах, метрах и т.д.) непременно  трансформируются в конечном счете в стоимостные показатели как наиболее универсальные. Финансовое планирование предваряет начало любого направления деятельности предприятия и затем случит своего рода измерительной системой координат в ходе осуществления деятельности и подведении итогов. Менеджеры, в том числе по финансам, намечая какое-либо мероприятие должны задаться первым вопросом – располагает ли предприятие необходимыми денежными средствами для его воплощения.
   Регулирующая функция – через регулирование собственных денежных потоков осуществляется оперативное управление производственно-хозяйственной деятельностью предприятия, коррекция по соблюдению действующих нормативов или проведению дополнительного финансирования. 
    Воспроизводственная функция – приложение финансовых ресурсов и их своевременное пополнение обеспечивает непрерывность производственного процесса предприятия, что в действительности означает воспроизводимость производственных фондов, выпускаемой продукции, трудового потенциала.
   Все перечисленные функции в реальности тесно взаимосвязаны между собой. Они реализуются одновременно и совместно, так сказать, одна через другую, дополняя друг друга.
     Принципы организации и функционирования финансов предприятий.

    Принципы организации и функционирования финансов предприятия представляют собой установленные в обществе правила, которые отражают характер финансовых отношений хозяйствующих субъектов в экономической системе общества. 

    Принцип хозяйственной самостоятельности – означает, что предприятия сами определяют виды деятельности и сферы приложения своего капитала, необходимые объемы расходов, источники финансирования, направления дальнейшего приложения полученных доходов и т.д. На этом основывается инициативность и заинтересованность персонала предприятия.

    Принцип самофинансирования - предприятие функционирует и развивается в зависимости от финансовых результатов своей деятельности. Оно обеспечивает полную окупаемость затрат за счет собственных средств. Заботится и формирует финансовые источники своего развития.
   Принцип материальной заинтересованности – предприятие заинтересованно в обеспечении стабильного притока денежных средств, в получении прибыли, ибо она является целью деятельности предпринимательства, основным его мотивом. 
   Принцип финансовой ответственности – предприятия денежно ответственны перед всеми экономическими субъектами,  с которыми вступает во взаимодействие – работниками, акционерами, партнерами по кооперации, государством и т.д. Если такая ответственность не соблюдается, предприятие платит штрафы, пени, неустойки, компенсирует причиняемые убытки другим способом. Перед государством все предприятия несут безусловную ответственность как налогоплательщики.  Государство не отвечает по обязательствам предприятия, а предприятие по обязательствам государства. Над предприятием постоянно витает угроза банкротства, если оно нарушает данный принцип. Заметим, что в случае банкротства государство устанавливает особый режим финансовой ответственности.
   Принцип подконтрольности деятельности предприятия со стороны тех субъектов, перед которыми оно имеет обязательства, включая государство, в том числе, контроль за уплатой налогов, за целевым использованием предоставленных финансовых ресурсов, за соблюдением установленных нормативов и лимитов и проч. Он осуществляется государственными, ведомственными, независимыми аудиторами и  органами самоконтроля.
   Принцип гибкости (маневренности) в формировании и приложении финансовых средств. Установление источников финансовых ресурсов предприятий и направлений их использования должны сообразовываться с изменением конъюнктуры, преследуя выгодность получения и размещения денежных средств. В условиях рыночной экономики не может быть решений раз и навсегда. Реализация этого принципа предполагает постояный поиск оптимального и эффективного управления денежными потоками.

   Принцип эффективности  - приложенные финансовые ресурсы в направлениях деятельности предприятия должны быть использованы с наибольшей отдачей и минимизацией затрат. Реализация этого принципа обеспечит высокую доходность,  финансовую устойчивость, а значит динамичность развития предприятия.  
    Принцип обеспечения финансовых резервов – обусловлен тем, что хозяйственная деятельность предприятий в условиях рыночной экономики неизбежно сопровождается различного рода рисками (угроза неоплаты поставляемой продукции получателем, инфляция, обесценивающая денежные средства предприятия, экономические просчеты управленческого персонала предприятия и др.),  непременно требующими  резервирования денежных средств в специальных страховых фондах. Государство в обязательном порядке понуждает к этому предприятия. Так, законодательно установлено, что резервный фонд акционерного общества должен быть не менее 15% оплаченного уставного капитала. А в ходе текущей деятельности резервный фонд должен пополняться за счет полученной прибыли в размере не менее пяти процентов. Особо рисковые мероприятия предприятий требуют увеличения отчислений в резервные фонды в повышенном размере по усмотрению самого хозяйствующего субъекта.
  Структура  денежных фондов предприятия. 

       Состав денежных фондов предприятия зависит от организационно-правовой формы предприятия, видов деятельности, размеров предприятия, отраслевой принадлежности, длительности производственного цикла, уровня доходности предприятия и т.д. Вместе с тем назовем типичные денежные фонды предприятия, составляющие его структуру.

  Первый денежный фонд – уставный капитал или уставный фонд. Это совокупность вкладов учредителей в имущество создаваемого предприятия, отраженная в его уставе. Отсюда название этого фонда. Уставный капитал отражает минимальный размер имущества предприятия на начало его деятельности. Он является источником обеспечения потребностей предприятия, за счет него формируются основные производственные фонды предприятия и оборотные средства. На момент создания предприятия как производственно-технического комплекса уставный капитал является единственным собственным источником финансирования.

   Вместе с тем, наличие уставного капитала служит гарантией получения кредитов. Поэтому государство устанавливает обязательные требования к формированию уставного капитала, в том числе к его размерам, порядку оплаты, порядку изменения и др. Так, на момент регистрации создаваемого предприятия должно быть сформировано (оплачено) 50 % данного капитала. Остальная часть вносится в течение первого года функционирования предприятия. В соответствии с законом об акционерных обществах минимальный размер уставного капитала открытого акционерного общества равен тысячекратной сумме минимального размера оплаты труда (МРОТ), а закрытого – стократной. Акционерное общество не вправе выплачивать дивиденды до полной оплаты учредителями уставного капитала. И выплаты дивидендов не должны приводить к уменьшению этого капитала. Если по результатам дальнейшей хозяйственной деятельности произошло уменьшение уставного капитала меньше минимальных размеров, установленных законом, то акционерное общество ликвидируется. Если по окончании финансового года, кроме первого, стоимость чистых активов (активов за минусом обязательств) окажется меньше уставного капитала, общество обязано объявить и зарегистрировать уменьшение своего уставного капитала, ставя в известность об этом кредиторов, которые в свою очередь вправе потребовать от акционерного общества досрочного исполнения обязательств и возмещения убытков. 

   Как видим, уставный капитал это главный денежный фонд в «стартовых» условиях, выполняющий для предприятия роль обязательного минимального финансового аккумулятора как на момент создания предприятия, так и  дальнейшего функционирования.1  

   Второй денежный фонд – фонд амортизационных отчислений. Образуется для восстановления основного капитала в силу его морального и физического износа. Предприятия формирует фонд, осуществляя перечисления в него по установленным нормативам из полученной выручки. Нормы амортизационных отчислений устанавливаются в обязательном порядке правительством по всем видам основных производственных фондов, чтобы не допустить их «проедания» предприятиями.

   Существует ряд методов начисления амортизации. Первый – исходя из выработки амортизируемого объекта. Второй – метод прямолинейного равномерного списания. Его целесообразно применять для нематериальных объектов, которые при длительных сроках использования не имеют материального износа. Для этого стоимость нематериальных активов за минусом их ликвидационной стоимости делятся на срок полезного использования данных активов. Метод ускоренной амортизации применяется в силу того, что станки и оборудование функционирует без поломок и позволяет производить качественную продукцию в течение первой половины полезного срока их использования. Вторая половина сопровождается частыми поломками и ростом расходов на ремонт, что сказывается на качестве и объемах продукции, и прибыли. Поэтому большую часть отчислений лучше производить в первую половину срока полезного использования оборудования. 
   Особенность  фонда амортизационных отчислений в том, что он позволяет восстановить основные производственные фонды в прежнем виде, т.е. осуществить их простое воспроизводство. Накапливается же данный фонд в течение всего периода амортизации машин и  оборудования.  
   За  период накопления амортизации на конкретные необоротные активы в силу научно-технического прогресса восстанавливать основные производственные фонды в первозданном виде нецелесообразно и не представляется возможным, поэтому денежные средства фонда амортизационных отчислений предприятие использует вместе с капитализированной прибылью в составе фонда развития производства для обновления материально-технической базы производства. 

Данный фонд образуется за счет отчислений от полученной прибыли, которые не облагаются налогом. Фонд развития производства может также называться фондом накоплений или инвестиционным фондом. Его создание также обязательно для предприятия. Средства этого фонда направляются также на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских разработок (НИОКР), частично для подготовки и переподготовки кадров.
 1. Государство также регламентирует уставный фонд для других экономических субъектов. Так, для получения лицензии на право ведения биржевой торговли товарная биржа должна иметь собственные средства в размере 50 млн. руб. (Положение о лицензировании товарных бирж на территории Российской Федерации, утвержденное Постановлением Правительства РФ от 4 марта 2010г. №121. Российская газета, 10.03.2010, с.16. 

   Резервный фонд – предприятия резервируют средства на непредвиденные расходы в силу сопровождающих их деятельность рисков. Чем выше угроза риска, те больше должно резервироваться средств. Резервы создаются также по сомнительным долгам на возможное списание безнадежной дебиторской задолженности (просроченной свыше одного года), на оплату отпусков работникам, выплату ежегодного вознаграждения за выслугу лет и др. Резервный фонд создается в соответствии с законодательством и уставными документами предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей в бюджет.
   Фонд оплаты труда обеспечивает выплату заработной платы и премирование персонала предприятия. Размеры фонда оплаты труда зависят от штатного расписания, доходов предприятия, применяемых форм и систем оплаты труда.
    Фонд оказания материальной помощи формируется из чистой прибыли предприятия; размеры данного фонда устанавливаются по усмотрению руководства предприятия. Денежные средства из него предназначены для оказания материальной помощи персоналу, в том числе оплаты отдыха и лечения работников предприятия и членов их семей, компенсации жилищно-коммунальных расходов, выплате надбавок к пенсиям, выплате премий, не связанных с производственными результатами и др.

   Фонд выплаты дивидендов и процентов – предназначен для расчета с держателями ценных бумаг предприятия. Формируется также из чистой прибыли. Расходуется по усмотрению самого предприятия.

   Три последних перечисленных фонда могут в укрупненном виде именоваться фондом потребления.

   Валютный фонд  -  образуется как самостоятельный в силу установления со стороны государства особого контроля за использованием иностранной валюты хозяйствующими субъектами. Такой фонд формируют предприятия экспортеры и импортеры, оперирующие иностранной валютой.   

    Вопросы и задания для самоконтроля усвоенной темы.
1. В чем, по-вашему, смысл финансов предприятий как экономических отношений? С какими экономическими субъектами складываются эти отношения и по какому поводу?

2. На каких принципах формируются и функционируют финансы предприятий?
3. В чем выражается регулируемость финансов предприятий со стороны государства?

4. Как вы думаете, о чем свидетельствует наличие функций финансов предприятий?

5. Попытайтесь провести сравнительную характеристику финансов государства и финансов предприятий, выявляя сходство и различие.

Глава 2. Финансовые ресурсы предприятия и источники

                 их формирования

   Финансовые ресурсы это совокупность денежных средств, которыми располагает предприятие для осуществления своей разнообразной деятельности как основной, так и второстепенной, финансирования для этого текущих и капитальных затрат, выполнения финансовых обязательств. 

    Особенность финансовых ресурсов заключается в том, что, во-первых, пребывая в денежной форме, они составляют наиболее мобильную часть из всех видов ресурсов, которыми располагает предприятие. Во-вторых, другие виды ресурсов предприятия – материальные, трудовые, информационные, получая стоимостное выражение, способны трансформироваться в финансовый потенциал предприятия. В бухгалтерской практике  это осуществляется через балансовый учет – левую (активы) и правую (пассивы) части. Поэтому не случайно в учебной литературе часто используется понятие «капитал» как синоним финансовых ресурсов. Все-таки, отметим, что категория «капитал» шире. Под капиталом понимаются все возможные средства предприятия, приносящие доход. Он включает в себя как вкладываемые в дело денежные средства, так основные и оборотные фонды, нематериальную составляющую, в том числе права собственности (и интеллектуальной тоже). Капитал в своем движении пребывает в производственной, товарной и денежной форме. И только в последней - он буквально предстает финансовыми ресурсами. В других же формах пребывания он потенциально превращаем в денежную, т.е. финансовую форму. В дальнейшем при рассмотрении ликвидности мы в этом убедимся.  По источникам образования финансовые ресурсы предприятия подразделяются на собственные, заемные и привлеченные. См. схему 2. 
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                                                                                                 Схема № 2
      Характеристика собственных средств предприятий уже давалась в предыдущей главе. К имеющемуся у предприятия уставному капиталу, добавочному капиталу, резервному капиталу, фонду накопления и потребления и др. добавим, что важным источником для поддержания этих фондов является прибыль предприятия, за счет которой собственно и пополняются все означенные фонды в конечном счете. Более подробно речь о прибыли пойдет в следующей главе.  
    Заемные средства – это различные виды кредитов, которые может получить предприятие – банковские кредиты, коммерческие кредиты в денежной и натуральной форме от других предприятий и организаций, в том числе по условиям поставки продукции, т.е. (продаже ее в кредит), кредиты из бюджетов различных уровней власти и др. Для всех видов заемных средств характерны платность за их использование, возвратность их кредитору и срочность употребления, т.е. ограниченный и заранее установленный срок приложения.

     Особого рода заемными средствами является лизинг – долгосрочная аренда оборудования с правом его последующего выкупа. Преимущества его в том, что использование такого оборудования позволяет получить доход предприятию-лизингополучателю, обеспечить за счет него удовлетворение различных потребностей предприятия, осуществлять регулярные арендные платежи лизингодателю и накопить средства, чтобы при необходимости выкупить арендуемое оборудование. Финансовая направленность лизинга более подчеркнутая, если в отношения между лизингодателем и лизингополучателем вклинивается банк, финансирующий такую операцию. Данный вид лизинга потому и называется финансовым лизингом.

     К использованию заемных средств предприятия прибегают как к вынужденной мере в силу нехватки собственных средств или если отдача от использования заемного капитала больше, чем цена за него, выраженная в сумме процентных платежей. Тогда метод заимствования приносит доходы предприятию. В последнем случае сфера заимствования будет расширяться и отражать финансовую активность предприятия.        

     Привлеченными являются средства, поступающие в порядке перераспределения. К ним относятся ассигнования из бюджетов различных уровней власти. Такие ассигнования  используются как правило на безвозвратной основе. Они выделяются для финансирования государственного заказа, реализации инвестиционных программ или в качестве краткосрочной государственной помощи предприятиям, продукция, работа или услуги которых имеют общегосударственную или социальную значимость.

     Привлеченный характер могут иметь средства  централизованных корпоративных фондов предпринимательских союзов. Порядок их создания, использования и возмещения определяется объединенным руководством таких ассоциаций.

    Нередко в предпринимательской практике в качестве источников привлеченных средств выступают еще не выплаченные дивиденды и проценты по ценным бумагам, предпочитающиеся первичным инвесторам – держателям ценных бумаг. Особенно это практикуется предприятиями-эмитентами на начальных этапах становления своей деятельности. Акционерное общество может направить прибыль, предназначенную на выплату дивидендов, на развитие своего предпринимательства. В таком случае невыплаченные дивиденды и проценты фигурируют в руках предприятия как привлеченные средства.
    В деловом обороте распространена практика кратковременного финансирования текущей деятельности за счет других видов кредиторской задолженности – неоплаченного, но полученного сырья, материалов, комплектующих изделий; сделанных налоговых начислений, сроки выплат которых не наступили; заработной платы работников предприятия. Тогда эти средства учитываются предприятием как кредиторская задолженность и применяются на иные цели.

    К средствам, поступающим в порядке перераспределения относится также страховое возмещение по наступившим рискам.

    Таким образом, допустимо употребление финансовых ресурсов, предприятию не принадлежащих, но априори находящихся в его распоряжении. Коренное различие заемных средств и привлеченных средств, на наш взгляд, состоит в том, что использование первых строится на соблюдении принципов кредита – платности, возвратности и срочности. Во втором случае эти принципы не встроены непосредственно в механизм финансовых отношений, а потому не соблюдаются как основополагающие. К примеру, если бы в уставе акционерного общества были бы записаны штрафные санкции в пользу акционеров за задержку выплаты дивидендов или их выплаты не в полном объеме при получении дохода за определенный период, тогда бы руководство акционерного предприятия знало «цену», которую следовало бы заплатить акционерам за использование денежных средств фонда дивидендов на другие нужды предприятия и сопоставило выгоды от нецелевого приложения данных средств с обязательными платежами в виде процентов за кредит. Но в условиях не гарантированности получения прибыли предприятием, а потому не гарантированности формирования фонда дивидендов, вряд ли такие жесткие оговорки уместны в использовании средств данного фонда. Это и позволяет превращать денежные средства фонда дивидендов в привлеченные.

   Тем не менее,  следует отметить, что возможности использования привлеченных средств, фигурирующих в бухгалтерском учете в качестве кредиторской задолженности, у предприятия ограничены, при всей видимости «бесплатности» их применения, а злоупотребление ими, чревато негативными последствиями. Так, поставщики могут выставить штрафные санкции за просрочку оплаты отгруженных и полученных товаров; а то и расторгнуть договор поставки. Акционеры потеряют интерес и станут продавать свои акции, что может повлечь падение курса акций и сокращение притока инвестируемых средств через этот канал. Задержки по зарплате вызовут падение производительности труда и увеличение текучести кадров, а то и уголовную ответственность руководителей предприятий ( что подтверждает практика в условиях нынешнего экономического кризиса) и т.д. Все это приведет к  падению имиджа и дорого обойтись предприятию, злоупотребляющему кредиторской задолженностью.  

     Обычно предприятия финансируются из различных видов источников одновременно. И задачами проводимой предприятием финансовой политики является обеспечение сбалансированности данных источников финансовых ресурсов, что придает продуманность и обоснованность такой политики. Пропорции между собственными, заемными и привлеченными финансовыми ресурсами предприятия как правило планируют. И если они в изменяющихся обстоятельствах изменяются соответственно самопроизвольно ( к примеру, растет кредиторская и дебиторская задолженность в связи с расширением масштабов производства и увеличением объемов реализации), то благодаря оперативному управлению такие пропорции регулируются, чем обеспечивается их оптимальность.

      Вопросы и задания для самоконтроля

1. Что такое финансовые ресурсы предприятия и в чем их особенности?

2. Из каких источников формируются финансовые ресурсы предприятий?

3. Какие источники наиболее предпочтительны в стабильном формировании ресурсов предприятия? Проранжируйте все возможные источники по этому принципу.

          Глава 3  Доходы и расходы предприятий

   Финансовое состояние предприятия прямо зависит от доходов и расходов. Соотношение доходов и расходов предприятий выражает эффективность предпринимательской деятельности. Для обеспечения повышения финансово-экономической эффективности необходимо иметь ввиду структуру доходов и расходов предприятий. 

   Доходами предприятия считается увеличение экономических выгод в результате поступления активов в виде денежных средств и иного имущества, обеспечивающего увеличение его капитала. 

   В зависимости от направлений деятельности доходы подразделяются по видам.   

   Доходы от обычных видов деятельности – это выручка от продажи товаров, выполненных работ и услуг. Доходы от обычных видов деятельности составляют основную часть в структуре всех доходов предприятия, поскольку данные виды деятельности являются важнейшими, закрепленными в уставе предприятия.

  Операционные доходы – доходы от других более-менее регулярно осуществляемых видов деятельности:

· доходы от предоставления  за плату во временное пользование активов предприятия (аренду), кроме предприятий предметом деятельности которых является этот вид деятельности.

· доходы от продажи производственных фондов (не используемого оборудования, излишнего сырья и материалов и др.), кроме произведенной продукции;

· доходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности; 

· доходы от участия в уставных капиталах других предприятий и организаций, в том числе по ценным бумагам;

· проценты по кредитам в денежной форме предоставленным другим организации или банку.

   Операционные доходы показывают отчего еще может получить предприятие выгоду помимо основной деятельности.

   Внереализационные доходы – не вытекающие непосредственно из продаж и других сделок, прямо независящие от усилий предприятия и носящие в большей мере эпизодический характер:

- получаемые штрафы, пени, неустойки за нарушения условий договоров;

· активы приобретенные безвозмездно, в том числе по договору дарения;

· прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;

· сумма кредиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности;

· положительные курсовые разницы;

· суммы дооценки активов.           

    В литературе встречается понятие  «чрезвычайные доходы» как получение страховых платежей в результате чрезвычайных обстоятельств – различного рода стихийных бедствий. В данном случае едва ли этот денежный приток целесообразно рассматривать в полном экономическом смысле как доход, выгоду, если даже он возмещает понесенный ущерб. Скажем, стоимость застрахованного погибшего имущества во время пожара. В практике страхования чаще страховые платежи компенсируют ущерб отчасти. Но если даже возмещение и происходит, то лишь в денежной форме и оно не способно восполнить упущенную выгоду на будущий период в связи с проведением восстановительных работ и потерей ритма функционирования предприятия. Полученная денежная сумма от страховых компаний может быть больше по сравнению с произведенными  страховыми взносами предприятия. Только в этом смысле такой чрезвычайный денежный приток является доходом.
   Расходы предприятия представляют затраты, обусловленные его деятельностью. Осуществление любого направления деятельности не возможно без затрат. 1
   Расходы классифицируются аналогичным образом, что и доходы.

   Расходы по обычным видам деятельности предстают как затраты на производство товаров и услуг и доведения их до потребителя, т.е. начиная с закупки сырья и материалов и заканчивая  реализации продукции покупателю. Расходы, отличные от расходов по уставным видам деятельности считаются прочими расходами. 
   Расходы по обычным видам деятельности группируются как:

-материальные затраты;

-затраты на оплату труда; 

-отчисления на социальные нужды;

-амортизационные отчисления;

-прочие затраты.

         Расходы по обычным видам деятельности отражаются в сметах затрат в соответствии со статьями расходов и составляют основу себестоимости производимой продукции и услуг. Сметы затрат являются важнейшим финансовым инструментарием планирования и управления производственно-хозяйственной деятельностью предприятия.

         Коммерческие и управленческие расходы предприятия  также признаются расходами по обычным видам деятельности.

         Операционные расходы – расходы, связанные с предоставлением активов                 предприятия во временное пользование;

· расходы по участию в капиталах других предприятий;

· расходы, связанные с продажей и выбытием активов, кроме произведенных това-   ров;
· расходы по предоставлению за плату различных видов интеллектуальной собственности;_______________________________________________________________
1.В учебной литературе часто расходы трактуются как «уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящих к уменьшению капитала этой организации» (см. В.В.Ковалев, Вит.В. Ковалев «Финансы предприятий» с.186, Н.Н. Селезнева, А.Ф. Ионова «Финансовый анализ и управление финансами» с.122). С чем нельзя полностью согласиться. К примеру, расходы по покупке предпроизводственных материалов и комплектующих узлов и деталей оборачиваются получением выгод товароприобретателем, поскольку это позволяет осуществить намеченный производственный процесс. Уменьшение капитала в данном случае также не происходит, потому что стоимость выраженная в деньгах, замещается стоимостью в товарной форме. Предприниматель, осуществляя целесообразные расходы и вложения только и движим стремлением получить выгоды и увеличить капитал таким путем.
- проценты по предоставленным предприятию денежным кредитам;
-  оплата услуг, предоставляемых со стороны кредитных организаций;
         - отчисления в резервы;
     - прочие операционные расходы.
Внереализационные расходы:

- уплачиваемые штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров,       допущенное предприятием;    
· суммы дебиторской задолженности с истекшим сроком исковой давности, других долгов не реальных для взыскания;

· отрицательные курсовые разницы;

· выявленные убытки прошлых лет;

· суммы уценки активов;

· взносы, благотворительные  выплаты и прочие расходы на социально-культурные мероприятия;

· прочие внереализационные расходы.

  Чрезвычайные расходы возникают вследствие чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийных бедствий, пожаров, аварий и т.п.).  

  Есть и другие принципы систематизации денежных расходов предприятий:
 - расходы, связанные с извлечением прибыли;

 - расходы, не связанные с извлечением прибыли; 

 - принудительные расходы.
        Расходы, связанные с извлечением прибыли, включают все расходы по обеспечению производства и реализации продукции – приобретение сырья, материалов, энергии, инструментов, оборудования, то есть материальные расходы,  расходы на транспортировку и реализацию продукции,  оплату труда, расходы, связанные с управлением производственным процессом. Словом,  все расходы, непосредственно связанные с достижением цели деятельности предприятия – получении прибыли.

        Расходы, не связанные с извлечением прибыли это расходы на социальное развитие предприятия (лечение, отдых работников и проч.), расходы, связанные с членством предприятия в некоммерческих ассоциациях, пожертвования и др. 
        К принудительным расходам относятся штрафы, пени, неустойки, расходы, связанные с преодолением последствий форс-мажорных обстоятельств – пожаров, землетрясений, наводнений, судебные издержки, выполнение решения суда и проч. 

        В свою очередь расходы, связанные с извлечением прибыли, подразделяются на постоянные и переменные. Постоянные не зависят от объемов производства. Они имеют место даже если предприятие простаивает или только создается (арендная плата, зарплата администрации и обслуживающего персонала и т.д.).

   Переменные напротив напрямую зависят от объемов производства.

   По способу отнесения на себестоимость продукции затраты делятся на прямые и косвенные. Прямые согласно правилам ведения бухгалтерского учета можно прямо отнести по первичному документу на себестоимость единицы изделия (материалы, из которых изготавливается продукция, расходы на оплату труда производственного персонала, амортизационные отчисления). Косвенные не соотносятся непосредственно с производством конкретных видов изделий и именуются так по способу их включения в себестоимость продукции. К косвенным относятся затраты на содержание оборудования, в том числе проведения профилактических и ремонтных работ, общецеховые и общезаводские затраты, включая затраты по уборке цехов, вывозу и утилизации отходов и проч. Косвенные затраты распределяются между видами и объемами продукции пропорционально выбранной базе – сметным ставкам или прямым затратам.    

   По функциям управления расходы подразделяются на производственные, коммерческие и административные.

   Различная классификация расходов обеспечивает их учет, анализ и осуществление управления затратами с целью их рационализации и минимизации.
Вопросы для самоконтроля и обсуждения.
1. Назовите виды доходов предприятий?
2. Какие из них главные, а какие второстепенные?
3. Как вы считаете, почему для изучения состояния финансов предприятий      необходимо одновременное рассмотрение доходов и расходов предприятий?

Глава 4.  Финансовые показатели работы предприятия

  Важность финансовых показателей работы предприятия состоит в том, что они являются результирующими. В них заключается производительность труда, фондо-  и  материалоемкость, сменность использования  оборудования и машин и т.д.

  Все финансовые показатели взаимосвязаны между собой и образуют систему. Их можно подразделить на две группы - абсолютные и относительные. К абсолютным относится:  общая сумма средств, которыми располагает предприятие по итогу баланса (валюта баланса), в том числе сумма внеоборотных активов (итог 1 раздела актива баланса), общая сумма оборотных средств (итог 11раздела  актива баланса), в том числе денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, дебиторская задолженность. А также сумма собственных и сумма заемных средств, сумма притока и оттока денежных средств за определенный период.
  Относительными показателями являются: платежеспособность, ликвидность, финансовая устойчивость,  финансовая независимость, рентабельность и др. 
  Состояние доходности или убыточности конкретизируется рядом других финансовых показателей, в том числе соотношением кредиторской и дебиторской задолженности предприятия.  
  Исходным агрегированным абсолютным показателем является выручка от реализации продукции. Это сумма денежных средств, получаемая предприятием от продажи производимых им товаров и услуг. Выручка от реализации производимых товаров и услуг служит главным источником доходов предприятий от основной деятельности. Изменение ее объемов  оказывает наиболее заметное влияние на финансовые итоги работы предприятия. Факт наличия выручки означает что первоначально авансированные затраты на производство оказались результативными ибо вернулись в денежную форму. Значит  можно начать новый производственный цикл.    

  Размеры выручки находятся в зависимости от объемов реализации и цен на реализуемые товары и услуги, а те в свою очередь от качества товаров,  их ассортимента и проч. Выручка исчисляется как произведение: объем продаж в натуральном выражении умножается на цену единицы проданного товара. 
  Если из полученной денежной суммы вычесть затраты (материальные и трудовые) на производство и реализацию продукции, включаемые в себестоимость, то оставшаяся часть будет представлять собой валовую или общую прибыль. То есть прибыль выражает разницу между доходами и расходами предприятия. (Такую трактовку прибыли встречаем в Налоговом кодексе РФ, ст. 247). В этом же документе доходами от реализации признается выручка от реализации (ст.249).1

________________________________________________________________________________

1. Но в практике часто бывает такая ситуация, когда предприятие получает выручку, но не имеет дохода. Это происходит в том случае, если выручка не покрывает произведенных расходов. Такая ситуация в свою очередь складывается, если цена реализации товара была равна его себестоимости на конкретном предприятии или оказалась по ряду причин ниже себестоимости. Дело в том, что себестоимость у каждого предприятия-производителя своя индивидуальная, а цена реализации формируется под воздействием закона спроса и предложения.
  Такая трактовка прибыли, пожалуй, объясняется тем, что в 90-е годы – годы разработки и принятия Налогового кодекса - аналогичная точка зрения превалировала в экономической науке. К примеру, в учебнике «Экономическая теория» под редакцией Н.И. Базылева, С.П. Гурко (Минск БГЭУ, 1998) отмечается, что общий (валовой) доход есть общая сумма денежной выручки, полученная фирмой в результате реализации произведенной ею продукции (с.236).

   Более приемлемая на наш взгляд позиция, объясняющая прибыль как доход предприятия, который выступает как прирост примененного капитала1 или увеличения выгод от поступления активов и погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала предприятия2. [См. 1. Е.Ф. Борисов «Экономическая теория», учебник М., 2001, с. 289; 2. Н.Н. Селезнева, А.Ф. Ионова «Финансовый анализ. Управление финансами». Учебное пособие для вузов. М., 2007, с.104].    
   В составе валовой прибыли учитывается прибыль от всех видов деятельности, в том числе прибыль от реализации имущества предприятия, сдачи его в аренду, реализации имущественных прав и т.п. Распределение видов прибыли отражено
     на схеме № 3.
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Схема № 3.

    После  вычетов из общей прибыли сумм по финансовым обязательствам и обязательным платежам предприятия - перед государством в виде налогов, выплат за кредит и  т.д. остается чистая прибыль.  
    Чистая прибыль поступает в полное распоряжение предприятия. Она направляется на:

· развитие предприятия (расширение и обновление его производственной базы);

· оказание материальной помощи работникам;

· создание и развитие социально-культурной инфраструктуры предприятия;

· выплату дивидендов и процентов держателям ценных бумаг предприятия;

· выплату штрафов и неустоек;

· спонсорских перечислений и др.  

  Только по абсолютным размерам полученной прибыли нельзя в полной мере судить о том, насколько успешно сработало предприятие. Для этого необходимо иметь ввиду отдачу на каждый вложенный рубль в дело. 
  Показатель рентабельности как раз и выражает такую доходность денежной единицы как результат предпринимательской деятельности. Поэтому  рентабельность называют показателем эффективности.
  Рентабельность исчисляется по формуле:

 где Р - рентабельность,
 Д - доход,

 Т - затраты.

   Рентабельность выражается в процентах, так как это относительная величина.

   Поскольку  доходы и затраты классифицируются на виды соответственно и рентабельность также можно классифицировать на виды.

   Общая рентабельность – выражает отношение общего дохода к общим затратам.

   Рентабельность основных видов деятельности – выражает отношение доходов от основных видов деятельности к затратам по их обеспечению.

   Рентабельность по другим видам деятельности – выражает отношение доходов, полученных по неуставным видам деятельности к затратам по ним же. К примеру, если соотнесем эмиссионный доход с затратами по выпуску и реализации ценных бумаг, то получим рентабельность эмиссии.

   Рентабельность уставного капитала - выражает отношение дохода предприятия к его уставному капиталу.

   Рентабельность основного капитала – выражает отношение дохода к стоимости основных производственных фондов.

   Рентабельность оборотного капитала – выражает отношение дохода к стоимости оборотных средств.

   Рентабельность фонда оплаты труда - выражает отношение дохода к размерам фонда оплаты труда, которую в свою очередь можно тоже детализировать на рентабельность фонда оплаты труда основного персонала, рентабельность фонда оплаты труда вспомогательного персонала, рентабельность фонда оплаты труда управленческого персонала, и т.д.

    Конкретизация соотношения вида дохода и вида издержек позволяет судить о том, за счет чего обеспечены высокие показатели работы предприятия и выявить узкие места в его работе. 

    Такой анализ можно проводить также рассчитывая показатель средней рентабельности. Его применение позволит установить отклонение рентабельности по отдельным видам деятельности в сторону большую или меньшую от  среднего уровня, что помогает выработать правильные управленческие решения, по обнаружившимся слабым местам.  

    Ликвидность – это способность превращения активов предприятия в денежные средства в целях расчета по своим обязательствам. Ликвидность будет иметь временной параметр – время, необходимое для продажи актива. И стоимостной параметр – денежную сумму от продажи актива. Эти показатели тесно связаны, ведь можно продать актив за короткое время, но по минимальной цене.

     В конечном счете ликвидность будет отражать степень покрытия обязательств активами. 
     Есть несколько видов ликвидности. 

     Абсолютная ликвидность – денежных средств на расчетных счетах достаточно, чтобы рассчитываться  по своим обязательствам. На практике встречается редко.
     Нормальная ликвидность – для расчетов по обязательствам предприятия привлекают не только свободные денежные средства, но и быстро реализуемые активы. К ним относится как правило готовая продукция на складах, пользующаяся высоким спросом, государственные ценные бумаги и ценные бумаги других авторитетных эмитентов, прочие  легко продаваемые активы.
     Предпочтение иметь не абсолютную, но нормальную ликвидность обусловлена следующим.

     Для предприятия задача повышения ликвидности и повышения прибыльности находятся в некотором противоречии. На первый взгляд, чем выше прибыль предприятия, тем выше его платежеспособность, т.е. ликвидность.  Но стремление к получению максимальной прибыли ведет к тому, что предприятия минимизируют свободные денежные средства на расчетных счетах, тем самым снижается уровень ликвидности предприятия. И наоборот – пребывание излишних денежных средств на расчетных счетах, так сказать, их «омертвление» ведет к недополучению прибыли в будущих периодах.
     В силу этого противоречия предприятия предпочитают иметь не абсолютную ликвидность, а нормальную, стремясь максимально использовать свободные денежные средства, что, естественно, ведет к их нехватки при расчетах по обязательствам.         

    Низкая ликвидность – такое состояние предприятия, когда для расчетов по обязательствам оно задействует также плохо реализуемые активы – излишние материалы и оборудование и т.п. 

    Состояние банкротства – всех видов активов, включая заемные средства (и краткосрочные, и долгосрочные) недостаточно для покрытия своих обязательств. Этому далее будет посвящена специальная глава 9.
    Заметим, что высокая реализуемость активов или низкая связана не столько с видом имущества предприятия, сколько с конъюнктурой рынка на данный вид имущества. Говорить заранее, что, например, выпускаемая продукция это обязательно быстро реализуемый актив, как это часто встречается в учебной литературе,  было бы неправильно. Если продукция, производимая предприятием, находится на заключительных этапах своего жизненного цикла, морально устарела, обладает низким уровнем качества и др. она, конечно, не будет пользоваться спросом и обладает низкой ликвидностью. И другой пример. В северных районах те же запасы топлива в зимних условиях это всегда быстро реализуемый актив.
    В бухгалтерском учете существует понятие ликвидность баланса, определяемая через соотношение групп активов по степени их ликвидности и групп пассивов по степени срочности погашения обязательств. Сопоставляются итоги по каждой группе активов и пассивов. Баланс считается абсолютно ликвидным, если выполняются следующие условия:  А1 > П1; А2> П2; А3 > П3; А4< П4. 
Где: А1 = стр.260 + стр.250 баланса (см.приложение № 2),

                 П1 = стр. 620 + 630 + 660,
               А2 = стр. 240 + стр. 270,

               П2 = стр. 610,

               А3 = стр. 210 + 220 + 230 – 217,

               П3 = стр. 590,
               А4 = стр.190,

               П4 = разд.III«Капитал и резервы» + отдельные статьи разд.V, не вошедшие в предыдущие группы, + доходы будущих периодов + резервы предстоящих расходов.  

    То есть наиболее ликвидные активы должны быть больше или равны наиболее срочным обязательствам; быстро реализуемые активы соотносятся с краткосрочными пассивов; медленно реализуемые активы соотносятся с долгосрочными пассивами, а труднореализуемые активы должны быть меньше или равны постоянным пассивам. 

    Проводимый анализ ликвидности баланса по данной схеме является приближенным. Более основательным он становится с применением финансовых коэффициентов, о чем речь пойдет позже.          

    Финансовая устойчивость. Ее можно рассматривать в различных аспектах. Под финансовой устойчивостью понимается достаточное количество денежных средств у предприятия для осуществления его различных видов деятельности. Также будет правильным, если оценивать финансовую устойчивость с точки зрения состояния денежных потоков. В таком случае должно иметь место стабильное превышение притока денежных средств над оттоком. В конечном счете финансовая устойчивость свидетельствует о стабильном развитии предприятия за счет получения прибыли и роста капитала при сохранении платежеспособности и кредитоспособности в условиях допустимого риска. Исходя из того, что показатель финансовой устойчивости является синтетическим, ибо его обеспечение основывается на достижении ряда других финансово-экономических показателей, оценивать финансовую устойчивость можно по ряду этих слагаемых параметров – по соотношению собственных и заемных средств (с увеличением размеров собственных средств финансовая устойчивость будет естественно выше); по способности финансировать необходимые оборотные средства из собственных источников (для пополнения оборотных средств постоянно требуется денежные ресурсы и если предприятие обходится для этого собственными средствами, то финансовая устойчивость его выше); по состоянию платежеспособности и прежде всего способности рассчитываться по своим первоочередным обязательствам. На финансовую устойчивость прямое влияние также будет оказывать структура активов предприятия, (т.е. сферы приложения имеющихся ресурсов с целью получения доходов), состояние кредиторской и дебиторской задолженности, ликвидность предприятия.
    В зависимости от размеров превышения притока денежных средств над оттоком можно классифицировать финансовую устойчивость на высокую, или абсолютную,  среднюю или нормальную и низкую.
    Высокую финансовую устойчивость предприятие имеет тогда, когда приток наполовину и больше превышает отток денежных средств. В этом случае предприятие имеет возможность устойчивого развития и удовлетворения самых разнообразных потребностей – технико-технологического обновления производства, удовлетворения социальных нужд, создания дочерних предприятий и филиалов, расширения участия в капиталах других предприятий и т.д.

     Низкая финансовая устойчивость характерна для предприятий имеющих отток денежных средств равный их притоку или близкий к этому и если приток денежных средств не обладает стабильностью.

     Средней (нормальной) финансовой устойчивостью условно можно считать превышение притока денежных средств его оттока примерно в пределах 10 – 20 %. В практике достаточно много переходных, промежуточных состояний и строгое отнесение финансового состояния к какому-либо разряду осложняется.  

     Важным финансовым показателем является размер дебиторской задолженности, отражающим состояние расчетной дисциплины получателей продукции и услуг предприятия и  сказывающимся на его финансовом положении. Дебиторская задолженность – это суммы, причитающиеся предприятию с покупателей. Если предприятие реализует товары в кредит или если у партнеров по кооперации есть  финансовые трудности, то наличие дебиторской задолженности неизбежно. Главное чтобы сроки оплаты покупателями не нарушались, ибо дебиторская задолженность превращается в сомнительную (то есть нарастает вероятность не возврата всей денежной суммы) или безнадежную (просроченную свыше года). Предприятие должно предпринимать меры по ее снижению, особенно не допускать превращение в сомнительную и безнадежную больших сумм денежных средств – требовать оформление векселей от получателей, предъявлять к ним судебные иски и др.
     Имеется еще целый ряд других финансовых показателей работы предприятия – запас финансовой прочности, платежеспособности, финансовой независимости и т.д., которые влияют на финансовую устойчивость, и о которых речь пойдет в теме финансового анализа.

Вопросы для самоконтроля и размышления

1. В чем отличие показателя выручки от прибыли?

2. Почему рентабельность считается показателем эффективности функционирования предприятия?

3. Какой показатель более точно выражает финансовый результат предприятия?

4. Есть ли связь показателей финансовой устойчивости и ликвидности?

     Гл. 5. Финансовое планирование на предприятии

    Финансовое состояние предприятия (его устойчивость, ликвидность, независимость) во многом закладывается на стадии принятия управленческих решений в финансовой сфере, т.е. на стадии планирования. Поэтому финансовое планирование на предприятии, как и планирование вообще, является важнейшим способом управления.

    Финансовое планирование -  это определение финансового состояния предприятия на перспективу в его количественных и качественных показателях и выбор путей и методов его достижения. Оно осуществляется предприятиями самостоятельно. 

    Необходимость финансового планирования проистекает из того, что 
планируемая предпринимательская  деятельность предприятия имеет стоимостное выражение, которое и отражается в финансовом плане.  Необходимость финансового планирования диктуется также тем, что планирование любых видов деятельности включает их чисто финансовую, т.е. денежную обеспеченность, что обуславливает возможность реализации всех планов. Поэтому  именно к финансовому планированию предъявляются повышенные требования в системе планов предприятия. (Все они консолидируются в виде бизнес-плана.)  Таким образом, финансовый план оказывается тесно связан с планом по производству, планом по маркетингу и продажам, планом реконструкции предприятия и техническому обновлению, планом по кадрам и т.д. Финансовый план становится своего рода системой координат, позволяющей идти по пути поставленных целей, контролировать,  координировать и оценивать их достижение.          

     Круг задач, который позволяет решить финансовое планирование, следующий:

-  устанавливаются источники финансирования и объемы предполагаемых денежных поступлений;

-  оптимизируются пропорции собственных и привлеченных средств;

-  определяются объекты приложения денежных средств с учетом отдачи (ожидаемой доходности) намечаемых направлений деятельности;

-  выявляются внутрихозяйственные резервы увеличения доходов и обеспечивается экономное использование денежных средств и материальных ценностей;

-  определяются денежные обязательства в бюджеты различных уровней власти и внебюджетные фонды, а также перед контрагентами и банками;

-  намечаются цены на реализуемую продукцию;

-  планируются поступления и расходования финансовых средств в новые области деятельности и т.д. 

      Финансовое планирование строится на определенных принцах-правилах, которыми следует руководствоваться в составлении планов:

- оно должно быть непрерывным. Только в этом случае управленческая деятельность будет последовательной с соблюдением преемственности; 

· информационно обеспеченным – чем придается достоверность и обоснованность решениям, заключающимся в финансовом плане.

· как объективный процесс финансовое планирование  основывается на учете действия объективных экономических законов и закономерностей, что придает реалистичность планам;
· иметь организационную обеспеченность осуществления процесса финансового планирования (разработку финансовых планов осуществляет специальная служба предприятия, в которой имеются работники соответствующей квалификации);

· руководствоваться принципом альтернативности намечаемых мероприятий в ходе составления и реализации разработанных планов, позволяющим учитывать изменяющиеся  внешние и внутренние обстоятельства  деятельности предприятия.  

      В зависимости от планируемого периода времени, т.е. горизонта планирования следует выделить следующие виды финансового планирования. 

     Долгосрочное (стратегическое) или перспективное- – включает важнейшие показатели, пропорции и темпы расширенного воспроизводства. Цели и ориентиры в нем устанавливаются как правило  до 3 и более лет. Это зависит от экономической стабильности в стране и стабильности самого предприятия. Горизонт финансового планирования должен быть таким, чтобы с приемлемой точностью можно было сделать перспективную оценку финансовых показателей с учетом внешних и внутренних факторов. Чем продолжительнее планируемый период, тем больше финансовый план носит индикативный характер, ибо возрастает неопределенность изменения макроэкономической конъюнктуры, т.е. все больше преобладающими являются факторы, не зависящие от деятельности предприятия (такие, как состояние рынка трудовых ресурсов, научно-технического прогресса финансово-экономической политики государства и т.п.). 
      Смысл стратегического планирования заключается в наращивании рыночной стоимости предприятия с применением инструментов долговременного действия – эмиссии ценных бумаг, реализации крупных инвестиционных проектов и наращивании объемов производства, участия в капиталах других хозяйствующих субъектов и создания с ними стратегических альянсов и др.

      Текущее (на год) – составная часть перспективного плана, конкретизирующее его показатели на текущий финансовый год. Дело в том, что именно за год выравниваются сезонные колебания конъюнктуры рынка. Этот период времени соответствует также законодательным требованиям по отчетности предприятия.

     Главное внимание в текущем плане уделяется обеспечению финансовой устойчивости предприятия. Инструментом такого обеспечения является составление баланса доходов и расходов (табл. 1).
Таблица 1.          Баланс доходов и расходов предприятия на 200..г.                     

№ пп            Наименование показателя                                                      Сумма тыс.руб.

             Доходы и поступления средств

1.        Прибыль от реализации продукции (работ, услуг)

2.        Прибыль от реализации имущества (основных фондов,

             материальных запасов, нематериальных активов)
3.         Доходы от долевого участия в деятельности других предприятий                  

          4.       Доходы по ценным бумагам_____________________________  
5.       Арендная плата ( к получению)____________________________
6.        Доходы в виде курсовых разниц по операциям в валюте       
7.        Начисленная амортизация 
8.        Долгосрочные кредиты

9.        Долгосрочные займы
          10.       Ссуды на пополнение оборотных средств

          11.       Целевое финансирование

12.       Прочие доходы и поступления

            Итого доходов

              Расходы и отчисления средств
1.           Платежи в бюджет

2.           Отчисления в резервные фонды
3.           Отчисления в фонд накопления

4.           Отчисления в фонд потребления

5.           Отчисления на благотворительные цели
6.           Дивиденды

7.           Долгосрочные финансовые вложения

8.           Погашение ссуды на пополнение оборотных средств

9.           Погашение долгосрочных кретидов

10.         Резервы предстоящих расходов и платежей

11.         Резервы по сомнительным долгам

12.         Резервы под обеспечение вложений в ценные бумаги

13.         Фонд акционирования работников предприятия

14.         Прочие расходы 

              Итого расходов__________________________________________  
       В основу его берется прогноз объемов продаж с последующей разбивкой по полугодиям, кварталам, месяцам. Это позволяет в свою очередь сделать прогноз о движении денежных средств, и прогноз о прибылях и убытках. В дополнение к балансу доходов и расходов целесообразно составлять матричную таблицу, в которой указываются источники финансирования каждой  статьи планируемых расходов.

     Текущий план расценивается как наиболее достоверный и обоснованный, поскольку он составляется на основе маркетинговых исследований, а рыночная конъюнктура оказывается более устойчивой в  годовые параметры времени. Соответственно цены и инфляция более умеренно влияют на денежные потоки предприятия. 

      Оперативное планирование – предстает в разработке платежного календаря, детализирующего текущий финансовый план поквартально, помесячно, подекадно с указанием дат совершения платежных операций или ожидаемого поступления денежных средств от контрагентов. В нем отражается постоянное движение денежных средств.

     Подробный график поступления денежных средств и осуществления выплат позволяет:

· оперативно поддерживать платежеспособность предприятия, вовремя привлекать краткосрочные займы для покрытия разрывов во времени поступлений и перечислений, предпринимать другие действенные меры к минимизации дебиторской и кредиторской задолженности,  в том числе ускорении отгрузки продукции в соответствии с договорами поставок и проч.;

· вести ежедневный учет изменений в информационной базе, систематически пополняя ее самой свежей информацией, что так необходимо в оперативном управлении;

· выявлять временно свободные денежные средства и определять возможное их приложение;

· анализировать весь ход выполнения плановых заданий, соблюдения затратных смет,  других финансовых нормативов, делая прогноз об ожидаемым сальдо притока и оттока денежных средств на конец очередного периода.
      Целесообразно дополнительно составление налогового календаря, в котором указываются суммы выплаты налогов в соответствующие сроки, что позволяет избежать пени.  

       Кроме платежного календаря составляется также кассовый план. Это план оборота наличных денежных средств через кассу. Кассовый план, отражающий поступление и расходование наличных денег, помогает усилить контроль за состоянием платежеспособности предприятия.

       Исходными данными для составления кассового плана являются выплаты по фонду заработной платы, командировочных расходов и других наличных платежей и наличных поступлений по приходным кассовым ордерам. 

       Если предприятие находится в затруднительном финансовом положении, то оно      должно планировать мероприятия по его преодолению.  

       Заключительным этапом финансового планирования является составление   пояснительной  записки.
         Методы планирования

    В практике финансового планирования применяются различные методы. 

1. Расчетно-аналитический метод – используются показатели базисного (предшествующего) периода, их динамика, и на основе этого даются экспертные оценки и прогнозы с расчетом показателей будущих периодов.

2. Балансовый метод: балансируются (уравновешиваются) имеющиеся финансовые средства и потребности в них с расходами в намечаемом периоде с учетом остатка на начало и конец планируемого периода.

3. Нормативный метод заключается в том, что на основе заранее установленных норм и технико-экономических нормативов рассчитывается потребность в финансовых ресурсах и их источниках. Такими нормативами являются ставки налогов,  нормы амортизационных отчислений и др. Существуют также нормативы, разрабатываемые непосредственно на предприятии.

4. Метод денежных потоков служит инструментом для прогнозирования размеров и сроков поступления и оттока необходимых денежных ресурсов.

5. Методы экономико-математического моделирования позволяют количественно выразить взаимосвязи между финансовыми показателями и основными факторами, их определяющими. В их состав входит линейное, квадратичное и нелинейное программирование и др. Совокупное их использование позволяет сделать разносторонние выводы.

        В последнее время предприятия все шире в финансовом планировании применяют бюджетирование. Это составление системы бюджетов по отдельным подразделениям предприятия или его функциям. Как более детализированный вид планирования, бюджетирование позволяет теснее увязать и скоординировать между собой работу всех подразделений предприятия и направлений деятельности, сделать более сбалансированными между собой их финансовые показатели, повысить финансовый контроль и мониторинг за их текущей деятельностью.

       Так можно составить бюджет производства, бюджет продаж, бюджет управленческих расходов, бюджет погашения кредитов, налоговый бюджет и др. Примерная система бюджетов предприятия приведена в схеме № 4.
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                                                                                         Схема № 4
   При разработке бюджетов структурных подразделений и служб предприятия необходимо руководствоваться принципом декомпозиции, который заключается в том, что каждый бюджет более низкого уровня является детализацией бюджета более высокого уровня, т.е. бюджеты цехов являются «вложенными» в общий бюджет производства, бюджет  производства конкретизирует сводный (комплексный) бюджет.

  Комплексный бюджет может составляться также для каждого структурного подразделения. Его примерная форма следующая: (табл. 2)
  Таблица 2.
	Наименование


	Бюджеты
	Итого сводный бюджет структурных подразделен-ий



	Подразделения


	Фонд оплаты труда


	Матери-альные затраты


	Потреб-ление энергии


	Амортизация


	Прочие расходы


	


  Сводный бюджет подразделения предприятия может конкретизироваться в следующих формах.

  Таблица 3. 
  Бюджет фонда оплаты труда 

	
	Бюджет ФОТ затрат

	
	План
	Факт
	Отклонение

	
	Ежедневно
	 На месяц
	Ежедневно
	 С начала месяца
	Ежедневно
	 С начала месяца

	Основная зарплата
	
	
	
	
	
	

	Дополнительная зарплата
	
	
	
	
	
	

	Премиальные выплаты
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	


Таблица 4.

                              Бюджет материальных затрат

	Нормы расхода сырья, комплектующих, материалов на производственную программу структурных подразделений


	Бюджет материальных затрат

	
	План
	Факт
	Отклонение(+,-)

	
	  Ежедневно


	На месяц


	 Ежедневно


	С начала месяца


	Ежедневно


	С начала месяца



 Таблица 5.           

                              Бюджет потребления энергии  
	Производственная программа


	Бюджет потребления энергии

	
	План
	Факт
	Отклонение

	
	Ежедневно
	На 
месяц
	Ежедневно
	С начала месяца
	Ежедневно
	С начала месяца

	Электроэнергия
	
	
	
	
	
	

	Тепловая энергия
	
	
	
	
	
	

	Вода, воздух, пар и т.д.
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	


  Таблица 6.                     Бюджет амортизации

	Амортизационные отчисления


	Бюджет амортизации

	
	План
	Факт
	Отклонение

	
	Ежедневно


	На месяц


	Ежедневно


	С начала месяца


	Ежедневно


	С начала месяца



	Капитальный ремонт
	
	
	
	
	
	

	Текущий ремонт


	
	
	
	
	
	

	Реновация (в т.ч. капстроительство)


	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	


   Таблица 7.                              Бюджет прочих расходов

	Амортизационные отчисления


	Бюджет прочих расходов

	
	План
	Факт 
	Отклонение

	
	Ежедневно
	На месяц
	Ежедневно
	С начала месяца
	Ежедневно
	С начала месяца

	Командировочные расходы


	
	
	
	
	
	

	Транспортные расходы и т.д.


	
	
	
	
	
	

	Итого


	
	
	
	
	
	


       Этапы финансового планирования

       Процесс финансового планирования включает ряд этапов.
       На первом этапе анализируются финансовые показатели за предыдущий период. Для этого используются основные финансовые документы предприятия – бухгалтерский баланс, отчеты о прибылях и убытках, отчеты о движении денежных средств (см. приложение № 2 - № 4).  Эти важнейшие документы содержат основную информацию для анализа и расчета финансовых показателей деятельности предприятия, а также служат основой для составления финансового прогноза предприятия. Сложность аналитической работы несколько облегчается тем, что формы финансовой отчетности и планируемые финансовые таблицы одинаковы по содержанию.

       Второй этап предусматривает составление основных прогнозных документов. Таких как прогноз баланса, прогноз соотношения прибылей и убытков, прогноз движения денежных средств, в том числе наличности, которые относятся к перспективным планам и включаются в структуру бизнес-плана предприятия.

       На третьем этапе составляются  текущие финансовые планы, позволяющие конкретизировать и уточнить показатели прогнозных финансовых документов и стратегические финансовые планы.

       На четвертом этапе осуществляется оперативное финансовое планирование. Далее стадия планирования сменяется стадией выполнения планов и контроля за их претворением.

       Добавим несколько слов о важности финансового прогноза. Прогнозирование обязательно всегда предшествует планированию и бюджетированию, поскольку заключается в предвидении состояния предприятия и его внешней среды в будущем и тем самым позволяет обеспечить снижение рисков при принятии решений. Прогнозируется состояние наибольшего числа показателей и направлений деятельности, в том числе:

· объемы производства и реализации продукции в номенклатурном и стоимостном выражении;

· ценовая ситуация, в том числе цены на новые виды продукции;

· прогноз капитальных вложений, состояния производственных мощностей и их финансового обеспечения;

· делается прогноз по потребностям оборотных средств;

· намечаются решения о привлечении средств через эмиссию ценных бумаг , как и решение об участии в капиталах других предприятий.

 Прогноз также подразделяется на кратко-, средне- и долгосрочный. Повышение достоверности прогноза обеспечивается применением разнообразных методов:

· метода экспертных оценок;

· анализом трендов;

· анализом временных рядов;

· методом экспотенциального сглаживания и другими уже отмеченными экономико-математическими методами, включая моделирование.  

   На основе прогнозирования отдельных параметров работ предприятия делается сводный прогноз. Самостоятельная составляющая общего прогноза будет прогноз возможного банкротства предприятия.
   Отметим, что финансовое прогнозирование и планирование весьма сложное дело, требующее обработки большого массива информации, специальных навыков и работы служб, которые занимались бы этим на профессиональном уровне. 

Вопросы для самоконтроля и обсуждения

1. Чем объективно обусловлено финансовое планирование на предприятии?

2. От каких факторов будет зависеть состояние финансового планирования на предприятии?

3. Как вы считаете, целесообразней проводить финансовое планирование по укрупненным показателям или детализированным?

4. В чем преимущество бюджетирования как формы финансового планирования?

         Тема 6.         Денежные потоки предприятия
     Значимость данной темы состоит в том, что финансы предприятий мы определяли с самого начала как денежные фонды и денежные потоки. Потоки обеспечивают функционирование денежных фондов. Без денежных потоков, которые имеет каждый денежный фонд – уставный капитал, фонд накопления и потребления и т.д., - данные фонды были бы не дееспособны: не сформировались и не использовались. Поэтому важной составляющей управления финансами предприятия является управление денежными потоками. От умения распределять, использовать и пополнять денежные средства зависит успех руководства финансами предприятия.

     Важность управления денежными потоками проистекает еще и из того, что они обслуживают хозяйственные процессы. Поэтому управление денежными потоками обеспечивает ускорение оборота капитала, позволяет увеличить прибыль, придает тем самым финансовую устойчивость предприятию и ритмичность его функционирования, а также позволяет сократить потребность в заемном капитале и действовать на принципах самофинансирования. Если же заемный капитал и привлекается в условиях отлаженной системы управления денежными потоками, то используется в общем русле управления потоками с наибольшей отдачей и возвращается кредитору без осложнений для предприятия. Словом, состояние денежных потоков  как своего рода системы денежного «кровообращения» отражает финансовое «здоровье» предприятия.

     Управление денежными потоками включает в себя учет движения денежных средств, прогнозирование, анализ денежных потоков и их регулирование.

     Денежный поток – это непрерывное движение денежных средств, представляющих их поступление (приток) и расходование (отток). Такое движение распределено во времени и объемах. Обслуживая хозяйственную деятельность, он  сам генерируется этой деятельностью.

     Цель управления денежными потоками – обеспечение сбалансированности (равновесия) поступления и расходования денежных средств и поддержание их оптимального остатка.

     Управлять денежными потоками – значит решать такие задачи:

1. Устанавливать источники поступления и направления расходования денежных средств;

2. Исследовать влияющие на денежные потоки факторы (внутренние, внешние, прямые, косвенные и т.д.);

3. Анализировать причины недостатка, либо избытка денежных средств и принимать меры по приведению их в соответствие;

4. Совершенствовать механизм регулирования и контроля денежных потоков.

      Синхронизация поступлений и выплат по размерам и во времени позволяет снижать резервный остаток денежных средств, оптимизируя его размеры, и инвестировать свободные денежные средства, превращая их в дополнительный источник прибыли.

     Денежные потоки могут быть классифицированы:

1. по масштабам обслуживания хозяйственных процессов и соответственно подразделяться на общий денежный поток, аккумулирующий все виды денежных потоков предприятия в целом, по отдельным видам хозяйственной деятельности, по отдельным структурным подразделениям (центрам ответственности) предприятия, по отдельным хозяйственным  операциям;

2. по видам хозяйственной деятельности выделяют такие виды денежных потоков: по операционной деятельности (текущей) – как-то, выплаты поставщикам сырья и материалов, заработной платы, налоговых платежей и др., и поступления от покупателей продукции, налоговых возвратов и др.; по инвестиционной деятельности – вложения в долгосрочные активы (земельные участки, здания, оборудования и т.п.), вложения в уставные капиталы других организаций и дочерних компаний и соответственно поступления от реализации долгосрочных активов и получения доходов от инвестиционных вложений; по финансовой деятельности – поступления,  связанные с привлечением дополнительного акционерного и паевого капитала через размещение новых акций и облигаций, использованием кредита и др., и выплаты  дивидендов и процентов, выкуп собственных акций, погашение облигаций и собственных векселей,   возврат кредитов и выплата процентов по ним и проч. Схемы денежных потоков по этим видам деятельности представлены в приложении № 1.
3. по направлениям движения денежных средств различают положительный денежный поток (приток, поступления) и отрицательный денежный поток (отток, выплаты). 

4. по методу исчисления выделяют валовой денежный поток как совокупность поступлений или расходования денежных средств в определенный период и чистый денежный поток как разницу между поступлением и расходованием денежных средств. Чистый денежный поток отражает их соотношение  и исчисляется по формуле:

ЧДП = ПДП – ОДП,
где   ЧДП – сумма чистого денежного потока;

        ПДП – сумма поступлений;

        ОДП – сумма выплат.

     По результату исчисления сумма чистого денежного потока может быть положительной или отрицательной величиной, влияющей на остаток денежных средств.

5.  по уровню достаточности объема денежных средств выделяют:

избыточный денежный поток - образуется при превышении поступлений денежных средств реальных потребностей предприятия в целенаправленном  расходовании этих денежных средств. В этом случае предприятие длительное время не использует поступающие денежные средства, чем создается вероятность упущенной выгоды, а сами денежные средства теряют свою стоимость во времени, «съедаемые» инфляцией, что непременно отрицательно скажется на доходности предприятия. В среднем избыточным считают денежный остаток свыше 5% объема оборотных средств. В этом случае излишние денежные средства инвестируют, руководствуясь принципами ликвидности и доходности приобретаемых активов;

оптимальный денежный поток - отражает сбалансированность поступлений и выплат при достаточном размере остатка денежных средств, обеспечивающем поддержание нормальной ликвидности;

дефицитный денежный поток – поступления ниже реальных потребностей в  расходовании денежных средств. Даже при положительном значении сумм чистого денежного потока он может характеризоваться как дефицитный, если поступившая сумма не обеспечивает минимальную потребность предприятия в денежных средствах. Отрицательное же значение суммы чистого денежного потока автоматически делает его дефицитным. В финансовом анализе целесообразно определять степень достаточности не только по каждому виду деятельности отдельно, но и как совокупность от всех видов деятельности. В этом случае дефицит денежных потоков по одним видам деятельности компенсируется положительным притоком по другим. 
6. по методу оценки во времени выделяют настоящий (текущий) и будущий (дисконтированный) денежные потоки, отражающие оценку стоимости денег во времени. Она различна в силу закономерного обесценения денег. К примеру, в начале ХХ века дорогой костюм из натуральной ткани стоил в США 50 долларов. А в наши дни такой костюм стоит  порядка 3000. Поэтому назначение дисконта состоит в том, чтобы отразить снижение покупательной способности денег в будущем.     
7. по непрерывности формирования рассматривают: регулярный , т.е. осуществляемый постоянно, в том числе с равномерным  и неравномерным временным интервалом (в большинстве денежные потоки предприятия являются регулярными, а временной интервал может нарушаться с изменением хозяйственной ситуации) и дискретный – как одноразовое поступление или расходование денежных средств (безвозмездная помощь, приобретение другого предприятия и проч.).

8. в зависимости от цен различают денежные потоки в текущих ценах;

денежные потоки в прогнозных ценах и денежные потоки в дефлированных ценах (приведенных к уровню цен фиксированного момента).

9. по форме осуществления делятся на наличные и безналичные                                                                           денежные потоки.

10. по сфере обращения делятся на внешние и внутренние  (между подразделениями предприятия).

11. по предсказуемости – на планируемые и возникающие спонтанно (в силу каких-то чрезвычайных событий).

   Непрерывность движения денежных средств  порождает повторяемость денежных потоков, означающую их цикличность. За время цикла денежные средства, вложенные в активы, возвращаются в виде результата, полученного в ходе эксплуатации этих активов (например, выручка от реализации товаров и услуг или проценты на вложенный капитал). Движение денежных средств, обслуживающий каждый вид деятельности предприятия имеет свой цикл – по текущей деятельности, по инвестиционной деятельности, по финансовой деятельности. Цикл по текущей деятельности (производственно-коммерческий цикл) будет составлять временной период от момента вложения денежных средств в предпроизводственные запасы (приобретения сырья, материалов и т.д.) до поступления их от получателей продукции и услуг (дебиторов). Цикл по инвестиционной деятельности будет измеряться временными параметрами вложения денежных средств во внеоборотные активы до получения отдачи от них. И так далее. Чтобы более точно определить циклы денежных потоков, необходимо увязать их с кругооборотом хозяйственных средств как материальной основы денежных потоков.

     Тогда в поле зрения окажется оборачиваемость элементов капитала: по текущей деятельности - запасов сырья и материалов – от момента их получения от поставщика до передачи  в производство, включая время нахождения на складе предприятия;  готовой продукции – от момента завершения ее создания до момента реализации, включая время пребывания ее в складированном виде; время оборачиваемости дебиторской задолженности – с момента ее продажи до поступления денежных средств за эту продукцию.
    То есть, время финансового цикла рассчитывается по формуле:

                      ФЦ =ВОЗ + ВОЗД – ВОКЗ, 

  где ВОЗ – время обращения запасов; 

        ВОЗД – время обращения дебиторской задолженности;

        ВОКЗ – время обращения кредиторской задолженности.

     В свою очередь:

                             ВОЗ= ЗАПср× 360/Сп

                             ВОЗД = ДЗср× 360/ В

                             ВОКЗ = КЗср× 360/Сп,

  где ЗАП ср – средняя величина запасов ;

        ДЗср и КЗср– средние величины дебиторской и кредиторской задолженности;

        Сп – полная себестоимость реализуемой продукции;

        В – выручка от реализации продукции или услуг.

   Оперирование циклами позволяет обеспечить балансирование денежных потоков во времени, изыскивать резервы генерирования денежных потоков на всех стадиях кругооборота хозяйственных средств предприятия.
   Циклы денежных потоков зависят от ряда условий, в том числе:

    - отраслевых особенностей предприятия (технологический цикл);

    - особенностей рынка, на котором предприятие реализует свою продукцию и закупает необходимую ему для производственного потребления;

    - экономических условий в стране (налоговой политики, инфляции, процентных ставок и т.д.);

    - уровня общей управляемости предприятия и проводимой финансовой политики.

   Тем не менее, непосредственной задачей управления денежными потоками является сокращение финансового цикла. Естественно, что оно будет строиться на сокращении производственного цикла (от момента закупки оборотных средств и сокращении времени производственного процесса до момента отгрузки готовой продукции), уменьшении времени оборота дебиторской задолженности (от момента отгрузки товара получателю до момента зачисления денежных средств на расчетный счет предприятия-производителя). 

    На практике денежные потоки и их обеспечение гораздо сложнее, нежели в схематичном представлении. Например, производственные запасы и основные средства, могут выступить средством платежа и принять денежную форму минуя процесс производства. 

    Особым элементом в представленной схеме является кредиторская задолженность. Она не относится к хозяйственным средствам. Но варьирование ею позволяет регулировать цикл денежных потоков и служит краткосрочным источником увеличения имеющихся денежных средств у предприятия.

    В центре внимания регулирования денежных потоков и управления ими оказывается соотношение дебиторской и кредиторской задолженности. Прежде всего надо стремиться к сокращению дебиторской задолженности, дебиторам предоставлять кредит на приемлемый срок и не допускать ее просрочки. Но при этом помнить, что применение отсрочки платежа и рассрочки, неизбежно порождающих дебиторскую задолженность, может повысить объемы реализации продукции. И это положительный момент в «наращивании»  дебиторской задолженности. У кредиторов же необходимо добиваться кредита на срок, превышающий срок погашения дебиторской задолженности, и использовать полученные средства с максимальной эффективностью. В противном случае предприятию грозят штрафные санкции по непогашению кредиторской задолженности и потеря контрагентов, а то и техническое банкротство.
    Обеспечение финансового равновесия предприятия путем сбалансированности объемов поступления и расходования денежных средств и их синхронизации во времени осуществляется через:

- регулярное построение схем формирующихся циклов денежных потоков;

- анализ каждой составляющей отдельных циклов денежных потоков и ее оптимизации;

- контроль и при необходимости реструктуризацию циклов денежных потоков.

    Расчет целесообразности организации потоков денежных средств и их результативности может осуществляется двумя методами – прямым и косвенным.

    Прямой метод – обеспечивает получение данных валового и чистого денежного потока в отчетном периоде. Он отражает весь объем поступления и расходования денежных средств по отдельным видам хозяйственной деятельности (текущей, инвестиционной, финансовой) и по предприятию в целом. То есть сущность прямого метода заключается в характеристике притока и оттока денежных средств за определенный период через  состояния сальдо денежных средств на начало и на конец данного периода с учетом размера оборота денежных средств. Для этого используются данные бухгалтерского учета и отчетности, характеризующие все виды поступлений и расходования денежных средств.

    Этот метод имеет свои достоинства и недостатки. Достоинства состоят в:

- обеспечении оперативной информацией и возможности оценки     достаточности средств для платежей по текущим обязательствам;
- возможности определять основные источники положительных потоков и направлении отрицательных потоков;

- возможности выявлять статьи с наибольшим положительным и отрицательным результатом денежных потоков;

- возможности осуществлении контроля и регулирования состояния денежных потоков как обобщающего показателя регистров бухгалтерского учета (Главной книги, журналов-ордеров и иных документов);

- возможности прогноза состояния  денежных потоков и платежеспособности предприятия.

    Недостатком является трудоемкость при отсутствии электронной обработки информации и погрешности в достоверности эффективности организации денежных потоков, поскольку некоторые строки в бухгалтерской отчетности не разбиваются по классификации видов деятельности предприятия ( выплаты заработной платы, выплаты социального характера).
    Поэтому с точки зрения выявления причин расхождения между финансовыми результатами и свободными остатками денежной наличности, а также состояния доходности предприятия от различных видов деятельности более предпочтительным оказывается косвенный метод. 

    Косвенный метод – обеспечивает расчет чистого денежного потока на основе использования чистой прибыли как базового элемента, полученной в отчетном периоде, затем преобразуемой в показатель чистого денежного потока. Такой расчет осуществляется по видам хозяйственной деятельности и предприятию в целом. Косвенный метод позволяет определить основной  финансовый источник увеличения чистого денежного потока согласно видов деятельности и выявить динамику всех факторов, влияющих на его формирование.

    Приток денежных средств складывается из чистой прибыли, амортизационных отчислений, величины уменьшения отдельных статей актива баланса и  прироста статей кредиторской задолженности. 

    Формула, по которой рассчитывается чистый денежный поток по операционной деятельности, имеет следующий вид:
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где CFop - сумма чистого денежного потока предприятия по операционной деятельности в рассматриваемом периоде; ЧП - сумма чистой прибыли предприятия; Аос - сумма амортизации основных средств; Ана - сумма амортизации нематериальных активов; ∆ ДЗ - снижение (прирост) суммы дебиторской задолженности; ∆ Зтм - снижение (прирост) суммы запасов товарно-материальных ценностей, входящих в состав оборотных активов;∆ КЗ – прирост (снижение) суммы кредиторской задолженности; ∆ Р – прирост (снижение) суммы резервного и других страховых фондов. 
    Теоретически приток денежных средств по обычным видам деятельности у нормально функционирующих предприятий должен превышать их отток. Это обусловлено процессом увеличения стоимости капитала в ходе производственной деятельности, поскольку полученная стоимость будет больше, чем первоначальный предпринимательский аванс. Но на деле имеется целая совокупность факторов, обусловливающих возможное превышение оттока над притоком, в том числе своевременность расчетов дебиторов, ценовые изменения на реализуемую готовую продукцию и закупаемые предпроизводственные запасы (здесь могут быть так называемые «ножницы» не в пользу предприятия), своевременность расчетов банков, обслуживающих перечисления дебиторов, изменение курсовых разниц используемых в расчетах валют для предприятий, осуществляющих внешнеэкономическую деятельность и др. При нормальном развитии бизнеса кредиторская и дебиторская задолженности примерно совпадают по величине, - считают финансисты. (см. В.В. Ковалев Управление денежными потоками, прибылью и рентабельностью. М., 2008, с. 20).
   По инвестиционной деятельности сумма чистого денежного потока определяется как разница между суммой реализации отдельных видов внеоборотных активов и суммой их приобретения в отчетном периоде. Формула, по которой осуществляется расчет этого показателя инвестиционной деятельности имеет следующий вид:
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где CFin - сумма чистого денежного потока предприятия по инвестиционной деятельности в рассматриваемом периоде; Рос - сумма реализации выбывших основных средств; Рна - сумма реализации выбывших нематериальных активов; Рдфи - сумма реализации долгосрочных финансовых инструментов инвестиционного портфеля предприятия; Рса - сумма повторной реализации ранее выкупленных собственных акций предприятия; Дп - сумма дивидендов (процентов), полученных предприятием по долгосрочным финансовым инструментам инвестиционного портфеля; Пос - сумма приобретенных основных средств; D НКС - сумма прироста незавершенного капитального строительства; Пна - сумма приобретения нематериальных активов; Пдфи - сумма приобретения долгосрочных финансовых инструментов инвестиционного портфеля предприятия; Вса - сумма выкупленных собственных акций предприятия.
   По финансовой деятельности сумма чистого денежного потока определяется как разница между суммой финансовых ресурсов, привлеченных из внешних источников, и суммой основного долга, а также дивидендов (процентов), выплаченных собственникам предприятия. Формула, по которой осуществляется расчет этого показателя по финансовой деятельности, имеет следующий вид:
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где CF f - сумма чистого денежного потока предприятия по финансовой деятельности в рассматриваемом периоде; Пск - сумма дополнительно привлеченного из внешних источников собственного акционерного или паевого капитала; Пдк - сумма дополнительно привлеченных долгосрочных кредитов и займов; Пкк - сумма дополнительно привлеченных краткосрочных кредитов и займов; БЦФ - сумма средств, поступивших в порядке безвозмездного целевого финансирования предприятия. Вдк - сумма выплаты (погашения) основного долга по долгосрочным кредитам и займам; Вкк - сумма выплаты (погашения) основного долга по краткосрочным кредитам и займам; Ду - сумма дивидендов (процентов), уплаченных собственникам предприятия (акционерам) на вложенный капитал (акции, паи и т.п.).               

   Сумма чистого денежного потока по данным видам деятельности представляет общий его размер по предприятию в отчетном периоде по всем видам деятельности.
   Преимуществом косвенного метода при использовании в оперативном управлении является то, что он позволяет установить соответствие между финансовым результатом и использованием собственных оборотных средств. В долгосрочной перспективе косвенный метод позволяет выявить наиболее проблемные места управления денежными потоками и хозяйственной деятельностью предприятия т.е. образование иммобилизованных (неиспользуемых) денежных средств. Но, пожалуй, самым важным достоинством данного метода является то, что управление денежными потоками при использовании собственных, заемных и привлеченных средств оказывается нацелено на конечный результат деятельности предприятия – получение чистого дохода.
   Но и этот метод не лишен недостатков. Ибо не существует абсолютного единства факторов, влияющих одновременно на состояние денежных потоков и состояние прибыли. Так, досрочное выбытие внеоборотных активов, включая основные средства, приводит к уменьшению прибыли на размер их остаточной стоимости. Но данная операция не вызывает движения денежных средств. К тому же надо учесть имеющее место несовпадение во времени осуществления расходов и получения доходов и отражения их в бухгалтерской отчетности,  и реального движения денежных средств по этим операциям. К примеру, по данным бухгалтерского учета предприятие может быть прибыльным, но в то же время испытывать определенные трудности в оплате срочных обязательств. Дело тут в специфике отражения информации в отчетности, опережающем реальное движение денежных средств, ибо зависит от применяемого метода исчислений. Информация о потоке денежных средств формируется по кассовому методу и отражает факт их движения. Получаемая же прибыль является, во-первых, расчетным показателем, во-вторых, может быть определена до того, как будет погашена дебиторская задолженность.
   В центре внимания управления денежными потоками является достаточность генерируемого хозяйственной деятельностью чистого денежного потока для финансирования возникающих потребностей. Для этого используется коэффициент достаточности чистого денежного потока (КД чдп), рассчитываемого по формуле:

   Где, ОД – сумма выплат по долго-  и краткосрочным кредитам и займам;
          Ду – сумма дивидендов, выплаченных акционерам на вложенный капитал

          Зтм – сумма прироста запасов и товарно-материальных ценностей в составе оборотных средств. 

   Применяется также коэффициент ликвидности денежного потока, в котором основным ориентиром служит динамика остатков денежных активов предприятия, размеры которых и обеспечивают абсолютную платежеспособность. Он рассчитывается по формуле:
 где ПДС – поступления денежных средств;

        ДО – денежный остаток;

        РДС – расходование денежных средств.

     Если размеры чистого денежного потока соотнести с суммой расходования денежных средств, то получим показатель – коэффициент эффективности денежного потока. 
     Эффективность положительного денежного потока можно также выразить через отношение прибыли к размерам данного потока. Этот коэффициент рентабельности  рассчитывается по положительным денежным потокам различных видов деятельности.       
     На состояние денежных потоков предприятия существенное влияние оказывает используемые виды и формы денежных расчетов. Они влияют на скорость денежного оборота. Так, применение наличного расчета обеспечивает получение денежных средств в момент совершения сделки. Безналичный расчет предполагает движение платежных документов через банки, обслуживающие контрагентов, что требует большего времени. Даже осуществление безналичных расчетов в различных формах (платежных поручений и требований, авансами, чеками, на условиях акцепта и без него, аккредитивами со всеми их разновидностями) оказывает заметное влияние на скорость движения денег в силу различных трудозатрат в обработке данных платежных документов и различного порядка перевода денежных средств. 
     Для управления текущими денежными потоками используются план движения денежных средств, план прибылей и расходов, система бюджетирования,  платежный календарь, кассовый план.
     Информационные источники состояния денежных потоков
     Состояние денежных потоков отражено в таких источниках информации как бухгалтерский баланс, (форма № 1), отчет о прибыли и убытках(форма № 2), отчет о движении денежных средств (форма № 4), приложении к балансу (форма № 5), главная книга, журналы-ордера, справки бухгалтерии и др.(см. приложение № 2- № 4).
     Главный информационный источник, естественно, – отчет о движении
денежных средств. Он составлен на базе прямого метода и соответственно включает в себя информацию об остатках средств на начало и конец отчетного периода, а также о поступлении и выбытии денежных средств за этот период с выделением наиболее важных направлений.

     Отчет содержит информацию, отражаемую на счетах по учету денежных средств, в том числе: «касса», «расчетные счета», «валютные счета» и «специальные счета в банках». Причем поступления и направления денежных средств раскрываются по составляющим элементам положительных и отрицательных денежных потоков. Для этого предусмотрены четыре раздела: 
1. Остаток денежных средств на начало года;

2. Поступило денежных средств;

3. Направлено денежных средств;

4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода.

    В каждом разделе приводится общая сумма, из которой выделяют денежные потоки по соответствующему виду деятельности предприятия.

    В разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности приводится расшифровка о фактическом поступлении средств от продажи товаров, работ, услуг, от продажи основных средств и иного имущества, получении авансов, бюджетных средств и средств целевого финансирования, кредитов, займов, дивидендов, процентов по финансовым вложениям и прочие поступления, а также направления денежных средств на оплату товаров, работ, услуг, на оплату труда, на отчисления в бюджет и государственные внебюджетные фонды, выдачу авансов, на финансовые вложения, выплату дивидендов по ценным бумагам, процентов по  кредитам и прочие выплаты.   
    Сведения в отчете отражаются нарастающим итогом с начала года и представляются в валюте Российской Федерации – рублях.

    Тем самым отчет о движении денежных средств – это динамичный отчет, который методами балансовых обобщений определенных хозяйственных операций объясняет в существенных аспектах поступление и выбытие реальных финансовых средств. В отчете в универсальной и общепризнанной форме – денежной – представлены обобщенные данные конкретных статей плана счетов и  бухгалтерских регистров. 

    Отчет позволяет увязать суммы остатка денежных средств  баланса с суммами оборотов денежной массы, раскрывает дополнительные данные о  финансовом положении организации для заинтересованных пользователей, которые не могут быть получены из анализа статей баланса.
            Вопросы для самоконтроля и обсуждения

1. Почему возникают денежные потоки на предприятии?

2. Перечислите виды денежных потоков согласно их классификации?

3.  Какие методы и показатели используются в оценке денежных потоков?

4. Назовите источники информации, отражающие состояние денежных потоков? 

5.  Как вы полагаете, в целях повышения управляемости денежными                     потоками финансовые менеджеры должны стремиться к их расширению, сокращению или другому какому-то состоянию?

              Гл. 7  Финансовые риски предприятий и управление ими

    Предпринимательская деятельность в рыночной экономике неизбежно сопровождается рисками, в том числе финансовыми.

    Риск – это вероятность потерь при ожидаемой выгоде в силу неопределенности осуществления предпринимательской деятельности. Особенность финансовых рисков в том, что они являются не только результатом чисто финансовых операций – купли продаже ценных бумаг, кредитования и т.д., имеющих собственные причины (инфляцию, изменение ставок и котировок, просчеты финансовых органов предприятия, влекущие экономические потери и упущенную выгоду), но они фигурируют как результирующие других рисков различных видов деятельности и предстают в конечном счете  риском потерь финансовых ресурсов. Так, угроза пожара и прочих стихийных бедствий, составляющих чистые риски, угроза утраты продукции при ее транспортировке, угроза простоев предприятия неизбежно оборачивается вероятными потерями финансовых ресурсов в результате этих событий предприятия.        

    Финансовые риски классифицируются по видам. Такая классификация позволяет применять адекватные инструменты нейтрализации рисков. Классификация финансовых рисков представлена в сводной таблице 8.      

Таблица 8.

           Принципы классификации финансовых рисков предприятия

	Классификация финансовых рисков предприятия.

	По видам
	· Налоговый риск

· Кредитный риск

· Депозитный риск

· Валютный риск

· Процентный риск

· Инфляционный риск

· Инвестиционный 

· Ценовой риск

· Риск неплатежеспособности

· Риск ликвидности

· Риск снижения финансовой устойчивости

· Инновационный финансовый риск

· Операционный финансовый риск

· Криминогенный 

· Прочие виды рисков

	По характеризуемому объекту
	· Риск отдельной финансовой операции 

· Риск различных видов финансовой деятельности

· Риск финансовой деятельности предприятия в целом

	По совокупности исследуемых инструментов
	· Индивидуальный финансовый риск 

· Портфельный финансовый риск

	По комплексности
	· Простой финансовый риск

· Сложный финансовый риск


	По источникам возникновения
	· Внешний или систематический риск

· Внутренний или несистематический риск

	По финансовым последствиям
	· Риск, влекущий только экономические потери

· Риск, влекущий упущенную выгоду

· Риск, влекущий как экономические потери, так и дополнительные доходы

	По характеру проявления во времени
	· Постоянный финансовый риск

· Временный финансовый риск

	По уровню вероятности реализации
	· Финансовый риск с низким уровнем вероятности реализации

· Финансовый риск со средним уровнем вероятности реализации

· Финансовый риск с высоким уровнем вероятности

· Финансовый риск, уровень вероятности реализации которого определить невозможно

	По уровню финансовых потерь
	· Допустимый финансовый риск

· Критический финансовый риск

· Катастрофический финансовый риск

	По возможности предвидения
	· Прогнозируемый финансовый риск

· Непрогнозируемый финансовый риск

	По возможности страхования
	· Страхуемый финансовый риск
· Не страхуемый финансовый риск 


          Характеристика финансовых рисков

     Выделение видов финансовых рисков позволяет определить главный генерирующий фактор риска, оценить его вероятность и предположить размеры возможных потерь. 

     Итак, характеристика видов финансовых рисков:

· Риск снижения финансовой устойчивости предприятия (или риск нарушения равновесия финансового развития) генерируется несовершенством структуры капитала (чрезмерной долей используемых заемных средств), порождающим разбалансированность по объемам положительного и отрицательного денежный потоков. В составе финансовых рисков  по степени опасности этот риск играет ведущую роль.

· Риск неплатежеспособности ( или риск несбалансированной ликвидности) предприятия генерируется снижением уровня ликвидности и оборотных активов, порождающих разбалансированность положительного и отрицательного денежного потоков предприятия во времени. По финансовым последствиям этот вид риска также относится к числу наиболее опасных.

· Инвестиционный риск характеризует возможность возникновения финансовых потерь в процессе осуществления инвестиционной деятельности предприятия. В соответствий с видами этой деятельности разделяются и виды инвестиционного риска – риск реального инвестирования и риск финансового инвестирования, которые относятся к так называемым «сложным рискам» и в свою очередь подразделяются на отдельные подвиды. Так, например, в составе риска реального инвестирования  могут быть выделены риски несвоевременной подготовки инвестиционного проекта; несвоевременного завершения проектно-конструкторских работ; несвоевременное открытие финансирования по инвестиционному проекту; потери инвестиционной привлекательности проекта в связи с возможным снижением его эффективности и т.д. Так как все подвиды инвестиционных рисков связаны с возможной потерей капитала предприятия, они также включаются в группу наиболее опасных финансовых рисков

· Инфляционный риск характеризуется возможностью обесценивания реальной стоимости капитала (в форме финансовых активов предприятия), а также ожидаемых доходов от осуществления финансовых операций в условиях инфляции. Так как это вид риска в современных условиях носит постоянный характер и сопровождает практически все финансовые операции, в финансовом менеджменте ему уделяется постоянное внимание.

· Процентный риск состоит в непредвиденном изменении процентной ставки на финансовом рынке (как депозитной, так и кредитной). Причиной возникновения данного вида риска является: изменение конъюнктуры финансового рынка под недостаточным воздействием государственного регулирования, рост или снижение предложения свободных денежных ресурсов и другие факторы. Отрицательные финансовые последствия этого вида риска проявляются в недополучении доходов по банковским депозитам, отказе от заимствований и др. Снижение процентных ставок  неизбежно вызовет сокращение операций предприятий с ценными бумагами, в том числе сокращение эмиссии ценных бумаг.
· Валютный риск присущ предприятиям, ведущим внешнеэкономическую деятельность (импортирующим сырье, материалы и полуфабрикаты и экспортирующим готовую продукцию). Он проявляется в недополучении предусмотренных доходов в результате непосредственного воздействия изменения обменного курса иностранной валюты, используемой во внешнеэкономических операциях предприятия. Ожидаемые денежные потоки от этих операций сократятся.  Так, импортируя сырье и материалы предприятие проигрывает от повышения обменного курса соответствующей иностранной валюты по отношения к национальной. И наоборот, снижение же курса иностранной валюты определяет финансовые потери предприятия при экспорте готовой продукции. 

· Депозитный риск отражает возможность  невозврата депозитных вкладов (непогашения депозитных сертификатов). Он встречается относительно редко и связан с неправильной оценкой и неудачным выбором коммерческого банка для осуществления депозитных операций предприятия. Тем не менее, случаи реализации депозитного риска встречаются не только в нашей стране, но и в странах с развитой рыночной экономикой, особенно в условиях экономического кризиса.
· Кредитный риск имеет место в финансовой деятельности  предприятия при предоставлении  товарного (коммерческого) или потребительского кредита покупателям. Формой его появления является риск неплатежа или несвоевременного расчета за отпущенную предприятием готовую продукцию. 

· Налоговый риск имеет ряд проявлений: вероятность введения новых видов налогов и сборов;  возможность увеличения уровня ставок действующих налогов и сборов; изменение сроков и условий осуществления отдельных налоговых платежей; вероятность отмены действующих налоговых льгот в сфере хозяйственной деятельности предприятия. Являясь для предприятия непредсказуемым, он оказывает существенное воздействие на результаты его финансовой деятельности в силу регулярности осуществления налоговых платежей. 
·  Ценовой риск, вероятность которого высока в условиях научно-технического прогресса, интенсивной обновляемости продаваемой продукции и жесткой ценовой конкуренции, выражается в падении рыночных цен на реализуемую предприятием продукцию со всеми вытекающими негативными последствиями.
· Операционный риск заключается в вероятности ошибок работников финансовых служб в расчетных и учетных операциях.
· Криминогенный риск проявляется в создании ситуации фиктивного или умышленного банкротства учредителями, собственниками  данного предприятия или предприятий по кооперативной цепочке, в различного рода хищениях, финансовых махинациях, рейдерстве и т.п.
· Прочие виды рисков – это риски форс-мажорных обстоятельств, риски несвоевременного осуществления финансовых операций со стороны обслуживающего предприятие банка и др. 
    Теперь выборочно остановимся на  характеристики других принципов классификации финансовых рисков, требующих пояснений.

    По характеризуемому объекту (масштабности):  риск отдельной финансовой операции – это весь спектр выше указанных видов рисков, которые могут быть свойственны отдельной финансовой операции. К примеру, приобретению ценной бумаги. Есть угроза, что такая бумага не принесет ожидаемого дохода в силу снижения финансовой устойчивости эмитента, роста инфляции, увеличения налогообложения на операции с ценными бумагами и т.д.   

    Финансовые риски различных видов деятельности – например, риск эмиссионной деятельности связан с угрозой слабой обоснованности проспекта эмиссии, высокой инфляции в ходе реализации такого проекта, снижения прибыльности предприятия, угрозы передела собственности и проч.

    Риск финансовой деятельности предприятия в целом – представляет комплекс рисков присущих финансовой деятельности предприятия с учетом его организационно-правовой формы, отраслевой принадлежности, территориального расположения, структуры капитала, уровня квалификации работников и т.д.

    По комплексности: простой и сложный – в зависимости от степени сложности, определяемой внутренними составляющими и взаимозависимостями. Простой не расчленяется на отдельные его подвиды (к примеру, инфляционный). Сложный имеет свои составляющие (к примеру, инвестиционный).

     По источникам возникновения: внешний и внутренний. Первый не зависит от предприятия. Второй – напротив, в полной зависимости.

     По финансовым последствиям: примером риска, влекущего только экономические потери может быть неполучение прибыли, снижение доходности различных операций;

влекущего упущенную выгоду - может быть низкий кредитный рейтинг предприятия и невозможность использовать эффект финансового левериджа,  то есть получения доходов на заемные средства;       

влекущего как экономические потери, так и дополнительные доходы – различные спекулятивные операции с валютой, ценными бумагами и т.п.

    По уровню вероятности: низким считается риск с коэффициентом вариации не более 10%.; средний уровень вероятности –  10 - 25%.; высокий уровень – более 25%.

    По уровню ущербности: допустимый не превышает расчетной прибыли по данной финансовой операции; критический – вероятный ущерб может быть погашен из валового дохода предприятия; катастрофический – вызывает утрату  капитала предприятия.

             Управление финансовыми рисками

    Управлять финансовыми рисками – это значит 1) оценивать вероятность их возникновения и ущерб, который они принесут в будущем 2) по возможности упреждать риски и  3) минимизировать их последствия.

    Объективная оценка реальной угрозы риска строится на формировании наиболее полной и достоверной информационной базы. Она позволяет установить вид риска, его истоки, степень вероятности,  продолжительность во времени, ожидаемые масштабы потерь, подобрать адекватные способы нейтрализации и минимизации негативных последствий.

    Начальным этапом процесса управления финансовыми рисками предприятия является формирование информационной базы о предстоящих рисках. Недостаточная и некачественная информация только усиливает возможность возникновения риска и потворствует усилению негативных последствий.

    Далее оцениваем уровень финансовых рисков. И исходя из этого, следующим этапом управления рисками является выработка критериев принятия рисковых решений (чего можно себе позволить и чего нельзя). У каждого предприятия будут свои критериальные параметры, исходя из размеров и структуры капитала, финансовой устойчивости на текущий момент времени и трендовых изменений, уровня доходности, производственно технических и кадровых возможностей  и т.д. Но при этом следует обязательно руководствоваться следующими принципами: 

· не рисковать больше, чем позволяет собственный капитал;

· не рисковать многим ради малого;

· следует предугадывать последствия риска как прямые, так и косвенные;

· осуществлять постоянный мониторинг за состоянием рисков и их изменением, особенно в ходе исполнения принятого решения, что позволит своевременно вносить коррективы и является сутью оперативного управления.

Далее после принятия самих рисковых решений должен быть выбор и реализация методов нейтрализации рисков и их негативных последствий. Естественным элементом управления финансовых рисков, который можно представить и как отдельный этап должен быть мониторинг и контроль финансовых рисков и их негативного воздействия. 
    В деятельности любого предприятия в рыночной экономики можно выделить четыре зоны риска. 

А) безрисковая зона, когда фирма ничем не рискует и получает как минимум расчетную прибыль. Примером может служить вложение в государственные ценные бумаги.

Б) зона допустимого риска содержит в худшем случае угрозу потерь в размере расчетной суммы прибыли.
В) зона критического риска несет угрозу не только потери прибыли, но и появление убытков, влекущих возможные сокращения масштабов деятельности предприятия. Тогда произойдет сокращение оборотных средств, появление долгов.

Г) зона катастрофического риска таит угрозу потери собственного капитала и ведет к банкротству. 

    Концентрация финансовых операций в зонах повышенного риска требуют к ним соответственно повышенного внимания.

    Применяется ряд методов оценки финансовых рисков – метод аналогов строится на анализе достаточности мер и действий в аналогичных ситуациях. Метод экспертных оценок реализуется на обработке мнений специалистов. Расхождение оценок экспертов не должно превышать 50%, чтобы устранить кардинальные различия в оценках вероятности наступления отдельного вида риска. Математико-статистические методы, более подробно описанные в любом учебнике по статистике, используют для оценки рисков наборы значений оцениваемой величины за определенный период времени, то есть по прошлому пытаются предсказать будущее в чем и заключается главный недостаток этого метода. Результатом оценки будет предположение о том, насколько может отклониться значение оцениваемой величины в будущем от среднего значения этой величины за какой-то период, высказанное с определенной долей уверенности, т.е. имеющее определенную вероятность стать истинным. Пусть у нас есть выборка – результаты наблюдений за количественным признаком X: x1, x2, x3,…, xn , где n – объем выборки. Сначала проводится точечная оценка значения на основе формул, приведенных ниже.

    Среднее значение (математическое ожидание):
где ni – кол-во появлений xi в выборке. Дисперсия – мера разброса значений вокруг среднего значения:   

Среднеквадратическое (стандартное) отклонение величины от среднего значения 
Степень колебаний признака определяют с помощью коэффициента вариации

    Далее может также проводиться интервальная  оценка математического ожидания и среднего отклонения для выявления доверительного интервала, который будет с заданной надежностью покрывать заданный параметр, т.е. значения этого параметра будут находиться внутри  этого интервала с определенной вероятностью.              Но применение подобных исчислений вероятности рисков на основе прошлых данных хозяйствования оправдано в той мере, в какой имеет место повторение ситуации в хозяйственной деятельности с учетом делового цикла.
   Приемы и методы снижения рисков используются в зависимости от размеров угрожаемых потерь, возможностей предприятия, складывающихся и изменяющихся обстоятельств. 

   Предприятие должно периодически просчитывать вероятность банкротства как наиболее нежелательного финансового состояния предприятия. Для этого возможно применение Z-модели Альтмана, представляющую дискриминантную линейную функцию с различным числом переменных. В качестве переменных используют финансовые коэффициенты, характеризующие деятельность предприятия. Так, в двухфакторной модели переменными величинами являются коэффициент текущей ликвидности (покрытия) и коэффициент концентрации заемных средств (доля заемного капитала в общей сумме источников). Двухфакторная модель Альтмана представляет расчет количественного индикатора Z : 

Z = 0,3877 – 1,0736 К1  + 0,0579 К2
где К1 – коэффициент текущей ликвидности;

      К2   -  коэффициент концентрации заемных средств.

    Чем выше значение Z, тем больше вероятность банкротства. При Z = 0 вероятность банкротства в течение ближайших двух лет гипотетически равна 50%. При Z < 0  вероятность наступления банкротства меньше 50%, при Z > 0 вероятность банкротства увеличивается и начинает превышать 50%. 

   Достоинством данной модели является ее простота, а недостатком – невысокая точность прогноза, так как здесь отвлекаемся от влияния множества других важных факторов на финансовое состояние предприятия. 

  Более широкое распространение в практике прогнозирования банкротства получила пятифакторная модель Альтмана, имеющая следующий вид: 
    Z=1,2 К1 + 1,4 К2 + 3,3 К3 + 0,6 К4 + 1К5,
где  К1 – отношение собственных оборотных средств к сумме активов;

       К2  - отношение нераспределенной прибыли к сумме активов;

       К3 – отношение балансовой прибыли (до уплаты налогов и процентов) к   сумме акивов;

       К4   - отношение рыночной стоимости акций к балансовой стоимости заемоного капитала (долгосрочного и краткосрочного);

       К5  - отношение выручки от реализации к сумме активов.

   Согласно этой модели чем больше значение Z, тем меньше вероятность банкротства. Если Z < 1,8, вероятность банкротства очень высока. При значении Z в интервале от 1,81 до 2,7, вероятность высокая, от 2,8 до 2,9  - возможная, при z > 3 – маловероятная. Этот вариант модели Альтмана имеет высокую точность прогноза – до 95% на период до одного года и 83% - на период до двух лет. Модель работает при условии определения рыночной стоимости акций предприятия.

   Снижение угрозы банкротства достигается через:

- отказ от убыточных производств;

- снижение дивидендных выплат;

- снижение расходов, особенно непроизводственных;

- продажи части основных фондов и излишков неиспользуемых оборотных    средств;

- увеличение уставного капитала путем дополнительной эмиссии акций;

- получение долгосрочной ссуды;

- привлечения дополнительных средств учредителей. 
   В учебнике «Финансы, денежное обращение и кредит» под редакцией Н.Ф. Самсонова дан (с.267) следующий расчет коэффициента прогноза банкротства:


 где   З – запасы;
         НЛА – низко ликвидные активы;

         П5   - краткосрочные пассивы (V раздел баланса);
         ВБ – валюта баланса.

  Чем выше  значение показателя, тем ниже опасность банкротства.
  Наиболее распространенными способами  снижения финансовых рисков являются:

1) избежание финансовых рисков – отказ от проведения мероприятия (действия) сопровождаемое или вызывающее чрезмерные финансовые риски.(отказ от чрезмерных оборотных средств, сверхнормативных запасов готовой продукции на складах, использования больших размеров заемного капитала и проч.). Используя это прием упразднения риска следует иметь в виду, что это может оказаться одновременно отказам от возможного получения доходов. Поэтому расчеты должны быть предельно выверены.

2) Диверсификация – разнонаправленность финансовых действий, позволяющая компенсировать ущерб одних видов деятельности доходами от других  видов. В простонародье этот прием звучит  как совет не хранить яйца в одной корзине.

3) Лимитирование – при выборе решения руководствоваться жесткими пределами допустимых финансовых потерь предприятия на данный момент времени

4) Самострахование – создание резервных фондов из части текущей прибыли для компенсирования возможных потерь в будущем. 

5) Страхование -  в случае недостаточности собственных резервных фондов для компенсации возможных потерь прибегать к услугам специализированных страховых компаний. 

6) Хеджирование – это тоже страхование, только с использованием специфических финансовых инструментов: фьючерсных сделок, свопов и др.

  Распространенными методами снижения рисков является метод «хороших» и «плохих» сценариев и метод Монте-Карло – создание модели с математическим просчетом каждого отдельного показателя, находящегося в разнофакторной зависимости.

         Вопросы для самоконтроля

1. Назовите виды финансовых рисков.

2. Перечислите причины неизбежности финансовых рисков.

3. Какие показатели используются в расчете вероятности финансовых рисков по модели Альтмана?

4. Охарактеризуйте приемы и методы снижения финансовых рисков.

    Гл. 8  Финансовый анализ на предприятии     

    Финансовый анализ –это выявление финансового состояния предприятия и его подразделений, выражающееся в виде ряда показателей.  

    Понятие анализ происходит от древнегреческого  «analisis» - разложение, расчленение изучаемого объекта на составные части. В данном случае разлагаем финансовые ресурсы предприятия на составные части по показателям их образования и использования.
    В задачи финансового анализа входит:

  -  констатация состояния показателей финансовой деятельности предприятия;

  -  изучение причин (факторов) изменения этих показателей;

  -  выявление и изменение взаимосвязи этих показателей.

    Финансовый анализ позволяет выявить финансовые возможности предприятия, своевременно обнаружить негативные тенденции, в том числе угрозу банкротства, выработать мероприятия по улучшению состояния предприятия, сделать прогноз и выработать стратегию развития. Тем самым финансовый анализ  является функцией управления финансами предприятия.
    Проведение финансового  анализа строится на соблюдении определенных принципов:

- регулярности проведения (анализ обязательно проводится при любых результатах        деятельности предприятия, что позволяет устранить имеющиеся трудности и     закрепить достигнутые успехи);

- объективности  (аналитик должен констатировать реальное состояние и давать ему непредвзятую оценку);
- комплексности (выявляются всевозможные взаимозависимости и факторы);

- научной обоснованности (используется весь арсенал аналитических приемов и       методов, которым располагает экономическая аналитическая наука);
    Результаты финансового анализа предназначены для внутреннего пользования (службам, специалистам  и руководству предприятия) и внешнего – инвесторам и кредиторам, органам власти (в том числе, налоговым и статистическим), партнерам по бизнесу и др.  
    Информационной базой финансового анализа является бухгалтерский баланс (форма 1); отчет о финансовых результатах – прибылях и убытках (форма 2); отчет об изменении капитала (форма 3); в том числе за счет дополнительного выпуска акций, переоценки имущества, его прироста или уменьшения номинала акций, их количества, реорганизации юридического лица; отчет о движении денежных средств (форма  4) выручки, авансов, ассигнований, дивидендов, кредитов и займов и  расчетов с бюджетом, за полученные товары, на оплату труда, процентов и дивидендов и т.п.; пояснительная записка с изложением основных факторов, повлиявших в отчетном году на итоговые результаты деятельности предприятия; информация внутреннего управленческого учета. (См. приложение № 2 - № 4). 
    Еще один важный источник информации – котировка ценных бумаг на биржевом или внебиржевом рынке. Состояние курса акций отражает финансовое состояние фирм и на него активно воздействует. 
     Финансовый анализ подразделяется согласно рассматриваемым объектам на общий анализ финансового состояния предприятия, включающий выявление динамики валюты баланса, структуры активов и пассивов, состояния имущества и др.       
И анализ отдельных финансовых позиций (специальный) предприятия: анализ финансовой устойчивости, ликвидности, состояния финансовых коэффициентов, угрозы банкротства и т.д. Их рассмотрим чуть позже. 
    Общий анализ финансового состояния предприятия.

    Он отражает финансовое состояние предприятия в целом. В общем анализе фигурируют агрегированные показатели, которые находятся под воздействием всей совокупности финансовых отношений предприятия. Важнейшими из них являются:

валюта баланса – сумма значений показателей актива и пассива баланса, выражающая стоимость имущества, находящегося в распоряжении предприятия.  Нормальным считается увеличение валюты баланса. Уменьшение сигнализирует о неблагополучии в каком-либо виде деятельности предприятия вплоть до его неплатежеспособности.
    Согласно подходам к его проведению финансовый анализ классифицируется следующим образом. Горизонтальный (временной) – осуществляется через сравнение анализируемой позиции с ее состоянием в предыдущий период, к примеру, прибыли, полученной в 2009 г. по сравнению с прибылью, полученной в 2008 г.
    Такое исследование, проведенное за сравнительно большой промежуток времени, например за 4-5 лет отражает тенденцию (тренд) развития предприятия. Такой анализ называется  трендовым. В трендовом анализе необходимо провести элиминирование, т.е. «очистить» динамику изменения показателей  от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов (инфляции, колебаний курсов валют, колебаний процентных ставок и т.д.). С помощью тренда затем выстраивается прогноз в «чистом виде».
     Вертикальный (структурный) анализ – предполагает чтение баланса по вертикали и определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом. Для этого подсчитывается удельный вес соответствующих статей в итоговых показателях. Тем самым через соотнесение составляющих частей структуры баланса появляется возможность  компенсировать потери по одним позициям за счет усиления других позиций и осуществлять оперативное финансовое управление, улучшая структуру баланса. К примеру, увеличение прибыли предприятия может произойти по причине увеличения реализации или снижения себестоимости выпускаемой продукции или изменения ставок налога на прибыль. Насколько оказал влияние каждый названный фактор можно установить, анализируя отчет о прибылях и убытках. 
     Как видим, вертикальный анализ позволяет глубже оценивать состояние средств и их источников, а также итоги деятельности отдельного конкретного предприятия. Он дает возможность, абстрагируясь от абсолютных величин, сравнивать финансовое состояние различных предприятий. 

     Несмотря на то, что сравнительный подход применим в любом виде анализа, он выделяется еще и отдельно как вид - сравнительный анализ, предметом которого является сопоставление по финансово-экономическим показателям отдельных подразделений предприятия (цехов, филиалов), сравнение со среднеотраслевыми показателями и работой конкурентов.

     Факторный анализ позволяет выявить влияние отдельных факторов (причин) на итоговый показатель с помощью детерминированных приемов исследования. Причем такой анализ может быть прямым  - с последовательным дроблением на составные части, так и обратным – с выявлением и составлением баланса отклонений. На стадии обобщения  суммируются все выявленные отклонения фактического показателя от базисного за счет отдельных факторов.  
     Согласно применяемого инструментария финансовый анализ подразделяется на экономический (абсолютных, относительных и средних величин, балансовый, дисконтирования), статистический, экономико-математический (элементарной математики, математического анализа, в том числе корреляционно-регрессионного и др.).

     По используемым приемам и способам расчетов в финансовом анализе выделим - группировку, индексные расчеты, цепные подстановки, интегральные вычисления, графическое отображение.
     Прием сводки и группировки заключается в объединении информационных материалов в аналитические таблицы, с помощью которых определяют влияние наиболее существенных факторов и обнаруживают те или иные закономерности и тенденции в развитии финансовых ресурсов.

     Индексный способ основывается на относительных показателях, выражающих отношение данного уровня явления к уровню в прошлом, принятому в качестве базы. 

     Цепные подстановки  заключаются в том, что в исходную базовую формулу определения результирующего показателя поочередно подставляется отчетное значение каждого определенного исследуемого фактора. Всякий раз подстановки полученный результат сравнивается с базовым значением результирующего показателя, что дает поочередную оценку влияния каждого фактора.
     Интегральный – отражает изменение финансовой ситуации в целом за счет выявления изменения влияния каждого отдельного фактора с помощью интеграла т.е уравнения,  связывающего известные функции с неизвестными с помощью интеграла (функции, производная от которой совпадает с данной функцией). 
     Ценность графического отображения заключается в отражении динамики направленности движения в конкретной системе координат.
     Развернутый финансовый анализ включает в себя рассмотрение важнейших финансовых показателей, о которых речь уже шла в соответствующей теме: изменения выручки, прибыли, рентабельности и т.д. Особо важным в нем является выявление динамики этих показателей и их состояния на данный момент времени, чтобы сделать необходимые выводы о финансовых возможностях и перспективах предприятия.
     В данной теме уделим внимание анализу других специальных финансовых показателей, отражающих ту или иную позицию предприятия в финансовых отношениях. 

      К их числу относится маржинальный доход. Выявление маржинального дохода строится на многоступенчатости анализа, позволяющего более углубленно определить ориентиры и результаты деятельности предприятия, поскольку в данном случае оперируем себестоимостью продукции и ее составом. Маржинальный доход - представляет собой разность между выручкой от реализации и переменными затратами. Под переменными затратами понимаются затраты, размеры которых изменяются с изменением объемов производства (затраты на сырье, материалы, заработную плату  персонала основного производства и т.д.) Постоянные затраты, напротив, остаются неизменными в связи с изменением объемов производства. Это затраты на аренду площадей, накладные расходы, охрану предприятия и др.                                                           Стоимость переменных затрат непосредственно включается в стоимость готовой   продукции. К тому же переменные затраты более регулярные, практически каждодневные и их осуществление составляет условие осуществления производства. Периодичность же постоянных затрат реже. То есть деятельность предприятия строится прежде всего на осуществлении переменных затрат и они также регулярно требуют своего покрытия.     
     Объемы реализации продукции по определенным ценам, позволяющие покрыть переменные затраты, будут критическими объемами реализации. Чтобы получить маржинальный доход, необходимо чтобы объемы выручки от реализации превышали переменные затраты. Точка покрытия, она же точка равновесия (равенства объемов продаж и переменных затрат)  будет отражать критические объемы реализуемой продукции. Значит, в менеджменте решается задача минимум - определение объемов реализации продукции для покрытия переменных затрат. Исчисление необходимых объемов реализации можно осуществить по формуле:

где  V – объемы реализации;  
Pr – переменные издержки;
Z – цена.
     Как видим, на размеры маржинальной прибыли таким образом будет влиять объемы продаж, продажная цена, размеры переменных затрат. Изменение любого названного фактора вызовет изменение размеров маржинального дохода.
     Используя категорию «маржинальный доход» можно осуществить один из расчетов показателя финансовой прочности (показатель безопасности), который представляет собой разность между фактическим уровнем продаж и критическим объемом продаж. Если фактический уровень продаж превзошел переменные издержки, то эта разность как маржинальный доход и выражает запас финансовой прочности. Равенство же объема продаж и переменных затрат есть критическая точка, ниже которой предприятие понесет убытки. Поэтому задача менеджмента с одной стороны снизить переменные издержки, а с другой нарастить объемы производства и реализации. Тогда показатель безопасности (Пб) увеличиться, который используется как мера операционного риска и рассчитывается по формуле:
                                          
где Vo – ожидаемый объем продаж;
      Vbalance – равновесный объем продаж.

     Чем ниже точка равновесия продаж (выручка= переменным издержкам), тем меньше операционный риск. Увеличение маржинального дохода положительно скажется на увеличении общей прибыли предприятия через улучшения влияния факторов на маржинальный доход. Если маржинальный доход равен нулю, то выручки от реализации достаточно только для покрытия переменных затрат. В этом случае предприятие работает с убытком, величина которого равна постоянным затратам, поскольку они не покрываются вообще. Чтобы не было убытка вообще, необходимо чтобы маржинальный доход  покрывал и постоянные затраты. Если же он больше постоянных затрат, то предприятие будет иметь прибыль и становится рентабельным. 
     Здесь следует сказать, что применение методики маржинального  дохода имеет ряд ограничений в финансовой оценке работы предприятия. Во-первых, расчеты проводятся по гарантированным ценам реализации, а в условиях развитой конкуренции постоянство цен не наблюдается. К тому же дает себя знать, и подчас ощутимо, инфляционный фактор. Во-вторых, в расчетах переменные затраты фигурируют как constant. В действительности предприятие должно стремиться к рациональному использованию сырья материалов, рабочей силы и снижать переменные затраты на единицу продукции. В реальной жизни переменные затраты также изменяются и взятая их величина для расчетов маржинального дохода также будет условна. В-третьих, маржинальный доход рассчитывается по неизменной номенклатуре  продукции или по одному ее виду. В практике же номенклатура изменяется. В-четвертых, поскольку в больших прогнозных периодах постоянные затраты также изменяются, то это объективно будет влиять на величину переменных затрат и осложнит определение маржинального дохода при, например, реализации инвестиционного проекта по созданию и постановке продукции на производство. 
     Тем не менее, использование в практической деятельности показателя маржинального дохода полезно для решения определенного круга задач. 
     Развернутый финансовый анализ предприятия непременно осуществляется с использованием  коэффициентов финансового состояния предприятия. Это относительные показатели различных финансовых позиций  предприятия. Коэффициентный метод позволяет дать ответ на вопросы – насколько эффективно предприятие использует имеющиеся финансовые ресурсы и насколько устойчивы его финансовые позиции.

     Набор и группировка аналитических показателей, применяемых в коэффициентных «конструкциях» различны и зависят от тех конкретных целей, которые ставятся. В то же время существует однотипная система финансовых коэффициентов, которая используется большинством аналитиков. К ним относятся следующие.
     Коэффициент общей платежеспособности, как способности покрыть все свои обязательства всеми имеющимися активами, рассчитывается по формуле:

                     

    Нормальное значение коэффициента > = 2 (Баланс и другие формы финансовой отчетности даны в приложении № 2 - № 4).
    Есть и другой способ расчета платежеспособности: сумма заемных средств соотносится со среднемесячной выручкой. (См. Методические указания по проведению анализа финансового состояния организаций Федеральной службы России по финансовому оздоровлению и банкротству от 23.01.01)   
    Коэффициент автономии или финансовой независимости выражает обеспеченность предприятия собственными финансовыми средствами для формирования основных фондов и оборотных средств. Определяется по формуле:              
Ка = Пз/ВБ
где  Пз – третий раздел пассива баланса – капитал и резервы,

       ВБ – валюта баланса.

    Он должен быть 0,5. Его увеличение свидетельствует о повышении финансовой независимости. 
    Коэффициент автономии иногда рассчитывается через соотношение собственных и заемных средств:                   
Ка = Пз/(П4 +   П5),
где П4 – и П5  долго- и краткосрочные пассивы баланса. 
    В таком случае наиболее приемлемая величина  этого соотношения – «1», говорящая о том, что собственных средств достаточно, чтобы рассчитаться по займам.
    Анализ коэффициента автономии дополняется расчетом коэффициента финансовой устойчивости. Он показывает удельный вес  длительных источников финансирования, которыми располагает предприятие – собственных средств и средне- и долгосрочных займов, и рассчитывается как:

Кфу=(П4   + П 3) / ВБ,
    Поскольку наиболее регулярными расходами предприятия по обеспечению собственной деятельности являются  обеспечение запасов и текущих производственных  затрат,  то способность финансировать их за счет собственных финансовых ресурсов будет также отражением автономии как частный случай ее проявления. Расчет ведется по формуле:
Ка'=Пз/(З + НДС )   (т.е. стр.210 + стр. 220 разд.II бал.) 
    Коэффициент финансовой прочности. Его трактуют и считают по-разному. В первом варианте его рассматривают как превышение доходов над расходами через их соотношение:  
КФУ=Д/Р
    Во втором случае это превышение точки безубыточности и получение маржинального дохода. Все то, что выше этой точки будет составлять финансовую прочность.
    Коэффициент покрытия текущих обязательств оборотными активами вычисляется как отношение стоимости всех оборотных средств (запасов, дебиторской задолженности, денежных средств и проч.) к текущим обязательствам предприятия:

Кпто = Стр. 290 разд.П бал/стр.690

    Данный коэффициент показывает насколько текущие обязательства покрываются оборотными активами предприятия.
    Коэффициент финансовой активности (плечо финансового рычага) показывает соотношение заемных и собственных средств:

Кфа= (П4 + П 5 – стр. 640 – стр.650)/(П3 + стр. 640+стр.650)
    Но расчет данного коэффициента за определенный период следует проводить с анализом изменения основных финансовых результатов деятельности предприятия – ростом выручки и дохода предприятия. Если есть такой рост, тогда использование заемных средств оправдано и свидетельствует о способности предприятия наращивать финансовые результаты за счет использования заемных средств. Эффект, получаемый предприятием за счет привлечения заемных средств, называется левериджем. Если же положительных сдвигов нет, то наращивание доли заемных средств в капитале предприятия может обернуться банкротством.
    Наличие эффекта рассчитывается через разницу отдачи заемного капитала и уплачиваемой суммы по процентам за кредит.
    Хотя, вряд ли правомерно сводить понятие финансовая активность только к использованию заемных средств. Она отражается также в приложении финансовых ресурсов в различных направлениях деятельности предприятия (диверсификации) и получении от этого выгоды.     
    Коэффициент инвестиционной активности выражает соотношение инвестиций к внеоборотным активам.

Киа = (стр.130+ стр.135 + стр.140)/стр.190

    Чем выше этот показатель, тем большая часть средств направляется на модернизацию и другие финансовые вложения.                     
    Анализ коэффициентов и обобщение его результатов позволяет представить более полную картину финансового состояния предприятия. Проведенный расчет коэффициентов за ряд лет позволяет прогнозировать финансовое состояние предприятия. 
    Свод финансовых коэффициентов, применяемых в аналитической практике, представлен в приложении № 5 - № 7, составленный В.В. Ковалевым в его книгах: «Основы теории финансового менеджмента» и «Управление денежными потоками, прибылью и рентабельностью».  
    Вопросы для самоконтроля и обсуждения

1. Назовите виды финансового анализа.

2. Какие существуют приемы и способы аналитических расчетов в финансовой области?

3. Какие относительные показатели (коэффициенты) применимы в углубленном финансовом анализе?

4. Допустимо ли утверждение что предприятие финансово устойчиво при превышении дебиторской задолженности над его финансовыми обязательствами?

     Гл. 9   Финансовая несостоятельность предприятия
    В рыночной системе хозяйства одним из механизмов регулирования экономических отношений  является банкротство. Применение банкротства как меры воздействия позволяет усилить ответственность предприятий за результаты своей деятельности перед всеми, с кем они вступают во взаимодействие, элиминировать из экономического оборота не способных своевременно рассчитываться по обязательствам и эффективно вести свою предпринимательскую деятельность и, тем самым, ставящих под угрозу экономическое благополучие своих партнеров по деловому обороту. Таким образом, банкротство служит общепризнанным  в мировой практике способом оздоровления экономики. 

    В нашей стране банкротство осуществляется в соответствии с федеральным законом «О несостоятельности (банкротстве)», имевшего три редакции – 1992 г., 1998 г. и 2002 г., действующей по сегодняшний день.

    Под банкротством понимается неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей. Предприятие считается несостоятельным, если не исполняет свои обязанности и обязательства в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения. Для банков срок неисполнения сокращен до одного месяца, а для естественных монополий, градообразующих и стратегических предприятий напротив увеличен до шести месяцев.

   Состояние банкротства не наступает внезапно. Как правило, банкротству предшествует полоса финансовых затруднений с последующим ухудшением финансового состояния предприятия. Если даже банкротство имеет в большей мере внешние причины (экономический кризис в стране, недостаточно взвешенная налоговая и денежная политика государства и , неблагоприятные изменения в портфеле заказов, падение рыночной стоимости ценных бумаг, выпускаемых предприятием, и др.), преодолеть состояние банкротства предприятие должно прежде всего собственными усилиями. Расчет на собственные силы каждого отдельного предприятия должен быть в первую очередь, особенно в случае возникновения банкротства по внутренним (субъективным) причинам, таким как:

- просчеты в экономической политики предприятия,  слабое руководство его текущей деятельностью, ошибки в планировании и т.п.;

- увеличения потерь от брака и убытков в производственно-хозяйственной деятельности;

- рост сверхнормативных и ненужных товарно-материальных ценностей и производственных запасов;

- значительный удельный вес физически и морально устаревшего оборудования;

- рост просроченной кредиторской и дебиторской задолженности;

- постоянное нарушение договорных обязательств и платежной дисциплины;

- хроническая нехватка оборотных средств, в том числе денежных для обеспечения хозяйственной деятельности, что ведет к увеличению заимствований;

   Поэтому одним из основных методов упреждения банкротства является оценка возможного возникновения такого состояния. Если в процессе анализа выявляется увеличение негативных отклонений от нормального состояния, то это сигнализирует об опасности банкротства. Тем самым возможно выявить такую угрозу на ранней стадии.

   Правительством установлена система критериев для определения неудовлетворительной структуры баланса, свидетельствующая о неплатежеспособности предприятия (Постановление от 20 мая 1994 г. № 498  «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий»). 
   Структура баланса признается неудовлетворительной, а предприятие неплатежеспособным, если налицо одно из следующих условий:

1) коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода ниже нормального значения – меньше 2. Коэффициент текущей ликвидности характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств предприятия. Коэффициент определяется как отношение фактической стоимости находящихся в наличии у предприятия оборотных средств в виде запасов, денежных средств,  дебиторской задолженности, краткосрочных финансовых вложений и прочих оборотных активов к наиболее срочным обязательствам предприятия в виде  краткосрочных кредитов и займов и различной кредиторской задолженности. 
2) коэффициент  финансирования  оборотных средств собственными источниками меньше 0,1.
3) коэффициент восстановления платежеспособности меньше 1. 
   При неудовлетворительной структуре баланса для определения финансовых перспектив рассчитывается коэффициент  восстановления платежеспособности предприятия через соотношение расчетного коэффициента текущей ликвидности к нормативному коэффициенту текущей ликвидности:
Квост  = Ктек. л.расч. : К тек л.норм.,
где:  Ктек.л. расч. – расчетный коэффициент текущей ликвидности;

               Ктек.л. норм. – нормативный коэффициент текущей ликвидности.
   Этот показатель как условно расчетный показывает возможность восстановить платежеспособность предприятия в течение шести месяцев. Алгоритм его расчета, приводимый в нормативных документах состоит в следующем:

К вост  = (Ктек.л.к + 6 : Т× (К.лтек. л.к    -  Ктек.н.))/2,

где: Ктек.л.к  - фактическое значение коэффициента текущей ликвидности на конец отчетного периода;

Ктек.л.н. – фактическое значение коэффициента текущей ликвидности на начало отчетного периода;

6 – период восстановления платежеспособности, мес.;

Т – отчетный период, мес.;

2 – нормативное значение коэффициента текущей ликвидности.

   Если значение коэффициента восстановления меньше 1, то предприятие не в состоянии восстановить свою платежеспособность в ближайшие шесть месяцев. Если значение коэффициента больше 1, то имеется реальная возможность восстановления платежеспособности предприятия. В этом случае принятие решения о признании структуры баланса неудовлетворительной, а самого предприятия неплатежеспособным, откладывается на срок до шести месяцев.
     При удовлетворительной структуре баланса, для проверки финансовой устойчивости предприятия можно применить коэффициент утраты платежеспособности (Кутр.), рассчитываемый по вышеприведенной формуле с заменой шести месяцев  на три месяца.

     Если коэффициент утраты платежеспособности больше 1, то в ближайшие три месяца предприятие имеет реальную возможность сохранить свою платежеспособность, если меньше 1, то предприятию угрожает потеря платежеспособности.

     По итогам проведенных расчетов может быть принято одно из следующих решений:

1) о признании структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия неплатежеспособным;

2) о реальной возможности предприятия-должника восстановить свою платежеспособность;
3) о реальной возможности утраты предприятием своей платежеспособности.
     Как видим, приведенная методика оценки неплатежеспособности предприятия является достаточно простой и доступной, так как все необходимые показатели содержаться в отчетности предприятия. 
     Вместе с тем данная методика не лишена недостатков, влияющих на точность и качество производимых расчетов. Это одномоментный (разовый) характер используемых показателей, не отражающий динамику в течение года. Другой недостаток – экстраполяционный характер коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности, т.е. рассчитанный показатель текущей ликвидности автоматически переносится на будущий период, не учитывая изменяющиеся возможности восстановления платежеспособности.
     Более правильным было бы рассчитывать его на базе финансового прогноза на предстоящий период:

Квосст.   = Ктек.л.прогноз : Ктек.л.норм.

          Другим методом, позволяющим заранее предвидеть ситуацию банкротства и нивелировать ее является, как уже отмечалось в гл. 5, является анализ финансовых потоков. В процессе анализа рассматриваются четыре показателя:
1) поступление средств;

2) величина расходов;

3) сальдо поступлений и расходов;

4) наличие средств на счете.

    Если последний показатель отрицательный, причем в длительный период времени, это сигнализирует о возможности появления долгов, что может привести к банкротству. Фактически это первый признак банкротства. 

    Данный метод расчета прост, но он не позволяет строго планировать приток денежных средств. В этом его недостаток.

   Данный анализ банкротства проводится до судебных процедур банкротства и в ходе таких процедур. Результаты расчетов является основанием для принятия решений самому предприятию и его собственникам, кредиторам, арбитражному суду. 
   Банкротом предприятие признает арбитражный суд. Судебная процедура признания позволяет не допустить фиктивное банкротство  (тот случай, когда имеется возможность рассчитываться по обязательствам, но предприятие-симулянт преследует цель получить от кредиторов отсрочку платежей или скидку с долгов) или преднамеренное банкротство   (когда руководитель или собственник в личных или в чьих-либо интересах умышленно делают предприятие неплатежеспособным.). В обоих случаях  не снимается ответственность за причиненный ущерб такими действиями, а на собственника возлагается субсидиарная ответственность по обязательствам банкрота.

   Обратиться в суд о признании банкротом может сам должник, кредиторы, налоговые службы, прокуратура.

   В силу того, чтобы не допустить массового банкротства предприятий и целых отраслей и соответственно потерь для общества и в силу того, что трудности периодически бывают у самых сильных фирм законом предусмотрены ряд процедур банкротства, которые преследуют цель помочь должнику финансово укрепиться и рассчитаться по своим обязательствам.

   Применяются  следующие процедуры банкротства, устанавливаемые арбитражным судом в зависимости от обстоятельств:

· наблюдение;

· финансовое оздоровление; 

· внешнее управление;

· конкурсное производство;

· мировое соглашение.
   Осуществляют процедуры банкротства специальные лица – арбитражные управляющие. Сведения о них представлены в приложении № 8.
   Наблюдение за должником – вводится на период рассмотрения арбитражным судом дела о банкротстве (до семи месяцев) после подтверждения обоснованности поданного в суд заявления о банкротстве. Наблюдение позволяет проанализировать реальное финансовое состояние должника и принять суду обоснованное решение в отношении должника. На этом этапе обеспечивается сохранность имущества должника, как-то: запрещается выход учредителей с их паями из состава должника, выкуп должником размещенных акций и выплата дивидендов,  распределение прибыли между учредителями должника, создание филиалов и представительств, реорганизация предприятия-должника (слияние, присоединение, разделение, выделение, преобразование), участие в учреждении других юридических лиц ликвидация предприятия-должника учредителями. осуществляется контроль за действиями руководства предприятия-должника.

   Наблюдение осуществляет назначенный судом временный управляющий, анализирующий финансовое состояние  и .осуществляющий контроль за действиями руководства предприятия-должника. Это руководство не вправе осуществлять без согласия временного управляющего  сделки с имуществом (приобретать и отчуждать), балансовая стоимость которого более пяти процентов балансовой стоимости активов должника.

   Временный управляющий ведет реестр требований кредиторов, предъявляемых в месячный срок с момента введения процедуры наблюдения, возражает против необоснованных требований, инициирует собрание кредиторов с целью выработки решения относительно судьбы должника с последующим ходатайством в арбитражный суд.   

   Органы управления предприятием-должником обязаны предоставить временному управляющему по его требованию любую информацию относительно должника. Если руководитель должника не соблюдает требований, установленных на этапе наблюдения, чинит препятствия временному управляющему, то он устраняется от должности и дальнейшее руководство осуществляет временный управляющий. 

   По результатам первого этапа – наблюдения -  суд принимает решение о целесообразности введения какой-либо последующей процедуры банкротства.

   Финансовое оздоровление – это восстановление платежеспособности предприятия-должника за счет усилий его  учредителей (участников) или собственника данного предприятия с последующим погашением задолженности в соответствии с установленным графиком. Названные лица обращаются к первому собранию кредиторов с ходатайством о введении финансового оздоровления, предлагая для этого обеспечение – залог (ипотеку), банковскую гарантию или гарантию власти (для унитарных предприятий), поручительство или иные способы.  Ходатаем может также выступить третье лицо или лица по согласованию с должником. При одобрении такого действия собранием кредиторов арбитражный суд на основании этого вводит данную процедуру на срок не более чем 2 года и утверждает график погашения обязательств должником. Должник может сделать это досрочно.

    Лица, предоставившие обеспечение исполнения должником обязательств, вправе предъявить свои требования к должнику в общем порядке, которые должны быть включены в реестр требований кредиторов. 

    При необходимости, осуществлять руководство предприятием должником может новый руководитель, кандидатуру которого одобряет собрание кредиторов, а арбитражный суд ее утверждает. Он представляет в суд отчет о погашении задолженности согласно графику за месяц до окончания срока финансового оздоровления. Если вся задолженность погашена, а жалобы кредиторов признаны необоснованными или вовсе отсутствуют, то производство по делу о банкротстве прекращается.      

    Ограничения на операции с имуществом и другие запреты для предприятия-должника остаются также в силе на этапе финансового оздоровления, что и на этапе внешнего наблюдения. К тому же добавляются и другие требования. Так, должник не вправе получать новые займы.  

    Если должник не полностью рассчитался по своим обязательствам согласно графика погашения задолженности, и у суда есть основания полагать что платежеспособность может быть восстановлена, и если с даты введения финансового оздоровления  не прошло более чем восемнадцать месяцев, то вводится внешнее управление.

    Внешнее управление – представляет собой процедуру восстановления платежеспособности предприятия должника усилиями внешнего управляющего, обеспечивающего руководство дальнейшей хозяйственной деятельности данного предприятия. Поэтому с момента введения внешнего управления прежний руководитель должника отстраняется от должности, прекращаются полномочия органов управления должника и собственника имущества должника – унитарного предприятия. В течение трех дней с момента назначения внешнего управляющего ему передается бухгалтерская и другая документация, печати и иные материальные ценности. Вводится мораторий на удовлетворение требований кредиторов, сроки исполнения которых наступили до введения внешнего управления, в том числе:

· не допускается взыскание по исполнительным и иным документам;

· приостанавливается исполнение ранее вступивших в силу исполнительных документов по имущественным взысканиям, кроме взысканий задолженности по заработной плате, выплате вознаграждений по авторским договорам, алиментов, а также о возмещении вреда, причиненного жизни и здоровью граждан, и морального вреда;

· не начисляются неустойки (штрафы, пени) и иные финансовые санкции за неисполнение или ненадлежащее исполнение денежных обязательств и обязательных платежей, а также подлежащие уплате проценты.

    Это не распространяется на требования, наступившие после введения внешнего управления. То есть внешний управляющий отвечает по финансовым обязательствам с начала руководства предприятием-должником. 

    Он вправе отказаться в первые три месяца своего руководства от исполнения договоров и иных сделок, если такие сделки препятствуют восстановлению платежеспособности предприятия-должника; расторгнуть такие договоры, если они были заключены до этапа финансового оздоровления или временного управления; добиваться через суд признания таких сделок недействительными, в том числе совершенными за шесть месяцев до подачи в суд заявления о признании банкротом и связанных с выплатой долей учредителям.

    Срок внешнего управления может быть продлен судом в связи с просьбой собрания кредиторов или одобренного им изменения плана внешнего управления, но в рамках максимального срока внешнего управления – 2 года. 

    Действия внешнего управляющего контролируются собранием кредиторов. Этому собранию внешний управляющий  представляет на утверждение не позднее чем через месяц разработанный им план внешнего управления после заступления в должность, получает от него согласие на совершение сделок, не предусмотренных планом внешнего управления, если размер денежных обязательств должника за время внешнего управления стал превышать на 20% размер требований конкурсных кредиторов (кредиторов, внесенных в реестр). В противном случае такие сделки признаются судом недействительными.   

    План восстановления платежеспособности может включать следующие меры:

· перепрофилирование производства;

· закрытие нерентабельных производств;

· продажа части имущества должника;

· уступка прав требования должника;

· исполнение обязательств должника третьими лицами;
· увеличение уставного капитала должника;

· взыскание дебиторской задолженности;

· продажа предприятия должника и др.

    Если внешнее управление успешное, обеспечивает восстановление платежеспособности и расчета с кредиторами то суд прекращает дело о банкротстве на основе отчета внешнего управляющего одобренного собранием кредиторов. Если данная цель не достигнута, то суд вводит следующий этап – конкурсное производство.

    Конкурсное производство – преследует цель соизмеримого удовлетворения требований кредиторов имуществом, которым располагает предприятие-банкрот. Оно осуществляется в течение года с возможностью продления еще на полгода. С даты введения конкурсного производства сроки исполнения обязательств должника считаются наступившими, прекращается начисление неустоек (штрафов, пеней) и иных финансовых санкций к должнику, сведения о финансовом состоянии должника перестают составлять коммерческую тайну, прекращается исполнение по исполнительным документам, исполнявшимся в ходе раннее проводимых процедур банкротства, все требования кредиторов предъявляются в рамках реестра кредиторов и конкурсного производства, снимаются ранее наложенные аресты и иные ограничения распоряжения имуществом должника.

    Процедуру банкротства осуществляет конкурсный управляющий. Он выявляет все имущество, принадлежащее должнику, оценивает его, привлекая для этого независимых оценщиков,  и формирует конкурсную масс, которая затем продается на открытых торгах. Вырученными денежными средствами он осуществляет расчет с кредиторами согласно реестру и очередности расчетов. Требования кредиторов каждой очереди удовлетворяются после полного удовлетворения требований предыдущей очереди.  При недостаточности денежных средств должника для удовлетворения требований кредиторов одной очереди денежные средства распределяются между кредиторами соответствующей очереди пропорционально суммам их требований.
    Конкурсный управляющий закрывает счета должника.
    Действия конкурсного управляющего контролирует собрание кредиторов или  рабочий орган собрания – комитет кредиторов.

    Отчет о своей завершенной деятельности конкурсный управляющий представляет в суд с приложением к нему документов, подтверждающих продажу имущества, документов о погашенных требований кредиторов согласно реестру. На основании этого суд выносит определение о завершении конкурсного производства с  последующим внесением   записи в государственный реестр о ликвидации предприятия-должника. После внесения такой записи конкурсное производство считается законченным. 

    Очередность удовлетворения требований кредиторов следующая: 

1. Вне очереди за счет конкурсной массы погашаются 

· судебные расходы должника;

· расходы по выплате вознаграждения арбитражному управляющему;

· текущие коммунальные и эксплуатационные платежи, необходимые для осуществления деятельности предприятия;

· требования кредиторов, возникшие во временном интервале после принятия арбитражным судом заявления о признании должника банкротом и до самого признания должника банкротом, а также в ходе конкурсного производства;

· задолженность по заработной плате работников должника, возникшая в этот интервал времени; 

· иные, связанные с проведением конкурсного производства расходы, в том числе с проведением торгов;

· в случае, если прекращение деятельности предприятия-должника может повлечь техногенные или экологические катастрофы вне очереди погашаются расходы по  недопущению таких последствий (обрушение и затопление шахт и др.).

  2. В первую очередь рассчитываются с гражданами, перед которыми должник отвечает за причинение вреда жизни или здоровью, а также компенсации морального вреда. Во вторую очередь выплачиваются выходные пособия и производится оплата труда в соответствии с трудовым договором и вознаграждения по авторским договорам. В третью очередь рассчитываются с  кредиторами,  которые представляли кредиты под залог. Четвертая очередь по расчетам с бюджетом и внебюджетными фондами. Пятая – расчеты с другими кредиторами.

    На любой стадии рассмотрения арбитражным судом дела о банкротстве кредиторы и должник могут заключить мировое соглашение. Мировое соглашение -  содержит положения  о прекращении обязательств должника путем предоставления отступного, обмена требований кредиторов на доли в уставном капитале должника, прощения требований, отсрочке или рассрочке исполнения обязательств должника, уменьшения процентной ставки или освобождения от уплаты процентов.

    Решение о заключении мирового соглашения принимается собранием кредиторов большинством голосов  и считается принятым, если за него проголосовали все кредиторы по обязательствам, обеспеченным залогом имущества должника.

    В мировом соглашении допускается участие третьих лиц, которые принимают на себя обязанности, установленные данным соглашением. 

    Мировое соглашение утверждается арбитражным судом. В этом случае прекращается производство по делу о банкротстве. Расторжение мирового соглашения после его утверждения судом не допускается.

    Если суд отказывает в утверждении мирового соглашения по причинам непогашения задолженности кредиторов первой и второй очереди, несоблюдения письменной формы соглашения, нарушения прав третьих лиц и др., то возобновляется производство по делу о банкротстве и продолжается та процедура, в ходе которой было заключено мировое соглашение. Арбитражный суд может расторгнуть мировое соглашение при неисполнении должником его условий в отношении не менее 1/3 требований кредиторов.

    Состояние банкротства для предприятия не наступает сразу. Это результат плохого управления в течение длительного времени. Поэтому для упреждения несостоятельности  предприятие должно разрабатывать и реализовывать антикризисную стратегию включающую оценку состояния имущества предприятия, обеспечение сбалансированности собственных и заемных средств, выявление тенденции рентабельности предприятия и др.

    В системе банкротства цивиллизованного типа участвуют не только партнеры, связанные финансовыми обязательствами, но и государство через свои уполномоченные органы. Оно должно создавать не только благоприятную макроэкономическую ситуацию деятельности предприятий (совершенную налоговую систему, эффективную кредитную систему, проводить действенную антиинфляционную политику), но обеспечить функционирование организационного, судебного (правового) и социального обеспечения системы банкротства, сводить к минимуму отрицательные последствия банкротства для самого предприятия-банкрота, для его партнеров по деловому обороту и для общества.

    Вопросы для самоконтроля и обсуждения

1. В чем причины состояния несостоятельности предприятий ?

2. Дайте краткую характеристику каждой процедуры антикризисного оздоровления.

3. Какая из них может быть преобладающей в условиях экономического кризиса в стране?

    Гл. 10   Инвестиционная деятельность предприятия
    Инвестиционная деятельность имеет исключительно важное значение, поскольку создает базу стабильного развития предприятия. Не случайно поэтому она регулируется государством. (ФЗ «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации в форме капитальных вложений»).        

    Инвестиционная деятельность предприятия отражает его финансовую активность и представляет долговременные вложения денежных средств с целью получения дохода. Термин  инвестиция от лат. investio – одеваю.
    Объектами инвестирования являются:

 -  основные фонды, которые требуют систематического обновления и расширения (такое инвестирование называется капитальными вложениями);

 -  ценные бумаги; 

 -  целевые денежные вклады с целью получения процентов;
 -  долевое участие в совместных предприятиях;

 -  приобретение предприятий как имущественных комплексов или его частей – зданий, сооружений, цехов.

 -  приобретение имущественных прав, в том числе прав пользования землей и прав на интеллектуальную собственность;

 -  предоставление кредитов, имущества или имущественных прав и др.

    Инвестиционная политика каждого предприятия сугубо индивидуальна и определяется рядом факторов: позицией предприятия на рынке производимой продукции или услуг, в том числе объемов реализации, динамикой спроса на данную продукцию; финансово-экономическими возможностями предприятия; техническим состоянием его производства; состоянием рынка капиталов, в том числе фондового рынка; нормой прибыли от реализации инвестиционного проекта и др.
    Она реализуется через формирование инвестиционного портфеля предприятия, включающего в себя любые формы инвестиций. Инвестиционный портфель представляет собой целенаправленно сформированную совокупность объектов реального и финансового инвестирования.

    Формирование портфеля инвестиций осуществляется на следующих принципах:

 - формирование портфеля должно обеспечивать преемственность долгосрочного и среднесрочного планирования инвестиционной деятельности предприятия;

 - портфель в  целом, как и каждый входящий в него объект, должен быть обеспечен инвестиционными ресурсами  собственными, или заемными и привлеченными; риски по осуществлению инвестиционного портфеля должны корреспондироваться с ожидаемыми доходами; 
 - доходность и ликвидность реализуемого инвестиционного проекта в портфеле должны иметь высокую вероятность.      

    Вариация реальных и финансовых объектов инвестиционного портфеля у каждого предприятия своя - они должны отбираться и ранжироваться для реализации на альтернативной основе по степени их экономической предпочтительности и в первую очередь по параметрам уровня доходности и сроков окупаемости.  

    Но обязательной формой инвестирования для каждого предприятия будет инвестирование в форме капитальных вложений, направленных на обновление производственно-технической базы предприятия. Это так называемые реальные или прямые инвестиции в основные производственные фонды. Они представляют вложения денежных средств в создание новых объектов,  реконструкцию и техническое перевооружение действующих объектов основного капитала.
    Реальные инвестиции оформляются в виде инвестиционного проекта, содержащего экономическую целесообразность, объемы и сроки осуществления капитальных вложений. Формирование инвестиционного проекта требует серьезного экономического обоснования и осуществления комплекса конкретных расчетов. Дело в том, что реальные инвестиции требуют концентрации крупных объемов денежных средств. К тому же эти долговременные вложения, не дающие сиюминутной отдачи, некоторое время пребывают в состоянии омертвления (эффект иммобилизации капитала), и возможно начнут приносить прибыль. Поэтому предприятие должно располагать финансовыми резервами, чтобы менее болезненно переживать этот трудный этап реализации проекта. Если же для реализации проекта используется заемный капитал, то необходимо рассчитывать финансовую целесообразность привлечения внешних источников, т.е. рассчитывать стоимость их обслуживания.
    Обычно выделяют следующие способы финансирования проекта:
- акционерное финансирование, представляющее собой вклады денежных средств в обмен на эмитируемые акции, передачу оборудования, технологий действующими акционерами;

- долговое финансирование, производимое за счет долговых обязательств (инвестиционных сертификатов, векселей);

- банковское кредитование инвестиционного проекта;  
лизинговое финансирование (возможно франчайзинговое, форфейтинговое, толлинговое); 
- финансирование за счет авансовых платежей лиц, заинтересованных в реализации проекта, которым может представляться ряд льгот по пользованию результатами проекта;

- финансирование из государственных источников в рамках инвестиционных программ органов власти.
    Система оценки инвестиционного проекта.
    В какой бы инвестиционный объект ни вкладывались денежные средства, инвестора интересует размеры денежной суммы, которую он получит от реализации проекта. Универсальным показателем возрастания денежной суммы может быть увеличение банковского вклада. Такой вид инвестиционного вложения не требует особых усилий от инвестора. И может служить барометром для альтернативных вложений по части возможного увеличения капитала. Расчеты будущей величины вклада выполняем по формуле:

F(t) = P ×(1+r)t
     F(t) – будущая сумма денег в период времени t;

     P – вкладываемая сумма;

     r – ставка процента;
     t – продолжительность временного периода;             
     (1+r)t – коэффициент начисления сложного процента.    

    В тоже время инвестор   должен иметь представление о ценности будущих денег, полученных от реализации инвестиционного проекта, поскольку деньги обладают определенной ценностью во времени, т.е. имеют различную покупательную способность как всеобщий эквивалент стоимости. В силу инфляции ценность денег снижается. Значит, следует осуществить дисконтирование будущей суммы, т.е. выяснить, что означает сегодня величина запланированной денежной суммы F(t), которую предполагается получить через t лет при процентной ставке равной r:                                                                             
                                                     Р= F(t) / (1+r)t    
  1/ (1+r)t – коэффициент дисконтирования.
    Критерием эффективности является темп прироста прибыли, которая должна компенсировать падение покупательной способности денег в течение рассматриваемого периода, обеспечить минимальный уровень доходности и покрыть риск инвестора, связанный с осуществлением проекта. То есть оценка привлекательности проекта состоит в определении уровня доходности – отдачи на единицу затрат.
    Методы оценки. Применяются расчеты: а)  с использованием дисконта; б) основанные на учетных оценках. В первом случае во внимание принимается фактор времени, во втором – нет. В первом случае применяется чистая приведенная стоимость (чистый дисконтированный доход –Net Present Value, NPV) – определяемая как сумма дисконтированных денежных поступлений за вычетом затрат (исходной инвестиции IC)  в течение прогнозируемого срока (n) :

    Очевидно, что если  NPV > 0, проект следует принять; если меньше нуля, то проект следует отвергнуть, если равен нулю, то он ни прибыльный, ни убыточный. В этом случае при решении вопроса целесообразности осуществления проекта принимается во внимание социальная, политическая, военная или иная  значимость продукции, которую позволит создавать реализуемый инвестиционный проект. 

    Критерий – индекс рентабельности инвестиций (Profitability Index, PI)  как следствие расчета NPV, рассчитывается по формуле 
                                              PI = CFk / ((1+ r) × IC)
    Очевидно, что если:  PI > 1, то проект следует принять. Если PI < 1 проект следует отвергнуть, и при PI = 1 он ни прибыльный, ни убыточный. В этом случае его принятие возможно, если предприятие производит согласно проекта социально значимую продукцию и будет иметь различные преференции от органов власти (выгодную аренду, госзаказ на продукцию или содействие в ее реализации и проч.).

    Индекс рентабельности характеризует уровень доходов на единицу затрат, т.е. эффективность инвестиционных вложений. При одинаковом значении NPV из двух альтернативных проектов предпочтение отдается по лучшему критерию PI.  И наоборот, при одинаковом значении рентабельности предпочтение отдается проекту с максимальным показателем NPV. 

    Если используется показатель – внутренняя норма прибыли  (Internal Rate of Return, IRR) , то достигается безубыточность проекта, т.е. NPV (r=IRR) = 0. Иными словами, если инвестиции равны дисконтированной сумме поступлений, то IRR  находится из уравнения:

F(r) = CFk /(1+r) = 0                                                            

    Результат по данной формуле может быть неоднозначным ( иметь несколько положительных корней или вообще их не иметь). Тогда IRR определяем через внутреннюю норму доходности. Внутренняя норма доходности – это положительное число, такое, что NPV
· при r= IRR обращается в ноль;
· при всех r> IRR отрицателен;
· при всех r< IRR положителен.
    Определенная таким образом внутренняя  норма доходности, если она существует, всегда единственна.
    IRR как ожидаемая доходность и максимально допустимый относительный уровень расходов, могут быть применимы, если проект полностью финансируется за счет кредита.  IRR будет тогда отражать  допустимую процентную ставку кредита. То есть, IRR сравнивается со стоимостью источника финансирования. При превышении его  проект рекомендуется к принятию.             
    Важен также как критериальный показатель – срок окупаемости инвестиций PP (Payback Period), имеющий вид РP = min n, при котором 
                                                                 CF > IC
    Показатель отражает число лет, в течение которого окупятся инвестиционные вложения. Точнее его следует рассчитывать с учетом временной ценности денег.
    При испoльзовании варианта учетных оценок без применения дисконта, критерием будет чистая прибыль, вернее учетная норма прибыли (Accounting Rate of Return ARR). Алгоритм расчета исключительно прост, что и предопределяет широкое использование его на практике:

                                                            ARR = NI / ½ (IC – RV),
 где RV – ликвидная стоимость активов по завершению проекта.

    Данный показатель чаще всего сравнивается с коэффициентом рентабельности инвестированного капитала, рассчитываемого делением общей чистой прибыли на авансируемую сумму средств. Здесь возможно установление порогового значения для АRR с учетом степени риска  и др.
    Обобщая применяемые наиболее распространенные параметры оценки инвестиционного проекта, следует подчеркнуть, что среди них будут размеры инвестиций, размеры ожидаемой прибыли от реализации инвестиционного проекта, период окупаемости затрат.

    Помимо приведенных традиционных показателей инвестиционного анализа дополнительно применимы и частные показатели, как-то:

дополнительный выход продукции на 1 руб. инвестиций; снижение себестоимости продукции в расчете на 1 руб. инвестиций; увеличение прибыли в расчете на 1 руб. инвестиций.

               Вопросы для самоконтроля и обсуждения

1. Назовите направления инвестиционной деятельности предприятия

2. В чем необходимость составления инвестиционного проекта как отдельного документа?

3. Какие показатели используются для оценки перспективности инвестиционного проекта?

   Гл. 11 Налогообложение предприятий
 1.Общие сведения о налогах и сборах
  Из всей совокупности финансовых отношений предприятий их отношения с государством наиболее стабильные. Такая стабильность объясняется обязательностью предприятий платить налоги в пользу государства с момента регистрации их как хозяйствующих субъектов. Перечень уплачиваемых налогов отражается  в законодательно закрепленном  действующем налогообложении предприятий (прежде всего в Налоговом кодексе).

  Помимо уплаты налогов, финансовые отношения  предприятия и государства могут включать получение бюджетных инвестиций в различной форме для развития хозяйственной деятельности.

  До последнего времени в нашей стране предприятия и организации были основными налогоплательщиками среди других экономических субъектов – банков, страховых компаний, населения. То есть, налоговые доходы бюджетной системы – бюджетов всех уровней власти – федерального, субъектов федерации и местных, а также  внебюджетных фондов - формируются главным образом за счет налогов, взимаемых с предприятий. Поэтому государство принципиальным образом заинтересовано в финансовой устойчивости своих основных налогоплательщиков. Это должно положительно сказаться на обоснованности и посильности налогового бремени предприятий, а также  гибкости налоговой системы, которая в свою очередь должна реагировать на состояние экономического положения основной массы налогоплательщиков.
  Через налоговые взаимоотношения предприятий с государством распределяется создаваемый предприятиями ВВП в виде обязательных, индивидуальных, регулярных, безвозмездных платежей в пользу общества. В этом и заключается сущность налога. (см. Налоговый кодекс, статья 8, п1). 
   В Налоговом кодексе РФ введено также понятие сбора как платежа за оказываемую со стороны государственных органов и служб услугу (юридически значимого действия) в пользу плательщика – регистрацию имущества, выдачу правоподтверждающего документа, например, лицензии, паспорта и проч.  К сборам относится государственная пошлина, регистрационные сборы и т.д. 

   В силу собственной сущности налоги выполняют определенные функции, которые в целом укладываются в рамки функций, выполняемых финансами как таковыми, поскольку налоговая система является составной частью финансовой системы. Функции налогов представлены на рисунке 1.  

                                 Функции налогов                                          Рис. 1.
	Фискальная  
	Аккумулирование средств в бюджете и                                                                                                                                                                внебюджетных фондах для выполнения                                                                                государством своих функций

	Распределительная  
	Распределение налогового бремени                                                                                по видам деятельности и субъектам                                                                                 налогообложения

	Регулирующая
	  Регулирование видов налогов, ставок,                                                                                применение налоговых скидок  и др.



	Стимулирующая  
	    Поощрение или ограничение видов                                                                                 предпринимательской деятельности



	Контрольная
	своевременность и полнота налоговых                                                                                  выплат


  Принципы налогообложения : всеобщность

                                                     обоснованность и справедливость  
                                                     однократность 
                                                     определенность 
                                                     удобство и простота                                                                         
                                                     соразмерность
                                                     экономичность

    Всеобщность. Налогообложение распространяется на всех, кто в соответствии с законом должен нести налоговое бремя, без исключений и изъятий. Но государство, учитывая конкретные хозяйственные обстоятельства налогоплательщиков, применяет регулирующие и стимулирующие функции -  устанавливает льготы по налогам и сборам: пониженные ставки, отсрочки и рассрочки налогового платежа, осуществляет списание безнадежных долгов по налогам и сборам – с одной стороны. С другой, для тех кто уклоняется от уплаты налогов, применяет различные санкции – штрафы, пеню, более суровые меры повышения ответственности налогоплательщиков (банкротит предприятия, использует уголовную ответственность их руководителей).
   Обоснованность и справедливость. Налог взимается только в том случае, если субъект располагает доходом или благом. Каждый обязан принимать участие в финансировании расходов государства соразмерно своим финансовым возможностям: а) сумма налогов должна определяться величиной доходов; б) кто получает от государства больше благ, тот должен платить больше налогов.

   Однократность. Одни и те же объекты налогообложения (доходы, блага) не могут облагаться налогом более одного раза. Устранение двойного налогообложения является важной функцией налогового законодательства.

   Определенность. Время платежа,  способ начисления, размер ставок и порядок их изменения, объект налогообложения должны быть точно известны налогоплательщику, что позволяет ему самому рассчитать размер налоговых платежей и осуществлять планирование налоговых обязательств.

   Удобство и простота. Налог взимается в такое время и таким способом, которые предоставляют наибольшее удобство для налогоплательщиков.
   Соразмерность. Данный принцип означает сбалансированность интересов налогоплательщиков и государства. Обществу невыгодны как завышенное налогообложение (в этом случае оно становится тормозом в развитии и порождает уход от налогообложения), так и заниженное (прямое недополучение доходов).

   Экономичность. Процедура взимания налогов и осуществление налогового контроля должны строиться на минимальных затратах у всех вовлеченных в этот процесс участников: и налогоплательщиков, и государственных органов, и уполномоченных агентов при максимальных результатах собираемости налогов и доходов от соответствующих видов налогов. Данный принцип требует постоянного организационного совершенствования налогообложения.
  Налоги, уплачиваемые предприятиями,  классифицируются соответствующим образом. См. таблицу № 9.
	Налог
	Систематический взнос, уплачиваемый без встречного удовлетворения
	Налог на прибыль

Налог на имущество

Налог на рекламу

Таможенная пошлина

Другие налоги

	Сбор
	Плата государству за право пользования или право деятельности
	Гербовый сбор

Лицензионный сбор

Сбор с биржевых сделок и др.

	
	Плата за совершение действий государственными органами
	Государственная пошлина

Регистрационная пошлина

	
	Компенсационная плата за использование ресурсов
	Плата за воду

Отчисления на воспроизводство ресурсов и др.


                                                                                                               Таблица № 9.
  Основные элементы налогообложения:
               Объект налогообложения         
                  Субъект налогообложения
               Налоговая база
               Налоговая ставка

               Налоговый период

               Налоговая льгота
               Срок уплаты налога

               Способы уплаты налога   

   Объект налогообложения – это те экономические факты (предметы, действия, события),  которые обязывают субъектов уплачивать налоги. Например, наличие имущества, ввоз товаров на территорию страны, получение в пользование природных ресурсов и проч.

   Субъект налогообложения – это налогоплательщик, т.е. лицо (юридическое или физическое) на котором лежит обязанность уплаты налога за счет собственных средств. 
  Налоговая база – это стоимостная, физическая или иная характеристика объекта  налогообложения, к которой применяется налоговая ставка.  
   Налоговая ставка – это норма налогового обложения, обычно измеряемая в процентах. Различают твердые и долевые (процентные) ставки. Твердые устанавливаются в определенном размере, например для земельных участков, строений и др. 
   При рациональном использовании объектов налогообложения твердые ставки позволяют снизить налоговую нагрузку. Но в осложняющихся условиях хозяйствования, например, кризисов, напротив увеличивают уровень налогообложения как не связанные напрямую с экономической отдачей использования объектов налогообложения.
   Долевые ставки имеют то преимущество, что выражают непосредственно состояние экономической выгоды от использования объектов налогообложения. Процентные ставки устанавливаются как правило на существенно изменяющиеся объекты налогообложения, например прибыль предприятий или размеры добычи ими минерального сырья. Процентные ставки могут быть пропорциональные (их размер изменяется пропорционально изменению размера облагаемого объекта), прогрессивные и регрессивные (их размер изменяется по мере изменения величины объекта налогообложения) с простой или ступенчатой  и сложной или скользящей  прогрессией или регрессией. Сложная характеризуется тем, что объект обложения делится на части и каждая последующая часть облагается по более высокой ставке.

  Несмотря на то, что по региональным и местным налогам налоговые ставки устанавливают органы власти соответствующего уровня, предельно допустимые нормы устанавливаются федеральными органами в законодательном порядке.   
  Налоговая льгота – это изменение налогового платежа или порядка его осуществления в пользу налогоплательщика. Налоговая льгота основывается на изменении какого-либо элемента налога и предоставляется в виде уменьшения налогооблагаемой базы, применения налогового вычета, уменьшения ставки налога, освобождение (полное или частичное) от уплаты налога. Налоговая льгота преследует стимулирующую цель, как-то развитие научно-технического прогресса, усиление природоохранных мер, увеличение дефицитной продукции, поддержка малого и среднего предпринимательства, создание предприятий в депрессивных регионах и районах со сложными природно-климатическими условиями, изготовлении социально значимой продукции (продуктов питания, товаров для детей и т.д.)  
  Налоговый период – отрезок календарного времени (месяц, квартал, год), за который исчисляется налог. Он особо важен для тех налогов, у которых налоговая база значительно изменяется в относительно короткое  время.
  Срок уплаты налога – определяется одним из следующих способов (ст. 57 НК): 
1) календарной датой (для регулярных налогов, таких как налог на прибыль, НДС и др.);

2) периодом времени, прошедшего со дня события;

3) указанием на события или действия, которые должны произойти.

  Срок уплаты налогов и  сборов  устанавливается законодательно по каждому налогу и сбору.
  Способы уплаты налога. Различают три таких способа:
1) по декларации. Ее составляет налогоплательщик и представляет в налоговый орган к определенному сроку (по налогу на доходы физических лиц);
2) удержание у источника дохода (налог на добавленную стоимость, подоходный налог и др.);
3) кадастровый способ. При этом налог взимается на основе реестра (кадастра), т.е. перечня характеристик объекта.
2.Налоги, уплачиваемые предприятиями
  Налог на добавленную стоимость – это косвенный федеральный налог. Плательщиком этого налога является конечный потребитель. Налог регулируется главой 21 НК РФ.
  Налогоплательщиками данного налога признаются:

организации;

индивидуальные предприниматели;
лица, осуществляющие перемещение товаров через таможенную границу.

Объект налогообложения. В соответствии со ст.146 НК РФ таковым   
1) реализация товаров (работ, услуг) на территории Российской Федерации, а также передача имущественных прав;
2) передача товаров на территории нашей страны (выполнение работ, оказание услуг) для собственных нужд, расходы на которые не принимаются к вычету при исчислении налога на прибыль организаций;
3) выполнение строительно-монтажных работ для собственного потребления;

4) ввоз товаров на таможенную территорию Российской Федерации.
   Не признаются объектом налогообложения: 1)передача на безвозмездной основе жилых домов, детских садов, санаториев и других объектов социально-культурного и жилищно-коммунального назначения, а также дорог, электросетей, подстанций, водозаборных сооружений и других подобных объектов органам государственной и местной власти или по решению этих органов специализированным организациям, осуществляющим использование данных объектов по их назначению; 2) выкупаемое в порядке приватизации имущество; 3)  реализация земельных участков; 3) передача основных средств, нематериальных активов имущественных прав организации ее правопреемнику; 4) передача имущества в уставные капиталы обществ и товариществ; 5) обратная передача имущества из уставных капиталов в пределах первоначального взноса при  выходе участника из хозяйственного объединения или при разделе такого имущества; 6)наследование и конфискация имущества; 7) купля-продажа российской или иностранной валюты и иные операции.
    Налоговая база при реализации товаров, работ и  услуг исчисляется исходя из цен, указанных сторонами (соответствующих уровню рыночных цен) без включения в них НДС (ст. 40 и 54 НК). 
   Налоговый период устанавливается как квартал.

   Налоговая ставка НДС дифференцирована в зависимости от социальной значимости реализуемых товаров (работ, услуг). Общая ставка составляет 18%. Исключение составляет ставка 0%. Она применима к вывозимым товарам в таможенном режиме экспорта, товарам в таможенном режиме свободной таможенной зоны, к таможенному режиму переработки товаров на таможенной территории, к таможенному режиму международного таможенного транзита товаров, а так же товаров, работ и услуг в области космической деятельности к добыче и производству драгоценных металлов из лома и отходов, к товарам,  используемым дипломатическими службами с соответствующими уточнениями  (см. ст. 164 НК), построенным судам, подлежащим регистрации в Российском международном реестре судов.     

   Десятипроцентная налоговая ставка устанавливается при реализации продовольственных товаров, перечень которых довольно обширный, товаров для детей, в том числе школьных принадлежностей, периодических печатных изданий, за исключением печатных изданий рекламного или эротического характера, книжной продукции, за исключением выше указанного характера, медицинских товаров.
   Сумма налога при определении налоговой базы исчисляется как соответствующая налоговой ставке процентная доля налоговой базы, а при раздельном учете – как сумма налога, полученная в результате сложения сумм налогов, исчисляемых отдельно как соответствующие налоговым ставкам процентные доли налоговых баз. Общая сумма налога в таком случае представляет как результат сложения сумм налога по разным налоговым базам.
    Сроки уплаты - не позднее 20-го числа месяца, следующего за истекшим периодом.
    Налог на прибыль.

   Налог на прибыль – прямой федеральный налог. 

   Налог регулируется 25 гл. НК РФ. 

   Прибылью как объектом налогообложения признается «полученные доходы, уменьшенные на величину произведенных расходов» (ст.247). 

   Для определения налога на прибыль используется общепринятая классификация доходов и расходов, т.е. выручка от реализации, внереализационные доходы (от долевого участия в других организациях, сдачи имущества в аренду, курсовые разницы, процентов по кредитам и т.д., о чем уже шла речь при рассмотрении доходов и расходов предприятий в гл. 3) и соответственно расходы по этим видам деятельности.

   Не учитываются в виде доходов при определении налоговой базы:

- предварительная оплата товаров;

- имущество или имущественные права в форме залога или задатка;

- взносы в уставный капитал (включая доход в виде превышения цены размещения акций или долей над их номинальной стоимостью);

- безвозмездная помощь в соответствии с законом о ней; 

- кредитные или заемные средства;

- полученные инвестиции от участия в инвестиционных конкурсах;

- иностранные инвестиций на финансирование капитальных вложений производственного назначения при условии использования их в течении одного календарного года;

- средства дольщиков для организации-застройщика; 

- средства общества взаимного страхования;

- средства от специализированных фондов (Российского фонда технологического развития, Российского гуманитарного научного фонда, Федерального инвестиционного фонда и др.) и т.д.
   Налоговый период – календарный год. Отчетными периодами признаются первый квартал, полугодие и 9 мес. календарного года (в случае уплаты налога авансами, исходя из предполагаемой прибыли). При ежемесячных авансовых платежах исходя из фактически полученной прибыли – месяц, 2 месяца, 3 месяца и т.д. до окончания календарного года.
   Налоговые ставки. Основная ставка – 20%, из которой 2,0% зачисляется в федеральный бюджет, а 18,0% в бюджет субъекта федерации. Для отдельных категорий налогоплательщиков ставка налога, перечисляемого в региональный бюджет, может быть понижена до 13,5% по решению субъекта федерации.  
   Cроки уплаты налога.  Ежемесячные авансовые платежи, подлежащие уплате в течение отчетного периода, уплачиваются не позднее 28-го числа каждого месяца этого отчетного периода.   
   Единый социальный налог определен гл.24 НК РФ. Он мобилизует средства на государственное пенсионное и социальное обеспечение граждан, а также на медицинскую помощь. 
   Объектом налогообложения являются:

- для индивидуальных предпринимателей – доходы от предпринимательской деятельности, за вычетом расходов, связанных с их извлечением;

- для налогоплательщиков, производящих выплаты физическим лицам, - выплаты в денежной и (или) в натуральной форме, начисленные в пользу физических лиц, включая материальную помощь и безвозмездные выплаты.

   Не подлежат налогообложению  государственные пособия, возмещение вреда, причиненного здоровью, единовременная материальная помощь в связи со стихийными бедствиями, членам семьи умершего работника, суммы доходов до 100 тыс. рублей в течение налогового периода, начисленные работникам-инвалидам, и др.  
   Налоговый период – календарный год. Отчетные периоды – 1-й кв., полугодие и 9 мес. календарного года.
   Налоговые ставки дифференцированы в зависимости от категории налогоплательщика, величины налоговой базы, социальной направленности взносов и являются регрессивными.

   Налог исчисляется по каждому отдельному работнику и каждому фонду, куда адресуются платежи,  нарастающим итогом с начала года. С учетом размеров средней заработной платы по стране наиболее распространенной является 26%-я  ставка налога (заработок до 280 тыс. руб. в год), которая разделяется на следующие выплаты: 20% - в Пенсионный фонд РФ, 2,9% - в Фонд социального страхования РФ, 3,1% - в Фонды обязательного медицинского страхования (вт.ч. 1,1% - в Федеральный фонд и 2,0% - в Территориальные фонды).  Подробнее о ставках ЕСН см. приложение № 7.
   Сроки уплаты – ежемесячно, но не позднее 15-го числа следующего месяца.
   Акцизы как косвенный налог регламентируются гл. 22 НК РФ. Подакцизными товарами являются спирт этиловый, алкогольная продукция, табак, легковые автомобили и мотоциклы, бензин, дизельное топливо и др. Плательщики акцизов – предприятия и индивидуальные предприниматели, а также лица, перемещающие подакцизные товары через таможенную границу. Акцизы взимаются не только при реализации подакцизных товаров, но и передаче их для собственных нужд (к примеру, использовании их как натуроплаты), передаче прав собственности на подакцизные товары на возмездной или безвозмездной основе и др.
   Налоговая база определяется в зависимости от применяемых ставок по каждому виду подакцизных товаров и будет представлять объем реализованных товаров в натуральном выражении или их стоимость.

   Ставки налога – разделяются на твердые (специфические), устанавливаемые в натуральном выражении; адвалорные, устанавливаемые в процентах к стоимости подакцизных товаров; и смешанные (например, ставка налога на сигареты с фильтром устанавливается за 1000 шт. + % расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены). Некоторые ставки акцизов приведены в приложении № 7.
   Налоговый период – календарный месяц.
   Сроки уплаты зависят от даты реализации и вида подакцизного товара. Так, по автомобильному бензину, реализованному с 1-го по 15-е число в отчетном месяце, срок уплаты не позднее 15-го числа третьего месяца, следующего за отчетным. Если бензин реализован с16-го числа до конца отчетного месяца, то уплата акциза должна быть произведена не позднее 25-го числа третьего месяца, следующего за отчетным.
   Налог на имущество организаций
   Этот налог регулируется главой 30 НК РФ и законами субъектов федерации, которые устанавливают налоговую ставку в пределах, данных в НК РФ, порядок и сроки уплаты налога, а также налоговые льготы, ибо является региональным налогом.
   Объектом налогообложения признается движимое и недвижимое имущество (включая объекты, переданные во временное владение, пользование, распоряжение или доверительное управление, внесенные в совместную деятельность), учитываемое на балансе в качестве объектов основных средств.

   Не подлежат налогообложению данным налогом земельные участки, водные объекты, другие природные ресурсы, а также имущество, принадлежащее на праве хозяйственного ведения и оперативного управления федеральным органам исполнительной власти и используемое ими для нужд обороны, гражданской обороны, обеспечения безопасности и охраны правопорядка. 

   Налоговая база устанавливается как среднегодовая стоимость имущества, определяемая по остаточной стоимости. Среднегодовая стоимость имущества определяется как частное от деления суммы, полученной в результате сложения величин остаточной стоимости имущества на 1-е число каждого месяца налогового периода и последнее число налогового периода, на число месяцев в налоговом периоде, увеличенное на единицу.

   Налоговый период – календарный год. Отчетными периодами являются первый квартал, полугодие и 9 месяцев календарного года. Субъект РФ вправе не устанавливать отчетные периоды.

   Предельный размер ставки налога – 2,2% налогооблагаемой базы. Субъекты РФ, как уже отмечалось, вправе вводить дифференцированные ставки как по отдельным категориям имущества, так и налогоплательщиков.

   Список льгот насчитывает 16 позиций, в частности на имущество фармацевтических и протезно-ортопедических предприятий, космические объекты, имущество мобилизационного значения и т.д. 

   Порядок и сроки уплаты, как и авансовые платежи установлены законами субъектов РФ.

   Транспортный налог. Ему посвящена  гл.28 НК РФ и соответствующие законы субъектов РФ.  
   К объектам налогообложения относятся самоходные машины и механизмы на пневматическом и гусеничном ходу (автомобили, мотоциклы, автобусы), воздушные и водные транспортные средства (самолеты, вертолеты, теплоходы, яхты, парусные суда, катера и др.).
   Налоговая база может определяться как мощность транспортного средства, выраженная в лошадиных силах, как валовая вместимость в регистровых тоннах или как единица транспортного средства.

   Налоговый период – календарный год. Отчетный период – первый второй и третий кварталы. Субъекты федерации вправе не устанавливать отчетные периоды.

   Установленные НК РФ налоговые ставки, субъекты РФ вправе увеличивать или уменьшать не более чем в 5 раз и дифференцировать их по каждой категории транспортных средств и срока их полезного использования.

   Порядок и сроки уплаты транспортного налога определяются законами субъектов федерации.

   Водный налог – применим к предприятиям-пользователям водными объектами, осуществляющими забор воды, для целей гидроэнергетики, лесосплава и т.д., за исключением забора воды для пожарных нужд, термальных вод, рыболовства и т.п. (перечень 15 видов).

   Налоговая база по каждому виду водопользования определяется отдельно. Это может быть и объем воды и площадь используемой водной акватории.

   Налоговым периодом является квартал.

   Налоговые ставки установлены в рублях за единицу налоговой базы и различаются по экономическим районам и водным бассейнам. Например, при заборе 1 тыс. м3 невской воды в С-Петербурге  ставка составляет 258 руб., а при использовании этой воды без ее забора гидроэнергетиками – 8,76 руб за 1 тыс. кВт/ч электроэнергии. При водоснабжении населения ставка – 70 руб. за 1тыс.м3 воды для всех налогоплательщиков на территории страны.

   Срок уплаты налога – не позднее 20-го числа месяца, следующего за истекшим налоговым периодом.

   Налогу на добычу полезных ископаемых посвящена гл.26 НК РФ. Налог носит воспроизводственный характер. Его уплачивают пользователи недр.

   Объект налогообложения – полезные ископаемые, добытые из недр, а также извлеченные из отходов добывающего производства. К ним относятся каменный уголь, торф, нефть, природный газ, руды черных, цветных и редких металлов, минеральные воды и др.
   Налоговая база  - стоимость добытых полезных ископаемых, определяемая из сложившихся цен реализации за соответствующий налоговый период либо расчетной стоимости добытых полезных ископаемых. 
   Налоговый период –календарный месяц. 

   Ставки налога зависят от вида полезных ископаемых и составляет от 3,8 до 17,5%. Ставка 0% распространяется на попутный газ. Как льготная она применяется при добыче минеральных вод, используемых налогоплательщиком исключительно в лечебных и курортных целях, подземных вод для сельскохозяйственных нужд – орошения полей, водоснабжения животных и др. Для нефтедобытчиков льготная ставка 0% применяется, если участки добычи расположены в границах республики Саха, Иркутской области, Красноярского края до достижения накопленного объема добычи нефти 25 млн.тонн и при условии, что срок разработки данного участка не превышает 10 лет по лицензии добычи и разведки и 15 лет по лицензии геологического изучения (поиска, разведки) и добычи. С 2009 г. также устанавливаются налоговые каникулы на срок от 10 до 15 лет в зависимости от региона и степени выработанности месторождения либо до достижения накопленного объема добычи нефти в 35 млн. т – для участков недр, расположенных за Северным полярным кругом в границах внутренних морских вод и территориального моря и на континентальном шельфе РФ; до достижения накопленного объема нефти 10 млн.т - для участков недр в Азовском и Каспийском морях и 15 млн.т – для Ненецкого автономного округа и полуострова Ямал. 
   Налог подлежит уплате по месту нахождения участка недр не позднее 25-го числа месяца, следующего за истекшим налоговым периодом.  
   Земельный налог – устанавливается гл.31 НК РФ, нормативными правовыми актами представительных органов местного самоуправления, а в городах федерального значения законами Москвы и Санкт-Петербурга. Налогоплательщики – организации, имеющие земельные участки на праве собственности или праве постоянного пользования. 
   Налоговая база определяется как кадастровая стоимость земельных участков в соответствии с земельным законодательством РФ.

   Налоговый период – календарный год. 

   Налоговые ставки устанавливаются нормативными правовыми актами представительных органов местного самоуправления, законами Москвы и С-Петербурга и не могут превышать 0,3% для земель сельскохозяйственного использования и занятых жилищным фондом и объектами жилищно-коммунального хозяйства. И 1,5% для прочих земельных участков. 
   Налоговые льготы в виде освобождения от налогообложения применяется к предприятиям общероссийских общественных организаций инвалидов, организаций народных художественных промыслов, общин малочисленных народов Севера, Сибири и Дальнего Востока, использующих земельные участки для хозяйствования и промыслов. Пятилетнее освобождение предоставляется для резидентов особой экономической зоны с момента их регистрации.

   Земельный налог уплачивается в бюджет по месту нахождения земельного участка.    
   Предприятия, осуществляющие внешнеэкономическую деятельность, уплачивают таможенную пошлину как обязательный налоговый платеж.  
   Упрощенное налогообложение предусматривает право уплаты единого налога, заменяющего налог на прибыль (для индивидуальных предпринимателей – НДФЛ), НДС, налог на имущество, ЕСН. Оно распространяется на малый бизнес и сельскохозяйственных товаропроизводителей. Ею не могут пользоваться производители подакцизной продукции, предприятия и организации непроизводственной сферы (банки, страховые компании, инвестиционные фонды и т.п.), предприятия, имеющие филиалы и представительства, участники соглашения о разделе продукции, предприятия с участием других организации ( не более 25%), предприятия, имеющие остаточную стоимость основных средств и нематериальных активов до 100 млн. руб.      
   Объектом налогообложения служат доходы или доходы, уменьшенные на величину расходов. С 2009г. налогоплательщики вправе менять выбранный объект налогообложения  ежегодно.

   Налоговый период – календарный год, а отчетный период 1-й квартал, полугодие и 9 месяцев календарного года.

   Налоговые ставки. Если налог платится с дохода, то ставка – 6%. Если с дохода, уменьшенного на величину расходов, ставка составляет 15%. С 2009 г. региональные власти вправе снизить ставку единого налога до 5%. В случае отсутствия прибыли предприниматель обязан выплачивать налог в размере 1% выручки.
   Налог исчисляется из ставки налога и фактически полученных доходов, рассчитанных нарастающим итогом  с начала налогового периода. Авансовые платежи засчитываются в счет уплаты налога по итогам налогового периода. 
   К упрощенному налогообложению также относится применение субъектами федерации специального налогового режима – единого налога на вмененный доход.

   В отличие от вышеизложенной упрощенной системы налогообложения переход на ЕНВД носит обязательный характер. Его действие распространяется на оказание бытовых  и ветеринарных услуг, ремонт, техобслуживание и мойку автомобилей, розничную торговлю (с площадью торгового зала не более150 м2),в том числе не имеющей постоянной торговой площади, автотранспортные услуги с использованием не более 20 автомобилей, услуги общественного питания. Под вмененным доходом понимается потенциально возможный доход налогоплательщика единого налога с учетом факторов на него влияющих, выраженных в корректирующих коэффициентах, а именно: К1 – коэффициент-дефлятор на календарный год, отражающий изменение потребительских цен, который официально устанавливается и публикуется Правительством РФ; К2 – учитывающий особенности предпринимательской деятельности – ассортимент товаров, сезонность, режим работы, площадь информационного поля предпринимателя и т.д.
   Налоговый период – квартал. Ставка – 15%. Сроки уплаты – не позднее 25-го числа первого месяца следующего налогового периода.
   Этот налог не может быть применен для предприятий, среднесписочная численность которых превышает 100 человек, штрафстоянок, мебельных предприятий и строящих индивидуальные жилые дома, занимающихся передачей в пользование автозаправок.
    3.Совершенствование системы налогообложения предприятий                                      на современном этапе

   На современном этапе – этапе становления рыночной экономики в нашей стране система налогообложения предприятий имела ярко выраженную направленность в сторону упорядочения налогообложения, усиления законного характера ее функционирования и снижения налогового бремени  хозяйствующих субъектов. Это выразилось в принятии Налогового Кодекса и внесения в него соответствующих поправок, снижении ставок основных налогов, уплачиваемых предприятиями, ликвидации некоторых налогов. Так, ставка НДС за прошлые годы была снижена с 28% до 20% и затем до 18%. По ряду товаров введена льготная ставка в 10% и 0%. С 1-го января 2009 г. ставка налога на прибыль уменьшена с 24% до 20% за счет сокращения федеральной части налога с 6,5% до 2%. Субъекты федерации получили право уменьшать свою часть с 18% до 13,5% для отдельных категорий налогоплательщиков. А резиденты особых экономических зон в случае реализации ими инвестиционных проектов не уплачивают первые 6 лет налог на прибыль по реализованным товарам как результата данного инвестиционного проекта (ст. 288 НК РФ). Уменьшена ставка ЕСН с 36,5% до 28%. Ликвидирован «президентский» налог и налог с продаж. 

   В последние годы продолжается совершенствование в указанном направлении.
   Начиная с 2009 года,  реализована возможность учета при определении налоговой базы по налогу на прибыль организаций расходов на возмещение затрат работников по уплате процентов по займам (кредитам) на приобретение и (или) строительство жилого помещения. Данная мера носит временный характер (действует до 1 января 2012 года), при этом сумма таких расходов не должна превышать 3% от суммы расходов на оплату труда (соответствующая оплата также не подлежит налогообложению налогом на доходы физических лиц и единым социальным налогом).
   В рамках совершенствования амортизационной политики, начиная с 2009 года, концептуально пересмотрен подход к начислению амортизации в налоговых целях. При применении нелинейного метода начисления амортизации налогоплательщики получили возможность относить на расходы до 50% первоначальной стоимости амортизируемого имущества в первую четверть срока его полезного использования.

   Одновременно для основных средств, относящихся к 3 – 7 амортизационным группам, величина так называемой «амортизационной премии» была увеличена с 10% до 30%.
   В целях преодоления кризиса ликвидности в 2008 году был изменен порядок уплаты налога на добавленную стоимость по результатам деятельности налогоплательщиков за квартал. Начиная с четвертого квартала 2008 года суммы налога, исчисленные налогоплательщиками по операциям по реализации товаров (работ, услуг), признаваемым объектом налогообложения этим налогом, уплачиваются в бюджет равными долями не позднее 20-го числа каждого из трех месяцев, следующих за истекшим кварталом, то есть фактическая уплата налога производится не единовременно до 20-го числа месяца, следующего за истекшим налоговым периодом, как это было предусмотрено ранее, а ежемесячно в размере 1/3 в течение трех последующих месяцев.

   В целях совершенствования порядка применения нулевой ставки налога по операциям, связанным с реализацией товаров, помещенных на территории Российской Федерации под таможенные режимы экспорта, международного таможенного транзита, свободной таможенной зоны, перемещения товаров в период с 1 июня 2008 года по 31 декабря 2009 года, увеличен до 270 дней срок сбора документов, обосновывающих правомерность применения нулевой ставки, что является актуальным   
   В 2008 году была продолжена работа по совершенствованию специальных налоговых режимов, результатом которой стало принятие ряда федеральных законов, вступивших в силу с 1 января 2009 года, которые позволили усилить стимулирующее и социальное значение этих налоговых режимов, упростить налоговый учет, сократить налоговую отчетность, обеспечить более целевой характер применения налоговых режимов (Основные направления налоговой политика на 2009-2011 гг. //Российская газета. – 2008.- №4.-С.2) 

   Так, по упрощенной системе налогообложения доходы, уменьшенные на величину расходов, субъектам Российской Федерации предоставлено право устанавливать дифференцированные налоговые ставки в пределах от 5 до 15% в зависимости от категорий налогоплательщиков.

   По упрощенной системе налогообложения для индивидуальных предпринимателей на основе патента отменены ограничения на количество видов предпринимательской деятельности, на которые индивидуальный предприниматель может получить патент, им также разрешено привлекать наемных работников, среднесписочная численность которых не должна превышать за налоговый период 5 человек.

   По системе налогообложения для сельскохозяйственных товаропроизводителей (единому сельскохозяйственному налогу) отменено ограничение, не позволяющее переходить на этот налоговый режим организациям, имеющим филиалы и (или)  представительства. Снято ограничение на перенос убытка, полученного по итогам предыдущих налоговых периодов, на будущие налоговые периоды. Отменена обязанность представления налогоплательщиками налоговой декларации по итогам отчетного периода (полугодия), она будет представляться только по итогам налогового периода (календарного года).
   По единому сельскохозяйственному налогу отсутствуют ограничения по размерам экономической деятельности для перехода на уплату этого налога, что позволяет переходить на этот налоговый режим крупным сельскохозяйственным товаропроизводителям, уровень доходности которых позволяет уплачивать налоги наравне с прочими экономическими агентами, не использующими специальные налоговые режимы.
   Начиная с 2010 года будут внесены изменения в налоговое законодательство, направленные на устранение недостатков, связанных с переносом на будущее убытков поглощаемых (реорганизуемых) или приобретаемых компаний. Проведение реорганизации широко используется для минимализации обложения налогом на прибыль. 

   Принимая во внимание нестабильность на финансовых рынках, требуют уточнения установленные статьей 280 Кодекса правила определения рыночных цен ценных бумаг для налога на прибыль организации.

   Вопросы для самоконтроля и обсуждения

1. Назовите принципы налогообложения.

2. Какие налоги уплачивают предприятия.

3. Как вы считаете, возможно ли радикальное изменение налогообложения в условиях экономического кризиса? Повлечет ли оно увеличение налоговых доходов государства и собираемости налогов или нет? Что выиграют от этого предприятия как налогоплательщики? 
    Гл. 12 Денежные расчеты предприятий
   Денежные расчеты открывают  и завершают цикл производственной деятельности предприятий. От своевременности и полноты осуществления денежных расчетов зависит финансовая стабильность предприятий, ритмичность его хозяйственной деятельности, наконец, имидж предприятия как контрагента и партнера по деловому обороту. Денежные расчеты предприятия производят со всеми, с кем вступают в экономические отношения (см. схему № 1 главы 1).  
   Механизм платежей должен быть организован таким образом, чтобы обеспечить синхронность денежных потоков. А именно расчетов самого предприятия и платежей в его пользу. Тем самым возможный временной разрыв должен быть если не совсем исключен, то по крайней мере минимизирован.
   Предприятие наделено правом осуществления денежных расчетов как в наличной, так и безналичной форме. Поскольку возможности применения первой формы расчетов хозяйствующими субъектами ограничены, то основной формой расчетов, используемых предприятиями, являются безналичные расчеты. За счет них обеспечивается основной объем платежей предприятий. Регламентируются безналичные расчеты Положением о безналичных расчетах в РФ № 120-П от 8 сентября 2000 г., разработанным Банком России. 
   Услугу по обеспечению безналичных расчетов предприятий предоставляют кредитные организации – банки, которые открывают для этого различные счета предприятиям. А именно: расчетные счета, текущие счета, транзитные счета, валютные счета. Иметь свой счет в банке является обязательным условием работы предприятия.
   Ведение счетов осуществляется на основе договора банковского счета (см. Гражданский кодекс РФ, гл. 45). Конкретные условия договора предлагает банк. Предприятие выбирает наиболее приемлемый банк. Банк не вправе отказать в открытии счета, тем более если он ближайший в территориальном расположении. В противном случае предприятие может обратиться в суд и к тому же потребовать возмещения убытков, причиненных ему уклонением банка от заключения договора банковского счета. 
   Обслуживание счета строится на определенных принципах:

- принцип свободы распоряжения денежными средствами, лежащими на банковском счете: денежные средства используются по усмотрению самого предприятия; банк не вправе определять и контролировать направления их использования, за исключением особых (судебных) случаев;

-  принцип акцепта (согласия): списание денежных средств со счета осуществляется с согласия предприятия как собственника этих средств, за исключением безакцептных случаев, предусмотренных законодательно и в договоре расчетно-кассового обслуживания (коммунальные платежи, штрафы и др.);

- принцип обеспеченности расчетов: на счете должно быть достаточно денежных средств для проведения расчетных операций. В противном случае платежи осуществляются по мере поступления денежных средств на счет или предприятие использует для этого кредит банка;

- принцип срочности и полноты расчетов: расчеты производятся насколько это технически возможно быстро. В нашей стране предельно допустимые сроки для одногородних расчетов составляют 2 дня, для иногородних – 5 дней. Банки несут ответственность за задержку расчетов;

- принцип ответственности за выполнение расчетов: банки несут ответственность за выполнение расчетов, в том числе по времени (ст. 856 ГК). Ответственность несут и предприятия, обязанные не допускать остаток денежных средств на счете менее установленного; 

- принцип унификации и регламентации расчетов: существует единообразный порядок выполнения расчетных операций, соблюдаемый всеми участниками расчетов -  и предприятиями, и банками, и контагентами. Иначе будут сбои в расчетах.
- принцип документарного оформления расчетных операций: расчеты осуществляются на основе соответствующих документов (счет-фактур, требований, поручений и т.п.);  
- принцип права выбора типов счетов и форм расчетов клиентами (предприятиями): это обеспечивает удобство клиентов в их финансовом взаимодействии;
- принцип контроля за правильностью совершения расчетных операций: контроль осуществляется всеми участниками расчетов. Ошибочно зачисленные деньги на расчетный счет не могут быть использованы. Банки регулярно информируют предприятия о состоянии их счетов, что позволяет поддерживать их ликвидность. В рамках финансового менеджмента банки могут брать на себя обязательства управления денежными потоками, проходящими через счета клиентов.
   Виды  счетов.
   Наиболее распространенным видом банковского счета по большинству расчетных операций является расчетный счет. Его открывают юридические лица, которые самостоятельно платят налоги, ведут законченный бухгалтерский учет, т.е. обладают полной экономической и юридической независимостью. Для открытия такого счета требуется сведения о государственной регистрации, копии учредительных документов, документы о полномочиях директора и главного бухгалтера предприятия, карточки с образцами их подписей. Эти документы нужны для подтверждения законности, легальности и подлинности совершаемых операций предприятием по счету. Число расчетных счетов законодательно неограниченно. Но если предприятие является недоимщиком по платежам в бюджет, то оно обязано выбрать один счет (счет недоимщика), на котором должны аккумулироваться все суммы, поступающие в адрес предприятия. 
   Текущие счета открываются для некоммерческих учреждений и организаций и для филиалов. Перечень операций по нему ограничен: денежные средства на него поступают от вышестоящей организации, а распоряжаться средствами с такого счета можно лишь в строгом соответствии с утвержденной сметой вышестоящей организации и предназначены они в основном для выплаты заработной платы и некоторых административных расходов. Все другие платежи осуществляются по расчетному счету головного предприятия.
   Расчетный субсчет как аккумулирующий или собирательный служит как дополнительный и подчиненный для владельца расчетного счета и открывается в местах филиалов (подразделений крупных магазинов) для зачисления выручки с последующим перечислением на основной счет головного предприятия – расчетный счет.
   Предприятия, оперирующие валютой, открывают валютные счета – текущий валютный счет - как  основной для поступления всех валютных средств и учета по нему остатка валюты при составлении бухгалтерского баланса. Учет средств по нему ведется в двойном исчислении -  в рублях и инвалюте с последующим переводом в рубли и зачислением курсовой разницы на финансовые результаты предприятия. Транзитный валютный счет – для зачисления валютной выручки с обязательной продажей части валюты государству. Рублевый эквивалент затем зачисляется на расчетный счет. Если предприятие оперирует валютой по импортному контракту, купленной на внутреннем рынке, то для этого открывается специальный транзитный валютный счет, служащий для осуществления валютного контроля.   
   Предприятие, ведущее капитальное строительство в крупных размерах, часто открывает для его финансирования счет финансовых капитальных вложений как обособленный. Для обособленного от текущего денежного оборота хранения свободных денежных средств  предприятие может открывать депозитный счет, за хранение средств на котором банк будет уплачивать проценты.
   В отраслях с высокой концентрацией производства и капитала существуют доходные счета (например, по обслуживанию перевозок пассажиров и грузов железными дорогами в рамках одного объединения Российские железные дороги). Для использования средств государственного бюджета открываются бюджетные счета, обслуживаемые территориальными подразделениями Банка России. 

   Для проведения расчетно-кредитных операций банки могут открывать предприятиям  контокоррентный счет, благодаря которому взаимодействующие стороны поочередно выступают кредиторами в зависимости от состояния денежных средств на таком счете.  
   Перечисленные счета являются клиентскими и выражают взаимоотношения предприятий с банками по выполнению безналичных расчетов. Если же предприятие обслуживается несколькими банками, то возникает необходимость применения корреспондентских счетов, выражающих отношения между банками.
   Формы безналичных расчетов
   Как уже отмечалось, формы безналичных расчетов предприятия используют по своему усмотрению в зависимости от конкретной операции по зачислению или списанию денежных средств. Типовые формы безналичных расчетов указаны в Гражданском кодексе (гл.46). Бланки форм безналичных расчетов, установленные ЦБ РФ приведены в приложении. № 9.  
   Наиболее широко применяемой формой является расчеты платежными поручениями, используемыми для оплаты и предоплаты товаров, перечислений в бюджет, погашении кредиторской задолженности, погашения банковских ссуд, взносов в уставные фонды, при расчетах плановыми платежами за периодически получаемый товар или услугу и т.д. Инициатором перечисления денежных средств является предприятие-плательщик. Платежное поручение представляет собой письменное распоряжение плательщика обслуживающему его банку о перечислении определенной суммы с его счета на счет получателя средств (см. приложение № 9). Оно составляется в 4-х экземплярах согласно числу всех участников данной операции – плательщика, получателя и банков их обслуживающих. Схема расчета (документооборота)  платежными поручениями представлена на рис. 2.
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1 - заключение договора, 2 – отгрузка продукции, 3 – передача платежного поручения в банк о списании суммы платежа в пользу поставщика, 4 – уведомление банка о списании денежных средств, 5 – поступление платежного поручения в банк получателя на право зачисления средств на счет получателя, 6 – выписка с расчетного счета о зачислении платежа 

   Расчеты чеками. Чек – это распоряжение чекодателя банку произвести платеж указанной в нем суммы чекодержателю. Т.е. чекодатель это юридическое лицо, имеющее денежные средства в банке,  которые депонированы на отдельном счете и в пределах которых предприятие может выписывать чеки, осуществляя расчеты. Соответственно плательщик по чеку банк, в котором находятся денежные средства чекодателя. Чеки могут быть покрытыми средствами клиента в банке и непокрытыми, то есть гарантированными по оплате банком. Такими пользуются финансово устойчивые предприятия с безупречной платежной дисциплиной.
   Бланки чековых книжек являются документами строгой отчетности и их форма устанавливается Центральным Банком РФ. На бланке чека банк проставляет необходимые реквизиты: свое наименование  и  коды, наименование чекодателя и номер его счета. На обороте чека проставляется сумма лимита.  Выписанные чеки действительны в течение 10 дней, не считая дня выписки, в которые он должен быть предъявлен к оплате. Для оплаты чеков после проверки правильности реквизитов банк списывает сумму с депонированного счета или с расчетного, или ссудного счета и зачисляет ее на счет чекодержателя (получателя) денежных средств через его банк. Расчеты между банками чекодателя и чекодержателя идут через расчетно-кассовый центр Центрального Банка. Схема документооборота при расчете чеками на рис.3
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1 – заявление на покупку чековой книжки, 2 – выдача чековой книжки с депонированием суммы лимита, 3 – передача товара, 4 – передача чека в оплату товара, 5 – документы на оплату, 6 – зачисление средств на расчетный счет получателя, 7 - передача документов банку плательщика, 8 – выписка из счета депонированных сумм, 9 – выписка с расчетного счета получателя
   Использование чеков предполагает высокую степень доверия контрагентов. Чеки не применимы в нашей стране при расчетах между физическими лицами. Они могут использоваться для оплаты товаров и услуг только юридическими лицами внутри страны.  Невозможно превратить чек в оборотный документ, т.е. расплачиваться им по другим сделкам, передавать от одного владельца другому. Поэтому их доля в совокупном платежном обороте в нашей экономике не превышает 20%. Это отличает нашу страну от зарубежья, где расчеты чеками получили широкое применение.
   Расчеты платежными требованиями. 
   Схема документооборота при расчете платежными требованиями  на рис. 4
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1 – отгрузка товара, услуг, 2 – передача платежного требования банку плательщика вместе с отгрузочными документами, 3 – банк передает плательщику полученные документы для принятия решения об оплате или отказе (акцепт), 4 – возврат акцептованных платежных документов для оплаты, 5 – передача банком отгрузочных документов плательщику, 6 – списание средств с расчетного счета плательщика и отправка документов в банк получателя, 7 – зачисление средств на расчетный счет получателя, 8 – выдача выписки с расчетного счета получателя.  
    Расчеты по инкассо

   Данные расчеты заключаются в получении платежа от плательщика  банком (банком-эмитентом) по поручению предприятия и за его счет на основании расчетных документов. Данная форма расчетов является удобной для предприятия поскольку все хлопоты по зачислению предпочитающихся ему средств банк берет на себя. Для расчетов по инкассо банк-эмитент вправе привлекать другой банк. Основанием таких расчетов являются платежные требования предприятия, оплата которых может производится с акцептом или без акцепта плательщика.
   Платежные требования и сопровождаемые их коммерческие документы (от отгрузке товаров), и инкассовые поручения предъявляются плательщику через его банк.

   Инкассовые поручения применяются при взыскании средств в бесспорном порядке, по исполнительным документам или  в соответствии с договором между контрагентами о применении этой формы оплаты. 
   Обслуживающий взыскателя банк должен исполнить инкассовое поручение в трехдневный срок. При отсутствии денежных средств у плательщика возможна частичная оплата по инкассо. Банк-ремитент несет полную ответственность за исполнение платежа по инкассо. Если такой платеж не осуществлен по каким-либо причинам, в том числе отказе плательщика, обслуживающий  банк оперативно информирует об этом предприятие.  
   Расчеты аккредитивами

   Аккредитив – денежная гарантия покупателя в своевременной оплате счетов продавца после отправки товаров покупателю. Следовательно эта форма расчетов защищает интересы продавца. Через свой банк (банк-эмитент) плательщик выставляет в банке получателя аккредитив. После предоставления документов об отгрузке продукции в свой банк, предприятие поставщик получает на свой счет денежные средства с аккредитива. Таким образом потеря времени по зачислению средств на расчетный счет поставщика минимальная. Логика взаимодействия лиц-участников аккредитивной формы расчетов представлена на рисунке 6.
Рис. 6. Схема расчетов аккредитивами
  
[image: image11]
1 – заключение договора с указанием аккредитивной формы расчетов, 2 - заявление на открытие аккредитива, 3 – выписка с расчетного счета об открытии аккредитива, 4 – извещение об открытии аккредитива, 5 – отгрузка продукции в соответствии с условиями аккредитива, 6 – передача в банк всех документов, необходимых для использования аккредитива, 7 – извещение об использовании аккредитива, 8 – выписка с расчетного счета о зачислении платежа за счет аккредитива, 9 – сообщение банка плательщика своему клиенту об использовании аккредитива

   Аккредитивная форма расчетов не является предоплатой, ибо списание денежных средств с аккредитива на расчетный счет получателя происходит после выполнения условий договора поставки. Аккредитивы подразделяются на покрытые (депонированные) и  непокрытые или гарантированные. В первом случае банк-эмитент перечисляет на аккредитив денежные средства покупателя. Во втором случае банк-эмитент предоставляет исполняющему банку (перечисляющему с аккредитива получателю) право списывать с его корреспондентского счета суммы в пределах аккредитива, либо указывает исполняющему банку иной способ возмещения этих выплаченных сумм. 

   Другая классификация аккредитивов: отзывные и безотзывные. Отзывной может быть изменен или аннулирован банком-эмитентом без предварительного согласования с получателем денежных средств. В этом случае информация проходит от одного контрагента – плательщика к другому - получателю через обслуживающие их банки. Условия безотзывного аккредитива не могут быть изменены без согласия лица, на которое он был выставлен.   
   Постоянно взаимодействующие по производственной кооперации предприятия-поставщики и получатели продукции (к примеру, мукомольные комбинаты и хлебопекарни) применяют револьверные аккредитивы, т.е. возобновляемые.
   Размер и вид применяемого аккредитива указываются в договоре поставки. Все претензии между контрагентами разрешаются без участия банков.
    Расчеты векселями
   При предоставлении предприятия-поставщика потребителю коммерческого кредита, суть которого отсрочка или рассрочка платежа за полученную продукцию, контрагенты могут использовать расчеты векселями. Вексель - это долговое письменное обязательство выплатить указанную сумму в векселе в оговоренный срок. Тем самым вексель используется как форма коммерческого кредита и как средство платежа. Как ценная бумага вексель дает бесспорное право его владельцу (векселедержателю) требовать с должника уплаты указанной в нем суммы. Владелец векселя (векселедержатель) имеет бесспорное право требовать с должника уплаты указанной суммы. 
   Различают два вида векселей: простой (соло) , по которому векселедатель обязуется уплатить векселедержателю указанную сумму по наступлении срока, и переводной вексель (тратта), содержащий приказ векселедателя плательщику об уплате суммы по векселю третьему лицу (банку). Главным условием переводного векселя является его акцепт плательщиком (трассатом). Поэтому получатель должен до наступления срока платежа предложить плательщику акцептовать его. В случае отказа акцепта должником по векселю становится векселедатель (трассант). Отказ от уплаты по векселю должен быть удостоверен нотариусом или в суде. Тогда плата по векселю взыскивается через суд. Схема использования векселя в расчете за коммерческий кредит представлена на рисунке № 7.
   Рис. № 7.  Схема расчетов с использованием векселя.
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1 – векселедержатель предъявляет вексель в банк для  получения ссуды, 2 – банк выдает ссуду, 3 – банк отсылает иногородние векселя на инкассо в банк плательщика, 4 – банк плательщика предъявляет к оплате векселя, по которым наступил срок оплаты, 5 – плательщик дает согласие на оплату, 6 – банк плательщика извещается об оплате векселей, 7 – банк заемщика зачисляет деньги в оплату векселя на свой корреспондентский счет в банке-корреспонденте, 8 – при неоплате векселя плательщиком банк плательщика предъявляет векселя нотариусу для совершения протеста, 9 – нотариус возвращает опротестованные векселя
   Вексель должен иметь все реквизиты, установленные для этого вида ценных бумаг. Векселя могут быть дополнительно гарантированы посредством аваля - поручительства, которое дает по векселю третье лицо (как правило, банк) в  виде записи гарантии на векселе. Векселя могут быть срочными с указанием на них срока платежа или подлежащими оплате по предъявлению.  
   При передачи векселя из рук в руки он становится средством платежа. Передача называется индоссаментом и осуществляется через передаточную надпись на обратной стороне векселя или на дополнительном листе – аллонже, прилагаемой к векселю как его неотъемлемая часть.
   Расчеты наличными деньгами
   Как уже отмечалось, большинство расчетов предприятий осуществляются в безналичной форме. Но ряд платежей производится наличными деньгами, как-то выплата заработной платы и пособий, выплата средств на командировочные расходы, оплата мелких партий канцелярских товаров и.д.
    Порядок по использованию предприятиями наличных денег устанавливает Банк России. Согласно ему движение наличных денег на предприятии осуществляется непременно через кассу. Устанавливаются лимиты наличных денег, которые при необходимости могут пересматриваться. Размеры лимитов зависят от отраслевой принадлежности предприятия, кассового оборота. Для предприятий торговли они будут больше. Сверх лимитов предприятия могут хранить наличные деньги не свыше трех рабочих дней для  оплаты труда, выплаты пособий по социальному страхованию и стипендий (для предприятий районов Крайнего Севера – до пяти дней), включая день получения денег в банке. Всю наличность сверх лимитов остатка средств в кассе предприятие обязано сдавать в обслуживающий банк.
   Получение наличных средств предприятиями сопровождается списанием их суммы с безналичного расчетного счета. Напротив, возврат наличных денег в банк оформляется зачислением их на расчетный счет. Хранить в кассе деньги и ценности, не принадлежащие предприятию, запрещено.
   Движение наличных денег в кассе отражается в кассовой книге. Приток денег в кассу и их расход оформляется приходными и расходными ордерами, ведомостями и прилагаемыми к ним заявлениями, доверенностями и проч. Финансовые документы подписываются руководителей, главным бухгалтеров и кассиром предприятия. Невыданные наличные деньги депонируются в банке, а на их сумму оформляется кассовый ордер.
   Из кассы предприятия выдаются и подотчетные суммы на хозяйственно-оперативные расходы, расходы геодезических экспедиций, филиалов предприятия, не имеющего самостоятельного баланса. Лица, получившие наличные деньги под отчет, обязаны не позднее трех рабочих дней после истечения срока, на который они выданы, представить в бухгалтерию предприятия отчет об использовании сумм и произвести окончательный расчет по ним. Передача полученных под отчет наличных денег одним лицом другому запрещена.
   При смене кассиров, а также в установленные сроки производится ревизия кассы. Остаток денежной наличности в кассе сверяется с данными учета по кассовой книге. Результаты ревизии (недостаток или излишек) отражаются в акте. Ревизия кассы и проверка соблюдения кассовой дисциплины могут быть проведены учредителями,  аудиторами, государственными контрольными органами. Нарушители кассовой дисциплины привлекаются к ответственности. Таким образом государство регламентирует кассовые операции и заставляет минимизировать использование предприятиями наличных денежных средств.
   Вопросы для самоконтроля и обсуждения.
1. Перечислите принципы организации безналичных расчетов.

2. Какие виды счетов используют предприятия?

3. Почему государство ограничивает использование денежной наличности предприятиями? 
   Приложение № 1
Основные направления притока и оттока денежных средств по текущей (основной) деятельности:
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Основные направления притока и оттока денежных средств по  финансовой деятельности:
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Приложение № 2
                                            Бухгалтерский баланс
ед. изм. тыс. руб
	АКТИВ
	Код строки 
	На 01.01.ХI
	 На 01.12.ХI

	1
	2
	3
	4

	II. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Нематериальные активы (04,05)
	100
	
	

	в  том числе:

патенты, лицензии, товарные знаки (знаки      обслуживания), иные аналогичные с перечисленными права и активы
	111
	
	

	   организационные расходы
	112
	
	

	   деловая репутация организации
	113
	
	

	Основные средства (01,02,03)
	120
	
	

	в том числе:
   земельные участки и объекты природопользования
	121
	
	

	   здания, машины, оборудование
	122
	
	

	Незавершенное строительство (07, 08, 16, 61)
	130
	
	

	Доходные вложения в материальные ценности (03)
	135
	
	

	 в том числе: имущество для передачи в лизинг
	136
	
	

	   имущество, предоставляемое по договору проката
	137
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения (06, 82)
	140
	
	

	в том числе:
   инвестиции в дочерние общества
	141
	
	

	   инвестиции в зависимые общества
	142
	
	

	   инвестиции в другие организации
	143
	
	

	займы, предоставленные организациям на срок более 12    месяцев
	144
	
	

	   прочие долгосрочные финансовые вложения
	145
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	
	

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Запасы
	210
	
	

	в том числе:
   сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10, 12,13,16)
	211
	
	

	   животные на выращивании и откорме (11)
	212
	
	

	затраты в незавершенном производстве (издержках   обращения) (20, 21, 23, 29, 30, 36, 44)
	213
	
	

	   готовая продукция и товары для перепродажи (16, 40,41)
	214
	
	

	   товары отгруженные (45)
	215
	
	

	   Расходы будущих периодов (31)
	216
	
	

	   прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог  на добавленную стоимость по приобретенным ценностям (19)
	220
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	
	

	в том числе: 
   покупатели и заказчики (62, 76, 82)
	231
	
	

	   векселя к получению (62)
	232
	
	

	   задолженность дочерних и зависимых обществ (78)
	233
	
	

	   авансы выданные (61)
	234
	
	

	   прочие дебиторы
	235
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	
	

	в том числе:
   покупатели  и заказчики (62, 76, 82)
	241
	
	

	   векселя к получению (62)
	242
	
	

	   задолженность дочерних и зависимых обществ (78)
	243
	
	

	задолженность участников (учредителей)  по взносам в уставный капитал (75)
	244
	
	

	   авансы выданные (61)
	245
	
	

	   прочие дебиторы
	246
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения (56, 58, 82)
	250
	
	

	в том числе:
займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев
	251
	
	

	   собственные акции, выкупленные у акционеров 
	252
	
	

	   прочие краткосрочные финансовые вложения
	253
	
	

	Денежные средства
	260
	
	

	в том числе:
   касса (50)
	261
	
	

	   расчетные счета (51)
	262
	
	

	   валютные счета (52)
	263
	
	

	   прочие денежные средства (55, 56, 57)
	264
	
	

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	
	

	БАЛАНС ( сумма строк 190+290)
	300
	
	


	ПАССИВ
	Код строки
	На 01.01.ХI
	На 01.12.ХI

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

Уставный капитал (85)
	410
	
	

	Добавочный капитал (87)
	420
	
	

	Резервный капитал (86)
	430
	
	

	в том числе:

резервы, образованные в соответствии с законодательством 
	431
	
	

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	
	

	Фонд социальной сферы (88)
	440
	
	

	Целевые финансирования и поступления (96)
	450
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет (88)
	460
	
	

	Непокрытый убыток прошлых лет (88)
	465
	
	

	Нераспределенная прибыль отчетного года (88)
	470
	
	

	Непокрытый убыток отчетного года (88)
	475
	
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	
	

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ
Заемные и кредиты (92, 95)
	510
	
	

	В том числе:
кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	511
	
	

	займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	512
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	
	

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ
Заемные и кредиты (90, 94)
	610
	
	

	в том числе:
кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты
	611
	
	

	займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты
	612
	
	

	Кредиторская задолженность
	620
	
	

	В том числе:
  Поставщики и подрядчики (60, 76)
	621
	
	

	  Векселя к уплате (60)
	622
	
	

	  Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами (78)
	623
	
	

	  Задолженность перед персоналом организации (70)
	624
	
	

	   Задолженность перед государственными внебюджетными фондами (69)
	625
	
	

	   Задолженность перед бюджетом (68)
	626
	
	

	   Авансы полученные (64)
	627
	
	

	   Прочие кредиторы
	628
	
	

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов (75)
	630
	
	

	Доходы будущих периодов (83)
	640
	
	

	Резервы предстоящих расходов (89)
	650
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	
	

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)
	700
	
	


Руководитель______   _________      Главный бухгалтер______  _________

                       (подпись)   (расшифровка
(подпись)  (расшифровка 

                                                             подписи)                                                                                 подписи)       «____»_____________200  г.                                (квалификационный аттестат профессионального                     .                                                                                бухгалтера от «__» __________ _____г. №___
Приложение № 3
                            Отчет о прибылях и убытках  (форма № 2)

                                 Статьи отчета о прибылях и убытках
ед. изм. тыс. руб
	Знак в алгоритме расчета чистой прибыли
	Показатель 

	+
-

=

-

-

=

+

-

+

+

-

+

-

+

-
=

+

-

-

=
	     Выручка от продажи товаров, работ, услуг за вычетом налога на  добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей (нетто-выручка)

     Себестоимость проданных товаров продукции, работ, услуг (кроме коммерческих и управленческих расходов)

               Валовая прибыль

Коммерческие расходы

Управленческие расходы

              Прибыль-убыток от продаж
Проценты к получению

Проценты к уплате

Доходы от участия в других организациях

Прочие операционные доходы

Прочие операционные расходы

Внереализационные доходы

Внереализационные расходы

Чрезвычайные доходы

Чрезвычайные расходы

           Прибыль-убыток до налогообложения
Отложенные налоговые активы (разность между дебетовым и кредитовым оборотами за отчетный период по счету 09 «Отложенные налоговые активы» по операциям, корреспондирующим со счетом 68 «Расчеты по налогам и сборам»; может быть как положительной так и отрицательной) 

Отложенные налоговые обязательства (разность между кредитовым и дебетовым оборотами за отчетный период по счету 77 «Отложенные налоговые обязательства» по операциям, корреспондирующим со счетом 68 « Расчеты по налогам и сборам»; может быть как положительной так и отрицательной)
Текущий налог на прибыль (с учетом корректировки приведенной выше статьи «Прибыль – убыток до налогообложения» на штрафные санкции по расчетам с бюджетом и государственными внебюджетными фондами, которые согласно Налогового кодекса РФ, статья 270 не должны уменьшать налогооблагаемую прибыль, т.е. на сумму данных штрафов необходимо увеличить прибыль до налогообложения)

Чистая прибыль (нераспределенная прибыль) (чистый убыток)


Приложение № 4

Отчет о движении денежных средств (форма № 4).

ед. изм. тыс. руб
	Наименование показателя
	Код строки
	Сумма
	Из нее

	
	
	
	По текущей деятельности
	По инвестиционной деятельности
	По финансовой деятельности

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Остаток денежных средств на начало года
	010
	400
	Х
	Х
	Х

	2. Поступило денежных средств – всего:
	020
	11420
	10724
	492
	200

	 В том числе:
выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг
	030
	10500
	10500
	Х
	Х

	выручка от продажи основных средств и иного имущества
	040
	420
	-
	420
	Х

	авансы, полученные от покупателей (заказчиков)
	050
	-
	-
	Х
	Х

	Бюджетные ассигнования и иное целевое финансирование
	060
	-
	-
	-
	-

	Безвозмездно
	070
	-
	-
	-
	-

	кредиты полученные
	080
	300
	184
	76
	40

	займы полученные
	085
	-
	-
	-
	-

	дивиденды, проценты по финансовым вложениям
	090
	160
	Х
	-
	Х

	прочие поступления
	110
	40
	40
	-
	-

	3. Направлено денежных средств – всего:
	120
	11280
	10474
	760
	46

	 в том числе:
на оплату приобретенных товаров, работ, услуг
	130
	5040
	5040
	-
	-

	На оплату труда
	140
	3648
	3648
	Х
	Х

	отчисления в государственные внебюджетные фонды
	150
	630
	630
	Х
	Х

	на выдачу подотчетных сумм
	160
	14
	14
	-
	-

	На выдачу авансов
	170
	-
	-
	-
	-

	на оплату долевого участия в строительстве
	180
	-
	Х
	-
	Х

	на оплату машин, оборудования и транспортных средств
	190
	744
	Х
	744
	Х

	на финансовые вложения
	200
	46
	-
	-
	46

	на выплату дивидендов, процентов по ценным бумагам
	210
	-
	Х
	-
	-

	на расчеты с бюджетом
	220
	1100
	1100
	Х
	-

	на оплату процентов и основной суммы по полученным кредитам, займам
	230
	54
	38
	16
	-

	Прочие выплаты, перечисления и т.п.
	250
	-
	-
	-
	-

	4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода
	260
	540
	Х
	Х
	Х

	СПРАВОЧНО.
Из строки 020 поступило по наличному расчету (кроме данных по строке 100) – всего:
	270
	-

	В том числе по расчетам:

С юридическими лицами
	280   
	-

	С физическими лицами 
	290
	-

	Из них с применением: 
контрольно-кассовых аппаратов
	291
	-

	бланков строгой отчетности
	292
	-

	Наличные денежные средства:
поступило из банков в кассу организации
	295
	-

	сдано в банк из кассы организации
	296
	-


Руководитель______   _________      Главный бухгалтер______  _________
                       (подпись)   (расшифровка
(подпись)  (расшифровка 

                                                             подписи)                                                                                 подписи)       «____»_____________200  г.
Приложение 5 1  
Оценка ликвидности и платежеспособности
	Наименование показателя
	Алгоритм расчета
	Информационное обеспечение (отчетная форма)

	Величина собственных оборотных средств (функционирующий капитал) 
Коэффициент текущей ликвидности

Коэффициент быстрой ликвидности

Коэффициент абсолютной ликвидности

Коэффициент маневренности собственного капитала

Коэффициент маневренности  оборотных активов

Коэффициент маневренности собственных оборотных средств

Коэффициент покрытия оборотных активов собственным капиталом

Коэффициент покрытия запасов собственными оборотными средствами

Доля оборотных средств в активах фирмы

Доля (производственных) запасов в оборотных активах
Доля дебиторской задолженности в оборотных активах

Коэффициент покрытия запасов

Продолжительность финансового цикла

	Оборотные активы – Краткосрочные обязательства
      Оборотные активы (Итог раздела II баланса )         ,                 

Краткосрочные обязательства (Итог раздела V баланса) 

       Оборотные   активы  за  минусом  запасов          ,

Краткосрочные обязательства
            Денежные средства и их эквиваленты           ,

                   Краткосрочные обязательства
                Собственные оборотные средства              ,

   Собственный капитал (Итог раздела III баланса) 

                Денежные средства и их эквиваленты       ,

                               Оборотные активы

                Денежные средства и их эквиваленты       ,

                   Собственные оборотные средства
                   Собственные оборотные средства           ,

                              Оборотные активы
                  Собственные оборотные средства           ,
                                   Запасы

                           Оборотные активы                            ,

                        Итог баланса-нетто по активу
                                      Запасы                                  ,

                            Оборотные активы

                   Дебиторская задолженность + 

               +НДС по приобретенным ценностям        ,

                           Оборотные активы

          «Нормальные» источники покрытия

          (Собственные оборотные средства +  

          +Краткосрочные кредиты и займы+

          + Поставщики и подрядчики)                          , 
                           Запасы

Оборачиваемость средств в запасах + Оборачиваемость средств в дебиторской задолженности – Оборачиваемость кредиторов                                                                                                                                            


	Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1
Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1, 

Форма №2.


                       1.Ковалев В.В. Основы теории финансового менеджмента, с. 511-513. 
Оценка финансовой устойчивости предприятия1
	Наименование показателя
	Алгоритм расчета
	Информационное обеспечение (отчетная форма)

	Коэффициент концентрации собственного капитала
Коэффициент концентрации привлеченных средств

Коэффициент финансовой зависимости

Коэффициент структуры долгосрочных вложений

Коэффициент финансовой зависимости капитализированных источников

Коэффициент финансовой независимости капитализированных источников

Коэффициент структуры привлеченных средств

Уровень финансового левериджа (балансовый)

Уровень финансового левериджа (рыночный)

Коэффициент покрытия постоянных нефинансовых расходов

Коэффициент обеспеченности процентов к уплате

Коэффициент покрытия постоянных финансовых расходов


	Собственный капитал (Итог раздела III баланса)     ,    Всего источников средств (Итог баланса по пассиву)
                  Привлеченные средства

              (Итог раздела IV+Итог разделаV)               ,
               Всего источников средств

                 Всего источников средств                         ,

                    Собственный капитал

   Долгосрочные обязательства (Итог раздела IV)   ,

                       Внеоборотные активы

               Долгосрочные обязательства                      ,

 Собственный капитал + Долгосрочные обязательства           

                          Собственный капитал                                , 
Собственный капитал + Долгосрочные обязательства  
              Долгосрочные обязательства                        , 

                    Привлеченные средства

             Долгосрочные заемные средства                   ,
                      Собственный капитал
             Долгосрочные заемные средства                   ,

                        Рыночная капитализация
Прибыль до вычета амортизации, процентов и           

                                        налогов (EBITDA)                ,
    Сумма годовых амортизационных отчислений
Прибыль до вычета процентов и налогов (EBIT)     ,

                                 Проценты к уплате
    Прибыль до вычета процентов и налогов              ,
Проценты к уплате + Расходы по финансовой аренде (лизингу)
	Форма №1
Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1

Форма №1, 

Данные рынка

Форма №1,

Форма №5

Форма №2,

Учетные данные

Форма №2,

Учетные данные




1. Там же.
Приложение 6                    
   Общие  ставки единого социального налога для предпринимателей и предприятий  (Налоговый кодекс РФ ст.241):
	Налоговая база на каждое физическое лицо нарастающим итогом с начала года
	Федеральный бюджет
	Фонд социального страхования Российской Федерации
	Фонды обязательного медицинского страхования
	Итого

	
	
	
	Федеральный фонд обязательного медицинского страхования
	Территориальные фонды обязательного медицинского страхования
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	До 280000 рублей
	20,0 %
	2,9 %
	1,1%
	2,0%
	26,0% 

	От 280001 рубля до 600000 рублей
	56000 рублей +7,9 % с суммы, превышающей 280000 рублей
	8120 рублей + 1,0 % с суммы, превышающей 280000 рублей
	3080 рублей +0,6 % с суммы, превышающей 280000 рублей
	5600 рублей + 0,5 % с суммы, превышающей 280000 рублей
	72800 рублей + 10,0% с суммы, превышающей 280000 рублей

	Свыше 600000 рублей
	81280 рублей +2,0% с суммы, превышающей 600000 рублей
	11320 рублей
	5000 рублей
	7200 рублей
	104800 рублей +2,0 % с суммы, превышающей 600000 рублей 


       Для налогоплательщиков – сельскохозяйственных товаропроизводителей, организаций народных художественных промыслов и родовых, семейных общин коренных малочисленных народов Севера, занимающихся традиционными отраслями хозяйствования, применяются следующие ставки:
	Налоговая база на каждое физическое лицо нарастающим итогом с начала года
	Федеральный бюджет
	Фонд социального страхования Российской Федерации
	Фонды обязательного медицинского страхования
	Итого

	
	
	
	Федеральный фонд обязательного медицинского страхования
	Территориальные фонды обязательного медицинского страхования
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	До 280000 рублей
	15,8%
	1,9%
	1,1%
	1,2%
	20,0%

	От 280001 рубля до 600000 рублей
	44240 рублей + 7,9%  с суммы, превышающей 280000 рублей
	5320 рублей +0,9 %  с суммы, превышающей 280000 рублей
	3080 рублей +0,6%  с суммы, превышающей 280000 рублей
	3360 рублей +0,6%  с суммы, превышающей 280000 рублей
	56000 рублей +10,0%  с суммы, превышающей 280000 рублей

	Свыше 600000 рублей
	69520 рублей +2,0% с суммы, превышающей 600000 рублей  
	8200 рублей
	5000 рублей
	5280 рублей
	88000 рублей +2,0%  с суммы, превышающей 600000 рублей


Для организаций и индивидуальных предпринимателей – резидентов технико-внедренческой особой экономической зоны и производящих выплаты физическим лицам, работающим на территории этой зоны, применяются ставки:
	Налоговая база на каждое физическое лицо нарастающим итогом с начала года
	Федеральный бюджет
	Итого

	До 280000 рублей
	14,0 %
	14,0 %

	От 280001 рубля до 600000 рублей
	39200 рублей +5,6% с суммы, превышающей 280000 рублей
	39200 рублей +5,6% с суммы, превышающей 280000 рублей

	Свыше 600000 рублей
	57120 рублей +2,0% с суммы, превышающей 600000 рублей  
	57120 рублей +2,0% с суммы, превышающей 600000 рублей  


     Для индивидуальных предпринимателей ставки:
	Налоговая база нарастающим итогом
	Федеральный бюджет
	Фонды обязательного медицинского страхования
	Итого

	
	
	Федеральный фонд обязательного медицинского страхования
	Территориальные фонды обязательного медицинского страхования
	

	1
	2
	3
	4
	5

	До 280000 рублей
	7,3%
	0,8%
	1,9%
	10,0%

	От 280001 рубля до 600000 рублей
	20440 рублей +2,7% с суммы, превышающей 280000 рублей
	2240 рублей +0,5% с суммы, превышающей 280000 рублей
	5320 рублей +0,4 % с суммы, превышающей 280000 рублей
	28000 рублей +3,6 % с суммы, превышающей 280000 рублей

	Свыше 600000 рублей
	29080 рублей + 2,0% с суммы, превышающей 600000 рублей  
	3840 рублей
	6600 рублей
	39520 рублей + 2,0% с суммы, превышающей 600000 рублей  


     Для организаций, осуществляющих деятельность в области информационных технологий, кроме резидентов технико-внедренческих особых экономических зон, ставки: 

	Налоговая база на каждое физ. лицо нарастающим итогом с начала года
	Федеральный бюджет
	Фонд социального страхования РФ
	Фонд обязательного медицинского страхования
	Итого

	
	
	
	Федеральный фонд обязательного мед. страхования
	Территориальные
фонды обязательного медицинского страхования
	

	До 75000 рублей
	20,0 процента
	2,9 процента
	1,1 процента
	2,0 процента
	26,0 процента

	От 75001 рубля до 600000 рублей
	15000рублей + 7,9 процента с суммы, превышающей 75000 рублей 
	2175 рублей + 1,0 процента с суммы, превышающей 75000
	825 рублей + 0,6 процента с суммы, превышающей 75000 рублей
	1500 рублей + 0,5 процента с суммы, превышающей 75000 рублей
	19500 рублей + 10,0 процента с суммы, превышающей 75000 рублей

	Свыше 600000 рублей
	56475 + 2,0 процента с суммы, превышающей 600000 рублей
	7425 рублей
	3975 рублей
	4125 рублей
	72000 рублей + 2,0 процента с суммы, превышающей 600000 рублей

	
	
	
	
	
	


Приложение  7

                       Ставки акцизов с 2009 по 2011 год включительно

	Виды подакцизных товаров
	Налоговая ставка (в процентах или рублях на единицу товара)

	
	С 1 января по 31 декабря 2009 года включительно
	С 1 января по 31 декабря 2010 года включительно
	С 1 января по 31 декабря 2011 года включительно

	Спирт этиловый из всех видов сырья (в том числе этиловый спирт-сырец из всех видов сырья)
	27,70 руб. за 1 литр безводного этилового спирта
	30,50 руб. за 1 литр безводного этилового спирта
	33,60 руб. за 1 литр безводного этилового спирта

	Алкогольная продукция с объемной долей этилового спирта свыше 9%
	191,00 руб. за 1 литр безводного этилового спирта, содержащегося в подакцизных товарах
	210,00 руб. за 1 литр безводного этилового спирта, содержащегося в подакцизных товарах
	231,00 руб. за 1 литр безводного этилового спирта, содержащегося в подакцизных товарах

	Алкогольная продукция с объемной долей этилового спирта до 9% включительно
	121,00 руб. за 1 литр безводного этилового спирта, содержащегося в подакцизных товарах
	133,00 руб. за 1 литр безводного этилового спирта, содержащегося в подакцизных товарах
	146,00 руб. за 1 литр безводного этилового спирта, содержащегося в подакцизных товарах

	Вина натуральные (за исключением шампанских, игристых, газированных, шипучих вин)
	2,60 руб. за 1 литр
	2,90 руб. за 1 литр
	3,20 руб. за 1 литр

	Вина шампанские, игристые, газированные, шипучие
	10,50 руб. за 1 литр
	11,55 руб. за 1 литр
	12,70 руб. за 1 литр

	Пиво с нормативным (стандартизованным) содержанием объемной доли спирта этилового свыше 0,5 и до 8,6% включительно
	3,00 руб. за 1 литр
	3,30 руб. за 1 литр
	3,60 руб. за 1 литр

	Табак трубочный, курительный, жевательный, сосательный, нюхательный, кальянный
	300,00 руб. за 1 кг
	300,00 руб. за 1 кг
	330,00 руб. за 1 кг

	Сигары
	17,75 руб. за 1 штуку
	17,75 руб. за 1 штуку
	19,50 руб. за 1 штуку

	Сигариллы
	255,00 руб. за 1000 штук
	281,00 руб. за 1000 штук
	309,00 руб. за 1000 штук

	Сигареты с фильтром
	150,00 руб. за 1000 штук + 6% расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены, но не менее 177,00 руб. за 1000 штук
	180,00 руб. за 1000 штук + 6,5% расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены, но не менее 216,00 руб. за 1000 штук
	216,00 руб. за 1000 штук + 7% расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены, но не менее 260,00 руб. за 1000 штук

	Сигареты без фильтра
	72,00 руб. за 1000 штук + 6% расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены, но не менее 93,00 руб. за 1000 штук
	92,00 руб. за 1000 штук + 6,5% расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены, но не менее 118,00 руб. за 1000 штук
	120,00 руб. за 1000 штук + 7% расчетной стоимости, исчисляемой исходя из максимальной розничной цены, но не менее 154,00 руб. за 1000 штук

	Автомобили легковые с мощностью двигателя свыше 67,5 кВт (90 л.с.) и до 112,5 кВт (150 л.с.) включительно
	21,70 руб. за 0,75 кВт (1 л.с.)
	23,90 руб. за 0,75 кВт (1 л.с.)
	26,30 руб. за 0,75 кВт (1 л.с.)

	Автомобили легковые с мощностью двигателя свыше 112,5 кВт (150 л.с.), мотоциклы с мощностью двигателя свыше 112,5 кВт (150 л.с.) включительно
	214,00 руб. за 0,75 кВт (1 л.с.) 
	235,00 руб. за 0,75 кВт (1 л.с.)
	259,00 руб. за 0,75 кВт (1 л.с.)

	Моторные масла для дизельных и (или) карбюраторных (инжекторных) двигателей
	2951,00 руб. за 1 тонну
	2951,00 руб. за 1 тонну
	3246,00 руб. за 1 тонну

	Прямогонный бензин
	3900,00 руб. за 1 тонну
	4290,00 руб. за 1 тонну
	4720,00 руб. за 1 тонну


Приложение 8
                                Арбитражные управляющие и их самоорганизация

Арбитражный управляющий – гражданин РФ, утверждаемый арбитражным судом для проведения процедур банкротства и осуществления иных установленных законом полномочий, являющийся членом одной из саморегулируемых организаций.
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   Саморегулируемая организация арбитражных управляющих – некоммерческая организация, которая основана на членстве, создана гражданами РФ, включена в Единый государственный реестр саморегулируемых организаций арбитражных управляющих и целями деятельности которой являются регулирование и обеспечение деятельности арбитражных управляющих.
   Основания для включения организаций в Единый государственный реестр

- соответствие не менее ста членов организации требованиям, предъявляемых законом к арбитражным управляющим

- участие членов в не менее ста (в совокупности) процедурах банкротства, в том числе не завершенных на дату включения в Единый реестр, кроме процедур банкротства по отношению отсутствующих должникам

- наличие компенсационного фонда или имущества общества взаимного страхования, которые формируются исключительно в денежной форме за счет взносов членов в размере не менее 50 тыс. руб. на каждого члена.
Приложение № 9

                                     Формы бланков в безналичных расчетах
          Бланк платежного поручения

                                                            ---------

                                                            |0401060|

                                                            ---------

   ______________________

    Поступ. в банк плат.

    ПЛАТЕЖНОЕ ПОРУЧЕНИЕ N              __________ _________________

                                          Дата       Вид платежа

    Сумма   |

    прописью|

    -----------------------------------------------------------------

    ИНН                           |Сумма   |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Сч. N   |

    Плательщик                    |        |

    ------------------------------+--------|

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк плательщика              |Сч. N   |

    ------------------------------+--------+-------------------------

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк получателя               |Сч. N   |

    ------------------------------+--------|

    ИНН                           |Сч. N   |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Вид оп. |      |Срок плат. |

                                  |--------|      |-----------|

                                  |Наз. пл.|      |Очер. плат.|

                                  |--------|      |-----------|

    Получатель                    |Код     |      |Рез. поле  |

    -----------------------------------------------------------------

    Назначение платежа

    -----------------------------------------------------------------

                           Подписи              Отметки банка

       М.П.        -------------------------

                   -------------------------




 HYPERLINK "http://yandex.ru/yandsearch?text=---------%20%7C0401060%7C%20---------%20______________________%20%D0%9F%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%83%D0%BF.%20%D0%B2%20%D0%B1%D0%B0%D0%BD%D0%BA%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82.%20%D0%9F%D0%9B%D0%90%D0%A2%D0%95%D0%96%D0%9D%D0%9E%D0%95%20%D0%9F%D0%9E%D0%A0%D0%A3%D0%A7%D0%95%D0%9D%D0%98%D0%95%20N%20__________%20_________________%20%D0%94%D0%B0%D1%82%D0%B0%20%D0%92%D0%B8%D0%B4%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%B6%D0%B0%20%D0%A1%D1%83%D0%BC%D0%BC%D0%B0%20%7C%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BF%D0%B8%D1%81%D1%8C%D1%8E%7C%20-----------------------------------------------------------------%20%D0%98%D0%9D%D0%9D%20%7C%D0%A1%D1%83%D0%BC%D0%BC%D0%B0%20%7C%20%7C--------%2B-------------------------%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20%D0%9F%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%20%7C%20%7C%20------------------------------%2B--------%7C%20%7C%D0%91%D0%98%D0%9A%20%7C%20%7C--------%7C%20%D0%91%D0%B0%D0%BD%D0%BA%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%D0%B0%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20------------------------------%2B--------%2B-------------------------%20%7C%D0%91%D0%98%D0%9A%20%7C%20%7C--------%7C%20%D0%91%D0%B0%D0%BD%D0%BA%20%D0%BF%D0%BE%D0%BB%D1%83%D1%87%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8F%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20------------------------------%2B--------%7C%20%D0%98%D0%9D%D0%9D%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20%7C--------%2B-------------------------%20%7C%D0%92%D0%B8%D0%B4%20%D0%BE%D0%BF.%20%7C%20%7C%D0%A1%D1%80%D0%BE%D0%BA%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82.%20%7C%20%7C--------%7C%20%7C-----------%7C%20%7C%D0%9D%D0%B0%D0%B7.%20%D0%BF%D0%BB.%7C%20%7C%D0%9E%D1%87%D0%B5%D1%80.%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82.%7C%20%7C--------%7C%20%7C-----------%7C%20%D0%9F%D0%BE%D0%BB%D1%83%D1%87%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8C%20%7C%D0%9A%D0%BE%D0%B4%20%7C%20%7C%D0%A0%D0%B5%D0%B7.%20%D0%BF%D0%BE%D0%BB%D0%B5%20%7C%20-----------------------------------------------------------------%20%D0%9D%D0%B0%D0%B7%D0%BD%D0%B0%D1%87%D0%B5%D0%BD%D0%B8%D0%B5%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%B6%D0%B0%20-----------------------------------------------------------------%20%D0%9F%D0%BE%D0%B4%D0%BF%D0%B8%D1%81%D0%B8%20%D0%9E%D1%82%D0%BC%D0%B5%D1%82%D0%BA%D0%B8%20%D0%B1%D0%B0%D0%BD%D0%BA%D0%B0%20%D0%9C.%D0%9F.%20-------------------------%20-------------------------%20&clid=127504" \o "Search Yandex" \t "_blank" 
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 HYPERLINK "http://search.twitter.com/search?q=---------%20%7C0401060%7C%20---------%20______________________%20%D0%9F%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%83%D0%BF.%20%D0%B2%20%D0%B1%D0%B0%D0%BD%D0%BA%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82.%20%D0%9F%D0%9B%D0%90%D0%A2%D0%95%D0%96%D0%9D%D0%9E%D0%95%20%D0%9F%D0%9E%D0%A0%D0%A3%D0%A7%D0%95%D0%9D%D0%98%D0%95%20N%20__________%20_________________%20%D0%94%D0%B0%D1%82%D0%B0%20%D0%92%D0%B8%D0%B4%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%B6%D0%B0%20%D0%A1%D1%83%D0%BC%D0%BC%D0%B0%20%7C%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BF%D0%B8%D1%81%D1%8C%D1%8E%7C%20-----------------------------------------------------------------%20%D0%98%D0%9D%D0%9D%20%7C%D0%A1%D1%83%D0%BC%D0%BC%D0%B0%20%7C%20%7C--------%2B-------------------------%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20%D0%9F%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%20%7C%20%7C%20------------------------------%2B--------%7C%20%7C%D0%91%D0%98%D0%9A%20%7C%20%7C--------%7C%20%D0%91%D0%B0%D0%BD%D0%BA%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%D0%B0%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20------------------------------%2B--------%2B-------------------------%20%7C%D0%91%D0%98%D0%9A%20%7C%20%7C--------%7C%20%D0%91%D0%B0%D0%BD%D0%BA%20%D0%BF%D0%BE%D0%BB%D1%83%D1%87%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8F%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20------------------------------%2B--------%7C%20%D0%98%D0%9D%D0%9D%20%7C%D0%A1%D1%87.%20N%20%7C%20%7C--------%2B-------------------------%20%7C%D0%92%D0%B8%D0%B4%20%D0%BE%D0%BF.%20%7C%20%7C%D0%A1%D1%80%D0%BE%D0%BA%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82.%20%7C%20%7C--------%7C%20%7C-----------%7C%20%7C%D0%9D%D0%B0%D0%B7.%20%D0%BF%D0%BB.%7C%20%7C%D0%9E%D1%87%D0%B5%D1%80.%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82.%7C%20%7C--------%7C%20%7C-----------%7C%20%D0%9F%D0%BE%D0%BB%D1%83%D1%87%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BB%D1%8C%20%7C%D0%9A%D0%BE%D0%B4%20%7C%20%7C%D0%A0%D0%B5%D0%B7.%20%D0%BF%D0%BE%D0%BB%D0%B5%20%7C%20-----------------------------------------------------------------%20%D0%9D%D0%B0%D0%B7%D0%BD%D0%B0%D1%87%D0%B5%D0%BD%D0%B8%D0%B5%20%D0%BF%D0%BB%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%B6%D0%B0%20-----------------------------------------------------------------%20%D0%9F%D0%BE%D0%B4%D0%BF%D0%B8%D1%81%D0%B8%20%D0%9E%D1%82%D0%BC%D0%B5%D1%82%D0%BA%D0%B8%20%D0%B1%D0%B0%D0%BD%D0%BA%D0%B0%20%D0%9C.%D0%9F.%20-------------------------%20-------------------------%20" \o "Search Twitter" \t "_blank" 
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  Бланк инкассового поручения
                                              |0401071|

                                                            -- 



______________________

    Поступ. в банк плат.

    ИНКАССОВОЕ ПОРУЧЕНИЕ N             __________ _________________

                                          Дата       Вид платежа

            |

    Сумма   |

    прописью|

    -----------------------------------------------------------------

    ИНН                           |Сумма   |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Сч. N   |

    Плательщик                    |        |

    ------------------------------+--------|

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк плательщика              |Сч. N   |

    ------------------------------+--------+-------------------------

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк получателя               |Сч. N   |

    ------------------------------+--------|

    ИНН                           |Сч. N   |

                                  |        |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Вид оп. |      |Очер. плат.|

                                  |--------|      |           |

                                  |Наз. пл.|      |-----------|

                                  |--------|      |           |

    Получатель                    |Код     |      |Рез. поле  |

    -----------------------------------------------------------------

    Назначение платежа

    -----------------------------------------------------------------

                 Подписи              Отметки банка получателя

       М.П.        -------------------------

                   -------------------------

Бланк аккредитива
                                                            ---------

                                                            |0401063|

                                                            ---------

    АККРЕДИТИВ N                __________ _________________

                                   Дата       Вид платежа

    Сумма   |

    прописью|

   ------------------------------------------------------------------

    ИНН                           |Сумма   |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Сч. N   |

    Плательщик                    |        |

   -------------------------------+--------|

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк плательщика              |Сч. N   |

   -------------------------------+--------+-------------------------

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк получателя               |Сч. N   |

   -------------------------------+--------|

    ИНН                           |Сч. N   |

                                  |(40901) |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Вид оп. |      |Срок дейст.|

                                  |--------|      |аккредит.  |

                                  |Наз. пл.|      |           |

                                  |--------|      |-----------|

    Получатель                    |Код     |      |Рез. поле  |

   ------------------------------------------------------------------

    Вид         |

    аккредитива |

   -------------|

    Условие     |

    оплаты      |

   ------------------------------------------------------------------

   Наименование товаров (работ,  услуг),  N  и  дата  договора,  срок

   отгрузки    товаров    (выполнения    работ,    оказания   услуг),

   грузополучатель и место назначения

   Платеж по представлению (вид документа)

   N сч. получателя

    -----------------------------------------------------------------

                           Подписи              Отметки банка

       М.П.        -------------------------

                   -------------------------

Бланк платежного требования
                                                            ---------

                                                            |0401061|

                                                            ---------

   ______________________ _______________

    Поступ. в банк плат.    Срок платежа

    ПЛАТЕЖНОЕ ТРЕБОВАНИЕ N             __________ _________________

                                          Дата       Вид платежа

    -----------------------------------------------------------------

    Условие |                                      |Срок для |

    оплаты  |                                      | акцепта |

    --------+--------------------------------------------------------

    Сумма   |

    прописью|

    -----------------------------------------------------------------

    ИНН                           |Сумма   |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Сч. N   |

    Плательщик                    |        |

    ------------------------------+--------|

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк плательщика              |Сч. N   |

    ------------------------------+--------+-------------------------

                                  |БИК     |

                                  |--------|

    Банк получателя               |Сч. N   |

    ------------------------------+--------|

    ИНН                           |Сч. N   |

                                  |        |

                                  |--------+-------------------------

                                  |Вид оп. |      |Очер. плат.|

                                  |--------|      |           |

                                  |Наз. пл.|      |-----------|

                                  |--------|      |           |

    Получатель                    |Код     |      |Рез. поле  |

    -----------------------------------------------------------------

    Назначение платежа

   Дата отсылки  (вручения)  плательщику  предусмотренных   договором

   документов

    -----------------------------------------------------------------

                 Подписи              Отметки банка получателя

       М.П.        -------------------------

                   -------------------------
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Работники,


Учредители


(собственники),


Акционеры,


Держатели других ценных бумаг.











Предприятие








Ассоциации некоммерческого партнерства – союзы товаропроизводи-телей, торгово-промышленные палаты и проч.





Прогноз взаимоот-ношений с покупате-лями





Потребители,


торгующие организации,








Предпринима-тельские союзы:


концерны,


финансово-промышленные группы,


пулы и др.





Компании


- лизинговые


-    -  факторинговые


франчайзинговые





Предприятия- 


поставщики








Банки








Страховые компании








Государство - 


                бюджеты


            всех   уровней власти,    


               внебюджетные


                     фонды





Прогноз взаимоот-ношений  с поставщи-ками





Прогноз складских запасов		





Производ-ственные мощности





Условно-постоян-ные затраты





Прочая реализа-ция





Производ-ственная программа





Бюджет продаж





Индексы измене-ния цен





Курсы валют и инфля-ция





Нормиру-емые затраты на производ-ство





Незавер-шенное производ-ство





Бюджет закупки/использование сырья и материалов





Бюджет оплаты труда





Бюджет энергоресурсов





Бюджет постоянных расходов по подразделениям





                  ВАЛОВАЯ ПРИБЫЛЬ





                     n


                     NPV=∑ CF


                               k=1








Коп =активы/обязательства = (стр.190 разд. I бал.+ стр.290 разд. II бал.)/


( стр. 450 разд. Ш бал.+стр.590 разд. IV бал.+ стр.690 – 640,650 разд.V бал.)








Пб = (Vo  - Vbalance)/Vo








V= Pr/ Z





К = (З +НЛА – П5)/ВБ,





КЛ = (ПДС + ДО)/ РДС











КД чдп = ЧДП/(ОД + З тм + Ду)





       


Р = Д/Т×100% 





Привлеченные:


текущая кредиторская задолженность








Заемные:


кредиты банков, кредиты органов власти (бюджетные), кредиты финансовых структур, кредиты юридических и физических лиц в денежной форме





  Собственные:


средства собственников учредителей, капитализируемая прибыль, безвозмездно полученные средства других лиц





             





Источники 


финансовых  средств








x* = ∑(xi∙ni/n)





D= ∑ni(xi – x*)2/(n-1)





                 _


         σ =√D





ν = σ∙100%/x*





Арендная плата





Процент за кредит





Чистая прибыль





Налоги и платежи в бюджет








Накопление








Экология








Подготовка кадров








Социальные фонды








Благотворительные фонды








Страховые резервы





Доходы учредителей и собственников





Фонд выплаты дивидендов и процентов





Арбитражный 


управляющий





Временный управляющий 


утверждается для проведения 


наблюдения





Внешний управляющий 


утверждается для проведения 


внешнего управления





Административный 


управляющий 


утверждается для проведения


 финансового оздоровления





   Конкурсный


 управляющий 


утверждается для проведения 


конкурсного производства





Требования, предъявляемые к арбитражному управляющему:


 - регистрация в качестве индивидуального предпринимателя


 - высшее образование


 - стаж руководящей работы не менее чем два года


 - сдача теоретического экзамена по программе подготовки арбитражных управляющих


 - стажировка сроком не менее шести месяцев в качестве помощника арбитражного         управляющего


 - отсутствие судимости за преступления в сфере экономики, за преступления средней тяжести, тяжкие и особо тяжкие преступления


 - членство в одной из саморегулирующихся организаций


 - допуск к государственной тайне по форме, необходимой для исполнения полномочий руководителя должника, если это исполнение связано с доступом к сведениям, составляющим государственную тайну.





Конкурсный кредитор или уполномоченный орган (собрание кредиторов) вправе предусмотреть требование о:


- наличии высшего юридического, экономического образования или образования по специальности, соответствующей сфере деятельности должника


- наличии определенного стажа работы на должностях руководителей организаций в соответствующей отрасли экономики


- установлении количества процедур банкротства, проведенных кандидатом





Порядок утверждения арбитражного управляющего








- три кандидатуры на утверждение арбитражным управляющим представляются в арбитражный суд заявленной саморегулируемой организацией


- в случае непредставления арбитражному суду списка кандидатур через пять дней с даты получения запроса, арбитражный суд обращается в регулирующий орган, который обязан в течение семи дней обеспечить представление списка кандидатур другими саморегулируемыми организациями из числа включенных в Единый государственный реестр


- Должник и заявитель (представитель собрания кредиторов) вправе отвести по одной кандидатуре, указанной в представленном списке


- Арбитражный управляющий в течение десяти дней с даты его утверждения арбитражным судом должен дополнительно застраховать свою ответственность на случай причинения убытков лицам, участвующим в деле о банкротстве. Договор страхования ответственности заключается на срок не менее одного года с последующим обязательным возобновлением на тот же срок





Ответственность арбитражного управляющего





Случай�
Мера ответственности�
�
Неисполнение или ненадлежащее исполнение:


- обязанностей, возложенных на арбитражного управляющего законодательством о банкротстве


- правил профессиональной деятельности арбитражного управляющего, установленных Правительством РФ �
Отстранение арбитражного управляющего арбитражным судом по требованию лиц, участвующих в деле о банкротстве от исполнения его обязанностей�
�
-правил профессиональной деятельности арбитражного управляющего, утвержденных саморегулируемой организацией, членом которой он является�
Исключение арбитражного управляющего из данной саморегулируемой организации и на основании ее заявления отстранение арбитражным судом от исполнения своих обязанностей�
�
Причинение в результате неисполнения или ненадлежащего исполнения требований закона убытков должнику, кредиторам, иным лицам�
Возмещение убытков. Арбитражный управляющий не может быть утвержден вновь до полного возмещения таких убытков�
�






Арбитражным судом не могут быть 


утверждены арбитражные управляющие:


- являющиеся заинтересованными лицами по отношению к должнику, кредиторам


- в отношении которых введена процедура банкротства


- не возместившие убытки, причиненные должнику, кредиторам, третьим лицам при исполнении обязанностей арбитражного управляющего


- дисквалифицированные или лишенные права занимать руководящие должности и (или)  осуществлять предпринимательскую деятельность по управлению юридическими лицами, входить в совет директоров (наблюдательный совет) и (или) управлять делами и (или) имуществом других лиц


- не имеющие заключенных договоров страхования ответственности на случай причинения убытков лицам, участвующим в деле о банкротстве


- не имеющие доступа к государственной тайне по установленной форме (в случае необходимости)





Плательщик





Получатель





Банк плательщика





Банк получателя
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   Банк получателя





   Банк получателя





Банк плательщика





Получатель





Плательщик
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   Банк получателя





Банк плательщика
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Нотариус





Банк


плательщика





Банк 


заемщика





Плательщик по векселю





Заемщик


(векселедержатель)
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